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RESUMEN GLOBAL DE CAMBIOS

INTERFAZ DE
FARMATIC

ESTILO - Nuevo estilo Moderno, con iconos renovados.

ICONOS - Se pueden mostrar iconos grandes o pequefos.

- Se puede aplicar zoom sobre la ventana activa.

PANTALLA - Se puede ocultar el marco de la ventana principal
COMPLETA dela aplicaci()n.

MENUS - Libre eleccién de estilo de visualizacon de los
menus.

- Adaptacion de textos de menu a la resolucién de
pantalla con la que se trabaja.

BOTONES - Los botones pasan a contener solo texto, sin
iconos.

- Botones con disefio plano.

IMPORTES - Todos los importes que se muestren iran
acompafados del simbolo de la moneda
correspondiente.

[e0)\[sNAS IR S - Nueva caratula de entrada y nuevo icono de
APLICACION Farmatic.

CONTROL
BIOMETRICO

5]\ nilal09 e (0], L 22e): 0| - Identificacion de vendedor en acceso a procesos
HUELLA DACTILAR protegidos mediante huella dactilar en vez de por
contraseia.
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ARTICULOS

ARTICULOS

- Al dar de alta un nuevo articulo se recogera su
P.V.L. de la base de datos del C.G.C.O.F.

- Lectura de cédigos QR Datamatrix.

- Se permite asociar a un lote de articulos mas de un
sinénimo para venta.

HISTORICO - En el HISTORICO de articulo, mostrando todos los
articulos, se muestra el vendedor que realizé la
accion.

RASTRO - En el RASTRO de articulo se incluye el numero de
albaran en las consultas de recepcion.

CAMBIOS DE - En el HISTORICO DE CAMBIOS DE P.V.P. se
PRECIOS muestra el stock del articulo antes del cambio de
precio.

- Nuevo proceso HISTORICO DE CAMBIOS DE
P.V.P. AUXILIAR.

IEpe) (oo e\ =115 - Posibilidad de tener activas mas de una
T e 2 Ihdl a1 programacion de ASIGNACION DE MINIMOS Y
MAXIMOS automaticos.

-Enel HISTORICO DE CAMBIOS DE MINIMOS Y
MAXIMOS, se identifica al vendedor que realizé la
accion.

- Posibilidad de proteger el acceso al HISTORICO
DE CAMBIOS DE MINIMOS Y MAXIMOS.

VENDEDORES

(ol0] i {e)EN (0] 37\ H[ol | - Nuevo proceso de control horario de las horas
trabajadas por cada vendedor: registro de entradas
y salidas, obtencion de informes.

- Posibilidad de control de acceso por deteccion de
huella dactilar.
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CLIENTES

FACTURACION

GENERAL

VENTAS

DISPENSACION

- Posibilidad de facturar por operacion.

- Posibilidad de imprimir las facturas y relaciones de
compra de cliente ordenadas por nombre o por
cbdigo de cliente.

- En la ficha del cliente se pueden fijar dias
concretos del mes como dias de pago de facturas
por parte del cliente, para ser tenidos en cuenta en
la generacion de vencimientos.

- Posibilidad de incluir email y pagina web de la
farmacia en facturas, albaranes y presupuestos.

- En anulacion de facturas, las lineas de venta
conservaran la fecha de dispensacion.

- Se puede modificar masivamente mediante lista de
clientes: email, factura por email, forma de pago,
cuenta de pago, codigo de cuenta del cliente y
numero de orden de domiciliacion.

- Generacion de listas de clientes cuyas facturas
estén redirigidas a un cliente en concreto.

- Posibilidad de anotacion manual de puntos o euros
promocionales directamente desde ficha de cliente.

- Visualizacion del email del cliente en el grid de
“Vista Total” de clientes dados de alta.

- Posibilidad de vender a clientes a precio de coste
envezdeaP.V.P.

- Posibilidad de emitir un vale de devolucién en vez
de devolver el dinero al cliente.

- Lectura de codigos QR Datamatrix para
dispensacion del articulo. Captura de lote, fecha de
caducidad y codigo EAN.

- Visualizacion de la descripcion antigua cuando ha
habido un cambio de descripcién del articulo en el
ultimo ano.

- Visibilidad del stock del articulo en el robot
dispensador.
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ENCARGOS

- Opcioén de identificacion de cliente buscandolo por
teléfono movil.

- Posibilidad de incluir email y/o cédigo postal del
cliente en facturas, albaranes y presupuestos.

- Posibilidad de forzar la impresion de ticket en
ventas libres (sin lineas de aportacion).

- Posibilidad de proteger las acciones de dormir
venta y/o dejar ventas pendientes de cobro.

- Posibilidad de proteger la generacion y envio de
pedidos a proveedores desde ventas.

- Introduccidén de articulo via scanner en consultas al
C.G.C.O.F.

- Personalizacion de pie de tickets de encargos de
forma independiente a los tickets de venta.

- Se puede incluir en el ticket de encargo en cuantos
dias podra ser recogido.

- Inclusién en ticket de encargo del teléfono fijo y el
teléfono movil del cliente.

- Posibilidad de utilizar informacion de encargos en
cuadros de mando para control de objetivos
(S.C.0.).

- Visualizacion de teléfono y email del cliente en
‘Vista Total’ de encargos.

- Posibilidad de dar un encargo como pedido sin
paso previo por cartera.

- Posibilidad de proteger la generacion y envio de
pedidos a proveedor desde encargos.

- Se admite seleccién multiple de lineas en la
consulta de encargos.

- Se permite la modificacion masiva de encargos
(vendedor, fecha de entrega, estado...).
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PROMOCIONES

VENTAS CRUZADAS

- Posibilidad de aplicar promociones consistentes en
cobrar al cliente un importe fijo total.

- Posibilidad de aplicar promociones consistentes en
cobrar al cliente un importe unitario determinado.

- Posibilidad de aplicar promociones consistentes en
utilizar un precio alternativo al P.V.P. de ficha del
articulo.

- En promociones extendidas se admite expresar el
descuento en porcentaje o en importe en euros.

- Posibilidad de marcar promociones como
preferidas.

- Posibilidad de limitar las promociones por
bonificacion a fin de existencias del articulo que se
regala.

- Posibilidad de indicar dia exacto de fin de
promocion tipo ‘Vale’

- Opcionalmente, inclusién de observaciones de la
promocion en el ticket de la venta.

- Posibilidad de seleccionar superfamilia como base
de articulos para promocion.

- Se permite utilizar para la redencion solo parte de
los puntos/euros acumulados del cliente.

- Consulta de articulos que el cliente puede canjear
en base a su acumulado de puntos en ese
momento.

- En consulta de articulos canjeables se informa de
puntos disponibles y puntos que suman los articulos
seleccionados.

- Posibilidad de ordenar y acotar los articulos en el
grid de consulta de articulos canjeables.

- Posibilidad de proteger la aplicacion de vales
promocionales.

- Seguimiento del porcentaje de éxito de las ventas
cruzadas.

- Posibilidad de seleccionar varios grupos
terapéuticos o varios conjuntos homogéneos como
base de articulos para aplicacién de una venta
cruzada.
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RECETA
ELECTRONICA

CIERRE DE CAJA

INFORME

RECETAS

FACTURACION

ESTADILLOS

LIBRO
RECETARIO

IMPRESION

ANOTACION
REGISTROS

- Posibilidad de leer CIP en la ventana de VENTAS
MOSTRADOR para acceso directo al médulo de
R.E. (s6lo Madrid).

- Se hace optativo el incluir o no en el importe
retirado de caja los pagos mediante transferencia
bancaria.

- Se permite proteger el cambio de cajon en el cierre
de caja.

- Se permite obtener un informe de contabilizacién
de cierres de caja desde el Cuadro Estadistico de
Cajas.

- Se permite obtener el resumen de facturacion
agrupado por grupo de facturacion.

- Posibilidad de incluir en estadillos sélo las recetas
firmadas si se factura por D.F. (s6lo Castilla-La
Mancha).

- Se puede personalizar el nombre de las columnas
del listado del Libro, asi como fijar el tamafio de
cada una.

- Posibilidad de dar el formato deseado a la
cabecera de los libros impresos.

- Se permite situar el numero de hoja en la zona
superior izquierda al imprimir el Libro.

- No se permite cancelacién de la introduccién de
datos para registro en el Libro durante la
dispensacion y la recepcion de mercancias.
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comPRAS

COMPRAS

CARTERAS - Visualizacioén en carteras de la ‘Situacion’ del
articulo (su ubicacion fisica).

- Se informa en carteras de si el articulo esta o no
incluido en el robot dispensador. Posibilidad de
acotar y ordenar por este campo.

PEDIDOS - En definicién de condiciones de compra,
posibilidad de introducir descuentos/cargos de
aplicacion directa sobre importe de linea (no en
cascada). Esta posibilidad se incluye también en la
generacion de pedidos directos.

- Visualizacion del stock total del grupo de P.Menor
o Conjunto Homogéneos al que pertenece el articulo
al hacer pedidos.

- Visualizacion del % 1.V.A. en pedidos directos.

- Posibilidad de indicar cada cuanto tiempo se debe
reintentar el reenvio de pedidos mientras haya faltas
del proveedor.

- Se elimina pedido si al enviarlo todas las lineas
estan en falta, y se ha optado por eliminar faltas de
la cartera y borrar pedidos vacios.

- Generacion opcional de un histérico de pedidos
enviados a proveedor.

- Ordenacién alfabética del selector de proveedores
en control de articulos devueltos y en definicion de
condiciones de compra.

- Inclusién de representante y su numero de teléfono
en el grid de proveedores.

- Se incluye Laboratorio en la ventana de resultados
tras un calculo de reaprovisionamiento.

RECEPCION DE - Posibilidad de introducir descuentos/cargos de
MERCANCIAS aplicacion directa sobre importe de linea (no en
cascada) durante la recepcion de mercancias.

- Posibilidad de que las unidades bonificadas
afecten a las devoluciones, o no.
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INFORMES

ALMACEN

VENTAS

COMPRAS

CONTABILIDAD

FARMATIC PIN

- Visualizacion durante la recepcion de mercancias
de las observaciones asociadas al pedido, y también
cuando se visualiza el grid de recepciones.

- Posibilidad de incluir en la relacion valorada de
entradas la situacion del articulo (ubicacion fisica).

- Posibilidad de valorar el inventario sin |.V.A.
- Inventarios por empresas si se trabaja con MultiNif.

- Generacion de listas de articulos por colores
asociados a los mismos.

- Comparativo de ventas por vendedor por empresas
si se trabaja con MultiNif.

- Seleccién de proveedores a consultar en Cuadro
Estadistico de Compras.

- Ampliacién de informacion ofrecida en el Cuadro
Estadistico de Compras: unidades bonificadas,
importe a PVP de unidades pedidas, numero de
pedidos y % de margen en la compra.

- Importacion de movimientos bancarios segun
Norma 43 a partir de fichero Excel.

- Consulta de extractos directamente desde
introduccion/consulta de asientos.

- Introduccién de fecha de factura al anadir registros
manualmente al Libro Registro de IVA.

- Nuevo proceso que permite la definicion y gestion
de planes de incentivos a vendedores.
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ENTORNO DE

TRABAJO

- En busquedas de articulo en almacén (<F5>) se
muestra si hay stock en el robot dispensador.

- Recuperacién de elementos seleccionados en
selectores de entornos de aplicacion.

- Cambio de icono de la aplicacion.

MULTIALMACEN

- Actualizacién de fechas de caducidad de articulos
en almacén destino al ejecutar érdenes de traspaso.

- Se identifican los articulos del robot dispensador
en ordenes de traspaso.

A continuaciéon se detallan las modificaciones que estos cambios suponen en cada
punto de Farmatic.
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CONFIGURACION / PARAMETROS

M DATOS FARMACIA

P Nuevos parametros Pagina web de la farmacia y Direcciébn email de la
farmacia, donde indicar dichos datos si se desea que éstos figuren en las
facturas, albaranes y presupuestos emitidos a clientes.

- Farmatic ~
Analisis ABCD
Articulos
Atencién Farmacéutica
Avisos BMS
Bot Plus
Cajas
Carteras
-Clientes
-Codificacién 6+1
-Configuracién Cajdn
-Configuracién Display
-Configuracién General
-Configuracién Lector
-Configuracién Tickets

-Contabilidad

-Datos Farmacia (22 Nif)

-Datos Farmacia (32 Nif)

-Datos Farmacia (42 Nif}

-Datos Farmacia (52 Nif}

-Descuentos

-eCommerce

-Emisién de Solapas
Etiquetas
Farmatic Grupos
Farmatic PIN
Formato (Moneda Aux.)

Descripcién

<|Valor

L] Parametros de Aplicacién O X

o~

Nombre

Direccién

Pablacion

Provincia

Teléfono

Cédigo de Farmacia

N.ILF

Pagina web de la Farmacia
Direccidon e-mall ds la Farmacia
Gestion de Multiples M.|.F
Gestion del Libro Registro de lva
Régimen Fiscal

Farmacia Demo
La Marina, 12
Denia

Alicarite
966426030

0000

11111111H

W consoft es
consoft@consoft.es
No

No

Régimen General

Formato (Moneda Base)
Formatos Generales

Replicar Configuracion

Aceptar

Cancelar

M ARTICULOS

» Nuevo parametro Histérico de Envios (Dias a Conservar). Permite indicar el
numero de dias de los que se desea conservar un histérico de envios de
pedidos realizados. Por omision se asumen 30 dias. En caso de indicar 0, no

se guardara dicho

E Pardmetros de Aplicacion

historico.

- Farmatic
- Andlisis ABCD
- Atencién Farmacéutica
Avisos SMS
- Bot Plus
Cajas
- Carteras
Clientes
- Codificacidn 6+1
Configuracién Cajén
--Configuracién Display
--Configuracién General
--Configuracién Lector
--Configuracion Tickets
- Contabilidad
- Datos Farmacia
- Datos Farmacia (22 Nif)
- Diatos Farmacia (32 Nif)
- Datos Farmacia (42 Nif)
- Diatos Farmacia (52 Nif)
- Descuentos
- eCommerce
- Emigién de Sclapas

Replicar Configuracién

~ | Deseripcién o|[Valor R
Excluir articulos de Uso Hosp. en bldsquedas Ho
Farnilia por defecto Familia N® 233
Gestion de Ampliada de Excluidos Si
Histarico de Envios (Dias a Conservar) 30
Histérico de articulos activado Si
Mostrar los articulos de la Bajada de Precios Si
Mostrar los precios de coste en las blsguedas Excluir en ventas
P.U.C. del articulo con impuestos incluidos Si
Py.P.C.G.COF. conimpusstos incluidos Si
P\ P del articulo con impuestos incluidos Si
Raices de Codigos con Digito de contral 6739
Recargo Equivalencia como Mayaor Coste enel P Si
Rellenar huecos en altas automaticas Si
Reservar unidades en encargos por defecto Si
Texto para el campo particular de usuario 1
Texto para el carmpo particular de usuario 2 N
Indique los dias que desea conservar en el Histérico de Envio de Pedidos. 0 dias. indica que no desea A
guardar informacicn Histdrica de los Envios. .
Aceptar Cancelar
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m CAJAS

P Nuevo parametro Imp. Retirado de Caja incluye saldo de transferencias,
donde indicar si el importe retirado de caja al efectuar el cierre lleva o no incluido
el importe de pagos mediante transferencias bancarias.

E: Parametros de Aplicacién

=-Farmatic ~| Descripcién o|Valor o ~
- Andlisis ABCD = - -
Articulos Mostrar informacion general en Cierre de caja Si
Atencién Farmacéutic | Imprimir Informe de Caja en Arqueo Mo
-~ Avisos SMS Mostrar Saldo Actual en el Arqueo de Caja Si
____“S Imp. Retirado de Caja incluye saldo de tarjetas Si
..Carleras Imp. Retirado de Caja incluye saldo de transferencias Si
- Clientes Habilitar Resumen de Operaciones Si
~Codificacion 61 Recordar el Importe de Apertura del Gitimo cierre No
Configuracién Cajén - - - -
-Configuracién Display | INforme de Caja - Dato entre paréntesis en "Pendiente de Cobro Vent... Lineas de “enta
Configuracion Genera | Rgsurnen de Operaciones - Recetas pendientes de cobro Lineas de Venta
- Configuracién Lector
- Configuracion Tickets
- Contabilidad
--Datos Farmacia
Datos Farmacia (22 Ni
--Datos Farmacia (32 Ni
Datos Farmacia (42 Ni
--Datos Farmacia (52 Ni
Descuentos -
- eCommerce ©
a T T ) Indica si en el cierre de caja, el importe indicado en el campo "Imporie Retirado” lleva incluido el importe de &
transferencias.
g ]
Replicar Configuracian Aceptar Cancelar
M CLIENTES

P Nuevo parametro Ordenar la Facturacion por Nombre de Cliente. Si se
activa, las facturas a clientes y las relaciones de compras se obtendran
ordenadas por nombre de cliente. Si no se activa, se ordenaran por cédigo de
cliente, como en versiones anteriores.

E: Pardmetros de Aplicacion

o Famatic ~ Descripcién ¢ Valor g
gnmilLTSSABCD Mostrar texto adicional al imprimir facturas de clientes Mo
..Atencién Farmacéutic. | Imagen de logo para las facturas
-~ Avisos SMS Wamera de copias en facturacion 1
E:It:s‘us Imagen de logo para las facturas (22 Nif)
Carteras Imagen de logo para las facturas (32 Wif)
Wiamero de dias para aviso de RP 30
Codificacién 6+1 Qrdenar la Facturacién por Nombre de Cliente Mo

- Configuracién Cajon .
- Configuracion Display | IMagen de logo para las facturas (42 Nif]

-Configuracion Genera | |magen de logo para las facturas (52 Nif)
- Configuracion Lector

- Alineacion del lago en la factura Alaizquierda
Configuracién Tickets - — - —
.Contabilidad Alineacion del logo en la factura (22 Nif) A lgizquierda
Datos Farmacia Alineacion del logo en la factura (32 Nif) Alaizquierda
--Datos Farmacia (22 Ni " s o h 5 .
 Datos Farmacia (32 Ni Ahneacn?n del logo en la factura (42 Mif) Alaizquierda
-.Datos Farmacia (42Ni | Alineacion del logo en la factura (B2 Nif) Alaizquierda
- Datos Farmacia (52Ni | |ncluir en 1a factura los datos de la farmacia Si
Descuentos v
- eCommerce 09
< T T s Si se indica Si, las Facturas se emitiran ordenando por Nombre de Cliente en lugar de por codigo de Cliente.
o
Replicar Configuracién Aceptar Cancelar
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M CONFIGURACION GENERAL

» Nuevo parametro APARIENCIA GENERAL.- Estilo interfaz en el que elegir si
se desea una apariencia de Farmatic Clasica (la de versiones anteriores) o
Moderna (con nuevos iconos).

L3 Parsmetros de Aplicacién O X
Avisos SMS ~ | Descripeion o|valor o
Eot Plus

oaioe APARIENCIA GENERAL - Estilo interfaz
. Careras APARIENCIA GENERAL - Perfil de colores

- Clientss APARIENCIA GRIDS - Color de fondo CABECERAS
~Codificacion 6+1 | APARIENCIA GRIDS - Color de fondo CABECERAS RESALTA.
’ g;:;;;;;;g;g: g;‘s'; APARIENCIA GRIDS - Color de fonda FILAS RESALTADD

Configuracién Gen | APARIENCIA GRIDS - Color de fondo FILAS SELECCION

--DOCUCD1 APARIENCIA GRIDS - Color de fusnte CABECERAS HEEEEEEEEEEER
- E:Q::;:ggg; APARIENCIA PESTANAS - Color de fondo NO SELECCION

rarmaTicons | |APARIENCIA PESTANAS - Color de fondo RESALTADO
~-NTOOT APARIENCIA PESTANAS - Calor de fondo SELECCION
~-PCO2 APARIENCIA PESTANAS - Color de fusnte NO SELECCION

RECETASDOS | 5 DARIENGIA PESTANAS - Color de fusnte SELECCION

Configuracién Lect

- Configuracién Tick, | AUtoavance de columna con flecha derecha Mo
- Contabilidad Autoretroceso de colurnna con flecha izquierda No
BE‘D-" Eﬁrm“iﬁ N BIOMETRICO - Lectores de huella disponibles FaHo2C-VIRDI
P smacie | g OMETRICO - Terminales de huela disponibles AC2100-VIRDI
- Datos Farmacia (3 B n . : o
Datos Farmacia (@ | BIOMETRICO - Usar modo biométrico estricto Si
Datos Farmacia (5 | Forrulacion integrada con Farmatic Si
Descuentos Guardar posicion v tamafio de las ventanas Si
- eCommerce
. Emisin de Solapa || IMEgen de fondo (Bitmap ) para ventana
- Etiqustas Impresion de Tickets por driver Windows Mo v
v
; Farmatic G”"DDS) Permite configurar el estilo y la apariencia de los botones en las barras de herramientas

Aceptar Cancelar

b Nuevos parametros de configuracién relacionados con la identificacion de
vendedores mediante control biométrico (lector de huella dactilar):

- BIOMETRICO-Lectores de huella disponibles y BIOMETRICO-Terminales
de huella disponibles. Indicar el lector de huella y/o terminal de huella que se va
a utilizar. Solo apareceran disponibles aquellos que estén conectados. Sino se
va a usar lector o terminal, dejar en ese parametro ‘No usar lector biométrico’. Si
hay lector/terminal, la identificacion de vendedor en los procesos con acceso
protegido se realizaran mediante lectura de huella dactilar. Si se indica que no
se usa lector ni terminal, la identificacion se realizara como en versiones
anteriores por vendedor/contrasefia.

- BIOMETRICO- Usar modo biométrico estricto. En caso de usar identificacién
por huella dactilar, este parametro determina si en los procesos en los que se
selecciona vendedor se permite la seleccion manual o no. Si se indica que si, el
selector de vendedor estara habilitado para que se pueda seleccionar vendedor
y luego introducir su huella. Si se indica que no, el selector de vendedor estara
inhabilitado y se pedira directamente lectura de huella para identificar al
vendedor.
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E: Pardmetros de Aplicacién

- Farmatic

Analisis ABCD
~Articulos
- Atencién Farmacéutica
- Avisos SM3
--Bot Plus
- Cajas
Carteras
Clientes
- Codificacién 6+1
- Configuracién Cajén
- Configuracidon Display
- Configuracion General
~-FARMATICDO1
FARMATICO04
FARMATICO0S
-~ NTOO1
--PCD2
--RECETAS0D03
- Configuracion Lector
- Configuracion Tickets
Contabilidad
Datos Farmacia
Datos Farmacia (22 Nif)
--Datos Farmacia (32 Nify
--Datos Farmacia (42 Nify
--Datos Farmacia (52 Nif}
--Descuentos

--gCommerce

o x
Descripcion o|Valor o~
APARIENCIA GENERAL - Estilo interfaz Clasico

APARIENCIA GENERAL - Perfil de colores Maranja

APARIENCIA GRIDS - Color de fondo CABECERAS

APARIENCIA GRIDS - Color de fondo CABECERAS RESA. .

APARIENCIA GRIDS - Color de fondo FILAS RESALTADO

APARIENCIA GRIDS - Color de fondo FILAS SELECCION

APARIENCIA GRIDS - Calor de fusnte CABECERAS T 11111111 11]

APARIENCIA PESTANAS - Color de fondo NO SELECCION
APARIENCIA PESTANAS - Color de fondo RESALTADO
APARIENCIA PESTANAS - Color de fondo SELECCION
APARIENCIA PESTANAS - Color de fuente NO SELECCION
APARIENCIA PESTANAS - Color de fuerte SELECCION

Autoavance de columna con flecha derecha
Autoretroceso de colurnna con flecha izquierda
BIOMETRICO - Lectores de huella disponibles
BIOMETRICO - Terminales de huella disponibles
BIOMETRICO - Usar modo biométrico estricto
Forrulacidn integrada con Farmatic

Guardar posician v tamario de las ventanas
Imagen de fondo (Bitmap ) para ventana
Impresion de Tickets por driver Windows

FOHO2C -VIRDI
AC2100-VIRDI
=1
=1
Si

Mo

Seleccione el lector de huella que desee usar

Aceptar

Cancelar

I DESCUENTOS

» Nuevo parametro Redencion de puntos limitada en ventas. Si se activa este
parametro, al aplicar redenciones de puntos/euros en la venta se preguntara

cuantos puntos o euros acumulados del cliente se desea utilizar.

Por defecto

estara desactivado, con lo que el funcionamiento sera como en versién anterior,
es decir, en la redencion se utilizaran todos los puntos/euros acumulados que
tenga el cliente.

E: Parametros de Aplicacién

- Configuracion General
Configuracién Lector
Configuracién Tickets
Contabilidad

- Datos Farmacia

- Datos Farmacia (22 Nif)

- Datos Farmacia (32 Nif)

- Datos Farmacia (42 Nif)

- Datos Farmacia (52 Nif)
eCommerce

- Emisién de Solapas

- Etiquetas

- Farmatic Grupos

- Farmatic PIN

- Formato (Moneda Aux.)
Formato (Moneda Base)
Formatos Generales
Gréficos

. Grupos P.Menor

- Informes

- Internet

Iva

~L.O.P.D.

Marketing
Mensajerfa Externa
Mensajerfa Interna
-~ Moneda
-~ Monodosis

- MultiAlmacén

~

Descripcion

<|valor

Horario para los Lunes

Haorario para los Martes

Haorario para los Miércoles

Horario para los Jueves

Horario para los Viernes

Horario para los Sabados

Horario para los Domingos

El P P. del ficket incluye el Descuento

Marcar las Lineas del ticket con Descuento
Mostrar Descuento TOTAL al final del Ticket
Texto identificativo del descuento

Permitir decimales en las promociones por Puntos
Promocion a aplicar en Yentas

Importe a partir del cual se debe caleular la promocidn
Redencidn de puntos limitada en ventas

Ernitir un vale por devalucion en ventas

Facha de caducidad de los vales de devolucién

08:00-14:00,16:00-20:00
08:00-14:00,16:00-20:00
08:00-14:00,16:00-20:00
08:00-14:0016:00-20:00
08:00-14:0016:00-20:00
08:00-14:00

Mo

Mo

Mo
Descuento

Si

Aplicar todas
Importe Bruto
Si

5i

Anual

]

nfiguracien

cliente

Si se selecciona 8i, cuando se realice una redencion de puntos, se preguntara cuantos puntos se desea descontar de Ia ficha del

W

Aceptar

Cancelar
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P Nuevo parametro Emitir un vale por devolucién en ventas.

Si se activa,

cuando se hagan devoluciones de venta (el importe de la venta sea negativo),
en vez de devolverse el dinero al cliente, se le emitira un vale que podra utilizar
para el pago de futuras ventas. Por defecto, este parametro estara desactivado.

» Nuevo parametro Fecha de caducidad de los vales de devolucion. En el caso
de que se vayan a emitir vales de devolucion (parametro anterior), se podra
optar por que éstos no tengan fecha de caducidad o bien que caduquen al mes
o al afio de su emision, segun se indique en este parametro.

E: Parametros de Aplicacion

- Configuracion General -
- Configuracion Lector
- Configuracion Tickets
Contabilidad
Datos Farmacia
--Datos Farmacia (22 Nify
--Datos Farmacia (32 Nify
--Datos Farmacia (42 Nify
--Datos Farmagcia (52 Nif}
8 Descucnios
--aCommerce
Emisién de Solapas
Etiquetas
--Farmatic Grupos
--Farmatic PIN
--Formato (Moneda Aux.)
--Formato (Moneda Base)
--Formatos Generales
Graficos
Grupos P.Menor
Informes
- Internet
—va
--L.OP.D.
--Marketing
- Mengajeria Externa
Mensajeria Interna
Maoneda
Monodosis

- MultiAlmacén

Descripcion

<|Valor

Horario paralos Lunes

Horario paralos Martes

Horario para los Miércoles

Horario paralos Jueves

Horario para los Viemes

Horario para los Sabados

Horario paralos Domingos

El PV P. delticket incluye el Descuento

Marcar las Lineas del ticket con Descuento
Mostrar Descuento TOTAL al final del Ticket
Texto identificativo del descuento

Permitir decimales en las promociones por Puntos
Promocidn a aplicar en Wentas

Importe a partir del cual se debe calcular la promocion
Redsencion de puntos limitada en ventas

Emitir un wale por devolucion en ventas

Fecha de caducidad de los vales de devolucion

08:00-14:00.16:00-20:00
08:00-14:00.16:00-20:00
08:00-14:00,16:00-20:00
08:00-14:00,16:00-20:00
08.00-14:00.16:00-20.00
08.00-14:00

ile]

Ho

Mo
Descuento

Si

Aplicar todas
Importe Bruto
Si

Si

Anual

v

Replicar Configuracion

Si se selecciona Si, cuando |a venta sea una devolucién (importe negativo) se emitird un vale con dicho importe. Hay que teneren A
cuenta que solamente se emitird una vale de devolucion si en la venta no hay pagos ni entregas a cuenta

v

Aceptar

Cancelar

M INTERNET

» Nuevo parametro P4gina de Inicio de Alliance HealthCare, donde indicar la url
de acceso a la web de Alliance HealthCare. Por defecto se propone la direccion
HTTP://WWW.ALLIANCE-HEALTHCARE.ES/.

E Parametros de Aplicacién

- Farmatic Grupos
- Farmatic PIN
- Formato (Moneda Aux.)
- Formato (Moneda Base)
-~ Formatos Generales
- Gréficos
- Grupos P.Menor
- Informes
Iva
LOPD
Marketing
Mensajerfa Externa
Mensajerfa Interna
Moneds
Maonodosis
-~ MultiAlmacén
- Opciones Avanzadas
- Recepcidn
-~ Receta Electrénica
-~ Recetas

- Tarjeta Sanitaria

~ | Descripcion

c|[Valor

Direccion EMail Consoft 5.2

Pagina de Inicio de Aliance Healthcars
Pagina de Inicio de Consoft 5.8
Pagina de Inicio de Farmatic

Pagina de Inicio del CG COF

consoft@consoft.es

httpdfwwew alliance-healthcare.es/
httpdfwwew . consoft.es

it ffawew consoft es/productosifarmatic
fttp e portalfarma.com/horne nsf
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De estar este parametro cumplimentado, en la barra de herramientas principal

~
de Farmatic aparecera el icono ™™ de acceso directo a dicha web, asi como la

opcién PAGINA WEB ALLIANCE-HEALTHCARE en el menu ?. Si este
parametro esta vacio, no aparecen estos accesos.

M RECEPCION

P Nuevo parametro Mostrar Situacion del articulo en el Informe de Valoracion
de entradas, donde indicar si se desea que en el listado de valoracion impreso
tras la recepcion de mercancias incluya la situacion de los articulos, es decir, su
ubicacion en la farmacia.

3 Pardmetros de Aplicacién m] X
-~ Grupes P.Mener ~ | Descripcion c|[Valor
"":”Ic’"”?s Actualizar PMC al realizar una devolucitn Mo
-~ Internef " " "
lva Actualizar PUC al realizar una devolucion Mo
LOPD Actualizar PVP al realizar una devolucion Mo
Markating Cantidad por omisién en recepcion 1
Mensajeria Ext . .
eneajerta Bdema Color para aviso estricto de caducidades EEEEEEEEEENI
Mensajeria Interna —
- -Moneda Color para recepciones a P.Albaran (11111111111
-~Monodosis Control estricto de caducidades Ninguno
- MutiAlmacén Deteccién de encargos en Recepcion Automatica
- Opciones Avanzadas
on Las U .Bonificadas afectan a las Devoluciones MNo
--Recela Electrénica Listado de valoracidn por amision Sblo Incidencias
-~ Recetas Meses para caducidad por defecto 0
Tarjeta Sanitari : . .
e Santane Mostrar Caducidad en linea de recepcisn No
Icked
Tickets (22 Nif) Mostrar PVP y PUC anteriores en el Informe de Yaloracion de entradas | [No
-~ Tickets (32 Nif) Mostrar Situacion del articulo en el Informe de Valoracion de entradas Mo
-~ Tickets (42 Nif Mostrar Stock en linea de recepcién Mo
-~ Tickets (32 Nif} . e
Vencimi Wdmero de copias para albaranes de devolucion 1
~Vencimientos h .
—Ventas Obtener Precio de Albaran desde base externa Mo

P Nuevo parametro Las U. Bonificadas afectan a las Devoluciones. Si se
activa, las unidades bonificadas se tendran en cuenta en el céalculo de importes
cuando se realicen devoluciones a proveedor.

r Configuracién

Importes

3 Parametros de Aplicacion O X
- Grupos P.Mener Descripcion <|Valor &
:":°""TS Actualizar PMC al realizar una devolucién No
- Internet " " "

o lva Actualizar PUC al realizar una devolucion Mo
-~ LO.P.D. Actuglizar PP al realizar una devolucion Mo
Markating Cantidad por omisién en recepcion 1
Mensajeria Ext .
ensalera Bdema Color para aviso estricto de caducidades [ TTH11I1I111111
- Mensajerfa Interna X >
" Moneda Color para recepciones a P Albaran EEEEEEEEEENI
-~ Monodosis Caontrol estricto de caducidades Ninguno
-~ MutiAimaesn Deteccibn de encargos en Recepdion Autornatica
- Opciones Avanzadas
Las U.Bonificadas afectan a las Devoluciones No
Receta Electrénica Listado de valoracion por omisién Sdlo Incidencias
Recetas Meses para caducidad por defecto 0
.. Tarjeta Sanitari . " 2
T o Mostrar Caducidad en linea de recepcién Mo
=l 1cKet
- Tickets (22 Nif) Mostrar PPy PUC anteriores en el Informe de “aloracién de entradas (Mo
- Tickets (32 Nif) Maostrar Situacidn del articulo en el Informe de Valoracion de entradas Mo
-~ Tickats (42 Nif Mostrar Stock en linea de recepcion No
Tickets (5¢ Nif) . .
Vencimientos MNdrmero de copias para albaranes de devolucion 1
Ventas Obtener Precio de Albardn desde base externa Mo
- Hosts Pedir Confirmacién al actualizar Recepcidn Si
-~ Perfiles de Apariencia Permnitir Albaranes Mutti Actividad Si
- Impresoras Tickets " " . .
. DisplaysiVisares Recalcular precios al actualizar el Articulo Si v
--Cajén monedas < >
Lectores Tarjetas Si se selecciona Si. cuando se realice una Devolucion se tendran en cuenta las Unidades Bonificadas para realizar el célculode A

v

Aceptar Cancelar
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M TICKETS

P Se incluyen los parametros que permiten personalizar los tickets de encargos,
de forma independiente a los tickets de ventas. Asi, se podran incluir hasta 4
lineas de texto en el pide los tickets de encargos. Por ejemplo, indicando
cuantos dias se guardan los encargos, un teléfono de consultas al respecto, etc.
Por omision se conservaran los textos que se tengan definidos para tickets de
venta. Estos datos seran independientes para cada empresa si se trabaja con

MultiNif. Mediante el boton

Ticket de Prueba . . .
se puede imprimir un ticket

de prueba para ver como queda.

E: Parémetros de Aplicacién

. Grupos P.Menor
- Informes

- Internet

Iva

LOPD
Marketing
Mensajerfa Externa

- Mensajeria Interna
-~ Moneda

-~ Monodosis

-~ MultiAlmacén

- Opciones Avanzadas

Recepcién
Receta Electrdnica

-~ Recetas

- Tarjeta Sanitaria
- Tickets (22 Nif}
- Tickets (32 Nif}

Tickets (42 Nif)
Tickets (52 Mif)
Wencimientos

- Ventas

Descripcién <|Valor "

12 Lines de Cabecara

12 Linea de Pie

12 Linea de Pie en fickets de Encargos
22 Linea de Cabecera

22 Linea de Pie

22 Linea de Pie en tickets de Encargos
32 Linea de Cabecera

32 linea de Fis

32 Linea de Fis en tickets de Encargos
42 Linea de Cabecera

42 Linea de Pie

42 Linea de Pie en tickets de Encargos

Farmacia DEMO Imprasion Ticket
Gracias por su visita

Los encargos caducan 2 los 15 dias
ClSandunga. 20-P 2

Le esperamos pronto

Siempre a su servicio

03700 Denia (Alicante)

Consulta encargos: 620107714

Gracias por su confianza

Gestion de CIPS en Doc. de Wenta. Mo
|dioma del ticket Castellano
Irprirnir Ticket que determina su C.Auténoma Mo
Imprimir consejos de articulos en tickets Mo
Irprinir informacion ampliada del Copago Mo

kb En el parametro Imprimir ticket en ventas cuando se tiene “No Ticket” se
incluye la nueva opcién ‘Imprimir si NO hay lineas de aportacién en la venta’,
que hara que aunque por defecto en VENTAS MOSTRADOR se tenga
seleccionado no sacar ticket, cuando la venta sea totalmente libre (sin lineas
con aportacion) si se imprima ticket.

E: Parametros de Aplicacion

Graficos
- Grupos P.Menor
- Informes
Internat
. va
- LO.P.D.
Marketing
- Mensajeria Externa
- Mensajeria Interna

-

Moneda
-~ Monodosis
- Multiflmacén

- Recepcidn

- Receta Electrénica
Recetas

- Tarjeta Sanitaria

- Tickets (22 Nif)

- Tickets (32 Nif)

- Tickets (42 Nif)

- Tickets (52 Nif)

~Vencimientos

Fermate (Moneda Aux)
- Formato (Moneda Base)
- Formatos Generales

Opciones Avanzadas

~ | Deseripcién o|Valor Al
42 linea de Cabecera
42 linea de Pie

42 | inea de Pie en tickets de Encargos

\Gracias por su confianza

Gestidn de CIPS en Doc. de Venta. No

Idiorna del ticket Castellano

Irnpririr Ticket que determina su C.Autdnoma Mo

Irnprimir consejos de articulos en ticksts No

Irnprirnir informacion ampliada del Copago Mo

Irnprirnir la. descripcion completa del articulo Mo

Imprimir ticket de crédito por duplicado Mo

Irnprirnir ticket en ventas cuando se tiene "No ticket" Imprimir si NO hay lineas de aportac
Irmprirnir un Unico ticket muttinif No

Incluir datos del clierte en tickets de contado Si

Incluir desglose de | A en el ficket Si

Incluir la informacion de las Promociones No

Mostrar al final el saldo pendiente del cliente Mo

Mostrar el Total en la Moneda Ausxdliar Mo

< >

L3

Si en ventas tenemos activada la opcidn "No ticket”, cuando haya alguna linea con aportacion, se imprimird el A

- ticket dependiendo de este parametro
o v

Ticket de Prueba Aceptar Cancelar
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M VENTAS

 Nuevo parametro Imprimir dias de recogida en el ticket de encargos, donde
indicar si se desea que en los tickets de encargos se informe de en cuantos dias
se podra recoger el encargo en cuestion.

E: Pardmetros de Aplicacién

Grupos P Menor ~ | Deseripeidn o|valor g~
:”ic’""“* Gestién de Precios de Referencia (Control Estricto de Ve | Si
- Interne . "
bva Gestion de Precios de Referencia (Mostrar con articulos ... |No
--LOPD Gestion de Precios de Referencia (Presentacion) Por Mayor Stock
-~ Marketing Gestidn de Precios de Referencia (Tipo) P Y P. del Articulo sin diferencial
e M ia Exts L :
e Giestion de medicamentos Excluidos dela $.5. enventas | Farmatic
Mensajeria Interna — - -
Moneda Gestion de medicamentos Visados en venitas Farmatic
~~Monodosis Gestion del Libro Recetario al Corffirmar Receta 5
- MutiAlmacén Importe por omisién en ventas a crédito 0
--Opciones Avanzadas 2 T -
Recepcion Impresidn automatica de encargos Si
-~ Receta Electranica Imprasion de solapas al completar blogue Si
- Recelas ] Imprimir Resguardo en Op. Pendientes Resguardo Completa
;32:85””‘3”5 Imprimir dias de recogida en el ticket de encargos S
- Tickets (22 Nif) Incluir el rétulo "Es Copia” en la reimpresion =
-~ Tickets (32 Nif) Libro Estupefacientes - Introducir los apellidos del médic... No
- “I‘Cte‘s (‘; :"3 Libro Recetario al finalizar la vVenta No
- Tickels ; i
V‘c =ie (52 il Libra de Estupefacientes - Generar automaticamente mo.. | No
~-Vencimientos - — -
Ventas, Libro de Estupefacientes - Mantenar movimiento original ... No
Hosts Meses para aviso de caducidad 3
Perfiles de Apariencia Maodificaciones en Op. Pdtes de Cobro S6lo nuevos Articulos
--Impresoras Tickets - .
- DisplaysiVisores Modificar linea recuperada del saldo de clientes Si
--Cajén monedas Mostrar Puntos/Euros al cerrar la venta No v

+Lestores Tanetas Siseindica Si, en el ticket de los encargos apareceran los dias de recogida

Aceptar Cancelar
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MAESTROS

M ARTiCULOS

P Al dar de alta un nuevo articulo, se recogera su P.V.L. de la base de datos del
C.G.C.O.F. Este dato es susceptible de ser actualizado automaticamente
cuando se reciban nuevas bases de datos, si asi se configura en el proceso
ACTUALIZACION DE ARTICULOS DESDE LA BD DEL CGCOF.

F Se permite introducir el articulo mediante la lectura del cédigo QR Datamatrix
que algunos laboratorios ya estan incluyendo en las cajetillas de sus productos

R

( £,). Cuando se lea un cédigo QR, se mostrara en la pestafia “GENERAL”
de la ficha del articulo la informacion complementaria que incluye: Codigo de
barras, Lote, Serie y Caducidad.

X M

Codign de Atticulo

Descipcion
6510766 |3, [ATORVASTATINA CINFA EFG 20MG 28 COMPRIMIDOS REC

& Definicién de Articulos BN AR =5

GENERAL | AULIAR| ESTADISTICAS | HISTORICO | SINONIMOS | BONIEICACIONES | RASTRO| OBSERVACIONES | RECETAS PENDIENTES
rerales
o

atos Ger

Laboratorio

oGl (omes Fecha Hora. JAccion <|Variacién 4|
< Cachztied 101118 16:43 Borrado Cartera Ventas 2
Q 011118 16:43 A Pedido 2
Stocks 091116 18:23 Act Cartera Ventas 1
Pv.P Sickactid 18] 0911416 1623 Venta 1
(PRAP. ATt tock 0941116 18:02 Act Cartera Ventas 1
Py o 091118 1802 Verita 1
i o 091118 1787 Alta o
P Factwacion| |

D ® Mensual ia [ATable | Acotar Eiericios [ Comparativa Compras/Ventas
4 Mes (B51076 E-ATORVASTATINA CINFA EFG 20 MG 28 COMPRIMIDOS REC)

9| Ere | Feb | Mar | Abr Map| dun Jul Ago. Sep et Nov. Dic,|Total se.

P En la consulta de “HISTORICO”, activando el check ‘Mostrar Todos los
articulos’, ahora se mostrara el vendedor que realiza la accion siempre y cuando
se identificara al realizarla.

* B )

LCadigo de Articulo Descripcidn
7000211 Q AAS 600 MG 20 COMPRIMIDOS

| gENEHAL| AuglLlAH| ESTADISTICAS| ﬂISTDHICD| SIHDNIMDS| BDN\EICACIDNES| BASTHD| QBSEHVACIDNES| HECETAQF‘ENDIENTES|

) Definicion de Articulos [ [ (]

Desde el @ [ Mostrar Tados los articulos ] Sélo Maovimientos de Stock
Mag... |Motivo °|Tipo Mavimiento °|Inicia| O\Variacién °|Fina| °|Vendedor

M TPv04 ActCartera Encar... Entrada en Cartera 0 1 1 Marta
| [TPY04 |Act.Cartera Faftas.. Entrada en Cartera 0 1 1 Marta
| [TPv04 (A Pedido Entrada en Pedido 0 1 1 Marta
| [TPv04 |Borrado Cartera F... Salida de Cartera 1 -1 0 Marta
| [TPv04 |Act Cartera Faltas.. Entrada en Cartera 0 1 1 Marta
|[TPv04 A Pedido Entrada en Pedido 0 1 1 Marta

L)
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P En la consulta de “RASTRO?”, tanto en su version tabulada como textual, en la
informacidén correspondiente a recepcién de mercancias se incluye ahora el
Numero de Albaran.

o Definicién de Articulos (B3 Ee <1
< = e iy

Cédigo de Aticulo Descripcién
|15237[M |Q \ ABOCA ESPING ALBAR 50 CAPS|

GENERAL ‘AUKIL\AH ‘ESTAD\STICAS |HISTOF!ICO | SINONIMOS ‘ BONIFICACIONES | RASTRO | OBSERVACIONES | RECETAS PENDIENTES

CRITERIOS GENERALES | LINEAS DE VENTA | OPCIONES ADICIONALES |
D s
S e Y= bl il vl o1
Hasta ﬂ [Cstas [ Histérico Recepcién E“éniﬁ'éﬂs
Rastro del Atticulo Informacién del Entomo
SEntorng °\FechdHordCami... ~ Campo °|Va|or &
ﬂRecepC\c')n 14121518 1 |Unid, Pedidas 1
Pv.P 526 €
PU.C 363 €
Importe Linea 383 €
A Pedir 0
A Devolver 0
Bonificadas 0
Caducidad 30/12/99
Recib <> Pedidas No
PYP Modificacio Si
PUC Modificado Mo
Precio Albaran 327 £
Recibido por Marc
Nirmnero de Albarén Q149827/2018
Finalizada Si
v
v < >

I APORTACIONES

© FACTURACION DE RECETAS

b Se permite obtener un resumen de facturacién agrupado por grupo de
facturacion., de forma que el informe presente para cada grupo de facturacion
los tipos de aportacién correspondientes y un subtotal por cada grupo. El
informe incluira también un total de todos los grupos. Para obtener este informe
se debe activar el nuevo check Resumen por Grupo de Facturacion, disponible
tanto en la ventana de “FACTURACION POR BLOQUES” como en la de
“FACTURACION POR H.C.P.”

Facturacién de Recetas

FACTURACION POR BLOQUES | FACTURACION PORHC.P. |

S XA-DAR 40 0% Drmn e _ i
7 XB-DAR 40 Lim Tipo Aportacion Porcertaje N2 de Recetas
/1 XC-DAR 40 40% [DAR 40 0% | 000] | 0|
~ XD-DAR 40 0% D.O.E.
4 XE-DAR 40 Lim DOE Importe Bruto Imp. Pte. Cobro Imp. Ap iones
A XF-DAR 40 40% DOE | | | | | |
i XG-DAR 40 0% EFECT
: §|'-‘IEJDA%R4304IS“T EFFECC Tipo Solapas Solapas Estado de Bloques
1 XJ-DAR 40 10% |F‘or Importes | |Err|'rtidas | |Sin Huecos |
A KK-DAR 40 10% DOE
/1 XL-DAR 40 10% EFEC Tipo de Blogues Rango de Bloques

i Desde O Hasta 0

(® Todos = -

[] Considerar sélo Bloques Cemados

Procesar Ap iones | l
(® Todas ; [ Listado Detalle de Recetas [ Emitir Solapas
O Marcadas | "] Resumen sin desglose por Bloques Resumen por Grupo de Facturacién
Exportar Exportar TSI Simulacién Consulta Definitiva Cerrar
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Ejemplo del nuevo informe si se factura por bloques:

RESUMEN - FACTURACION DE RECETAS
Farmacia Demo * Farmacia N°: 0000 * calle de la Farmacia * Poblacion

Fecha del Resumen: 03/11/16 Pagina n°: 1
I Grupo de Facturacion: Grupo 01 I
N°Bloque Codigo Descripcion Recetas Precintas Suma Cod Suma Imp. %Ap Imp. Aport. Imp. Deduc. Lig. Pta

1 02 Aportacion 02 4 4 245 580 10,00 0,58 0,43 479

2 02 Aportacitn 02 1 1 21 3,30 10,00 0,33 0,25 272
Subtotales:

2 5 5 867 9,10 0,91 0,68 7,51
SubTotal Grupo:

2 5 5 a67 9,10 0,91 0,68 75

Grupo de Facturacion: MUFACE-Esp.(sin visado)
N°Blogue Godigo Descripcion Recetas Precintas Suma God Suma Imp. %Ap Imp. Aport. Imp. Deduc. Lig. Pte

1 MA  Aportacitn MA 2 2 a2 100,74 30,00 93,34 7,55 566
Subtotales:

1 2 2 2 100,74 93,84 7,56 5,66

1 WO Aportacion V0 2 2 457 77,72 10,00 2,74 378 71,20
Subtotales:

1 2 2 437 7i,72 2,74 3Te 71,20

1 e Aportacién VS 5 5 786 214,05 40,00 0,00 11,33 202,72
Subtotales:

1 5 5 786 214,05 0,00 11,33 202,72

1 W&  Aportacitn W8 1 1 2 50,37 0,00 0,00 378 46,59
Subtotales:

1 1 1 # 50,37 0,00 378 46,59

1 Wr Aportacion W7 1 1 2 50,37 10,00 5,04 378 41,55
Subtotales:

1 1 1 by 50,37 5,04 3,78 11,55
SubTotal Grupo:

5 11 1 1.387 493,25 106,62 30,22 356,41
Total:

7 16 16 2294 502,35 107,53 30,90 363,92

Nevol, Labor.: 19,78 383,70

="»AGRUPACION POR
GRUPO DE
FACTURACION Y
SUBTOTAL DEL
GRUPO

o> AGRUPACION POR

GRUPO 'Y
SUBTOTAL DEL
GRUPO

"= TOTAL DE TODO
EL INFORME
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Ejemplo del nuevo informe si se factura por H.C.P.:

RESUMEN - FACTURACION DE RECETAS EN HC.P.

Farmacia Demo * Farmacia N°: 0000 * calle de la Farmacia * Poblacion

Fecha del Resurmen: 16/11/16 Pdgina n®: 1
Grupo de Facturacion: RECETA ELEC TRONICA MADRID

HG.P. Recetas Precintas Suma Cod. Suma Imp. Imp. Aport.  Imp. Deduc., Lig, Pte,

AARRRERRARRRRRARREE 1 1 77 742 445 0,56 2.4

1234 3 3 63 181,11 40,30 11,33 89,48

1234557350 3 3 1.053 77,42 3245 3n 41,88

12345678500 1 1 77 742 4,45 0,56 2.4

12345657890123455 2 2 1.540 14,84 8,90 1,11 483

238116807 3 3 1.813 m.87 0,00 272 aris

8953230 4 4 1.652 5,00 0,00 0,00 G,00

DF 0123456729 9 9 3237 171,69 17,19 11,33 14317
SubTotal Grupo:

8 26 26 10.398 475,77 107,74 30,72 337,31

Grupo de Facturacion: RECETA VALENCIA

HC.P. Recetas Precintas Suma Cod. Suma Imp. Imp. Aport.  Imp. Deduc. Lig. Pta.

1234557890123 1 1 ea | 3,30 0,33 0,25 272
SxdTotal Grupo:

1 1 1 1| 3,30 0,33 0,25 2,72

Grupo de Facturacion: RE

HC.P. Recetas Precintas Suma Cod. Suma lmp. Imp. Aport.  Imp. Deduc. Lig. Pte.

00022225133 2 2 34 5,80 0,00 0,43 537

DF 1115896 1 1 ea | 3,30 0,00 0,25 3,05
SubTotal Grupo:

2 3 3 55 9,10 0,00 0,68 8,42
Total:

11 30 30 10.974 488,17 108,07 31,65 348,45

Devol, Labor.: 20,26 368,71

> AGRUPACION DE

>|=';> AGRUPACION DE

LOS HCP POR
GRUPO DE
FACTURACION Y
SUBTOTAL DEL
GRUPO

LOS HCP POR
GRUPO DE
FACTURACION Y
SUBTOTAL DEL
GRUPO

AGRUPACION DE
LOS HCP POR
GRUPO DE
FACTURACION Y
SUBTOTAL DEL
GRUPO

> TOTAL DEL

?

INFORME
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© ESTADILLOS

P Si se tiene activa la Receta Electronica de Castilla - La Mancha, en la edicion
de aportaciones de estadillos se dispone ahora del check Considerar sélo
Recetas Firmadas. Si se factura por D.F., la activacion de este check hara que
cuando se genere el estadillo se tengan en cuenta solamente las recetas que
hayan sido firmadas desde el modulo de Receta Electronica. En el caso de
facturacién por tipos de aportacion, este nuevo check no surte efecto alguno.

Meodificacion del Grupe de Aportacicnes Isfas

Grupo de Aportaciones

Ertreqa Estadillo MNombre

| 1] [Isfasdot | |Isfas

Descripcidn Tipo

|Isfas | Grupo Simple ~
Aportaciones

Aportacion  ©|Descripcién en al Impreso|Base o|Facturar © »
ISFAS ALJTIR . [ISFAS ALJTIRA 2 Si

[[]Cada Aportacion tiene una Acotacidn particular

Acotacion
Tipo de Bloques Rango de Blogues Enlazar con el Envio anterior
@ Tod-::; Mo imprimir si no hay datos
Desde Ijl Hasta | 9.999 Considerar sdlo Bloques Cemados
() Completos Cerrar log Blogques Mo Facturados

Considerar solo Recetas Firmadas

Aplicar Aceptar Cancelar
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M GESTION DE ARTICULOS

& PROMOCIONES

P En promociones por descuento se introduce una nueva modalidad ‘por
importe fijo’ que permite aplicar descuentos en los que no se aplica un
porcentaje o importe de descuento, sino que se fija un importe concreto a

cobrar. Por ejemplo, por la compra de 12 potitos se cobran 10 €, por la compra
de 6 potitos se cobran 6 €, etc.

Para definir una promociéon de este tipo, se definira la promocion tipo
Descuento, pero activando el nuevo check Importe Fijo, con lo que en las
lineas de definicion de la promocidn se podra indicar el importe fijo a cobrar (en
vez del descuento a aplicar). La diferencia entre el importe fijo a cobrar y el

importe que se deberia haber cobrado de no haber promocion se tratara a todos
los niveles como un descuento.

E: Edicién de la Promocidn POTITOS

Tipo de Promocién Descripcién Base Aticulos  Lista de Aticulos promaocionados

@ Descuento -~ | |POTITOS Lista ~ | | pottos ~
Tipo de Ventas Duracién y Horario Bage Cliertes Elemento promocionado
Venta Libre ~ ~ || | Todos ~
Unidades Importes Promacién
¢ Desdelc Hastal Desdelc  Hastal Imp.Fijo ~
6 5] 6,00 €
12 12 10,00 €
v
Corfiguracién
Aplicar [ Marcar promocién coma preferida
] Pvp Aundliar [[] Descuento en Euros

Observaciones de la Promacién
[ Importe Unitario

Importe Fijo

[ huevo PVP. ["] Mostrar observaciones en el ticket de verta [ Respetar el formato en el ticket
] Promocién Extendida

] Promocién Deshabilitada

[] Se pemiten descuentos en Ventas

[ Aplicable a Lotes

Aplicar Aceptar Cancelar

P En promociones por descuento se introduce la modalidad ‘por importe
unitario’ consistente en que al aplicar la promocién se cobra al cliente un importe
fijo por unidad del producto promocionado, en vez de cobrar su P.V.P. de ficha.
Por ejemplo, se puede definir una promocién consistente en que en ventas de
mas de 3 unidades de un determinado champu, se cobren 2€ por unidad, en vez
de los 5€ que cuesta normalmente una unidad de dicho champu.

Para definir una promociéon de este tipo, se definira la promocion tipo
Descuento, pero activando el nuevo check Importe Unitario, con lo que en las
lineas de definicion de la promocion se podra indicar el importe fijo a cobrar (en
vez del descuento a aplicar). La diferencia entre el importe fijo a cobrar y el
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importe que se deberia haber cobrado de no haber promocion se tratara a todos
los niveles como un descuento.

E: Edicion de la Promocién CHAMPU MUSSVITAL

Tipo de Promocién Descripcién Base Aticulos  Aticulo promocionade

@ Descuento | |CHAMPU MUSSVITAL Aticulo ~ | [MUSSVITAL CHAMPU ANTICASPA NOGAL Y PIROCTONE OLA v Q (s}
Tipo de Ventas Duracién y Horario Base Clientes Blemento promocionado

Venta Libre ~ ~ | | Todos ~

Unidades Importes Promocidn
° Desdelc  Hastalo Desdelc  Hastalo Imp Unitario ~
4 10 200 €
v

Corfiguracién

Aplicar [ Marcar promocién coma preferida

[ Pvp Ausiiar [[] Descuento en Euros Observaciones de la Promacién

Importe Unitario [ hueve P.V.P. [[] Mostrar observaciones en el tickst de venta ] Respetar el fomato en el ticket

[]importe Fijo

[[] Promocién Extendida

[] Promocién Deshahilitada

[ 5e permiten descuentos en Ventas

[ Aplicable a Lotes

[ Promocién hasta fin de existencias

Total: ] Bestantes: l:l
Aplicar Aceptar Cancelar

Se empezara a aplicar promocion cuando la venta alcance al menos las
unidades ‘Desde’ Si no se alcanza esa cantidad no se aplica promocion.
Segun el ejemplo de la pantalla, en ventas de menos de 4 unidades no se aplica
promocion.

Si se aplica promocién, se cobrara el importe de promocion a todas las
unidades hasta llegar a las unidades ‘Hasta’. Las unidades de mas se cobraran
a precio normal de ficha.

Siguiendo con el ejemplo reflejado en la pantalla consistente en cobrar 2€ en
ventas de entre 4 y 10 unidades del champu, si se venden 4 o mas hasta llegar
a 10, se cobraran a 2€ la unidad. Si se vendieran 13, las 10 primeras se
cobrarian a precio de promocion, y las otras 3 a P.V.P. de ficha. Si se
vendieran 20, se cobrarian todas a precio de promocién.

» En promociones por descuento se introduce la modalidad ‘por nuevo P.V.P.’
consistente en que al aplicar la promocion se toma como P.V.P. de la venta el
indicado en la promocién en vez del PV.P. de la ficha del producto
promocionado. Por ejemplo, se puede definir una promocion consistente en que
en ventas de mas de 5 6 mas unidades de un determinado chupete, se aplique
un P.V.P. de 3€, en vez de los 5€ que figura en su ficha como P.V.P. habitual.

Para definir una promocion de este tipo, se definira la promociéon tipo
Descuento, pero activando el nuevo check Nuevo P.V.P., con lo que en las
lineas de definicidn de la promocion se podra indicar el P.V.P. a cobrar (en vez
del descuento a aplicar). En la aplicacién de este tipo de promocion no se
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genera descuento alguno, ya que el precio de promocion se trata

P.V.P. directamente.

E: Edicién de la Promecién Chupete noche silic.

como un

Tipo de Promocidn Descripcidn Base Aticulos  Atticulo promocionado

@ Descuerto |Chu)ele noche silic. Aticulo ~ | | AVENT CHUPETE NOCHE SILICONA 2U 6305 +6 MES ~ Q O
Tipo de Vertas Duracién y Horario Bage Clientes Elemento promocionado

Venta Libre ~ ~ | | Todos v

Unidades Importes Promocién
° Desdslc  Hastalo Desdelc Hasialo PVP. ~
10 20 300 €
v

Configuracién

Aplicar Marcar promocién como preferida

[ Pvp Audiar [ Descuento en Euros Observaciones de la Promocidn

[ importe: Unitario IEmEILE [ Mostrar cbservaciones en el ticket de venta [_] Respetar el formato en el tickst

[ Importe Fjo

[] Promocién Exendida

[] Promocién Deshabiltada
[[] S& pemiten descuertos en Ventas
[ Aplicable a Lotes
[] Promacién hasta fin de existencias

Tt 0 Besartes:| 0]
Aplicar Aceptar Cancelar

Si en la misma venta hay unidades dentro del rango de la promocién y otras
fuera, se cobraran a P.V.P. de promocion las que entren y el resto se cobraran a
P.V.P. de ficha. Por ejemplo, una promocion consistente en cobrar 3€ en
ventas de entre 10 y 20 unidades del chupete. Si se alcanza una venta de 10
unidades se cobraran a 2€ (P.V.P. de promocién) por unidad hasta llegar a las

20. Sise venden 25 se cobraran 20 a P.V.P. de promocion, y las 5 restantes a
P.V.P. de ficha.

Ahora bien, como en una misma linea de venta no es posible aplicar dos P.V.P.
diferentes, automaticamente se desglosara la venta en dos lineas: una con las

unidades de promocién a P.V.P. de promocién, y otra con las unidades fuera de
promocion con P.V.P. de ficha.

# Wentas Mostrador

v Be# VX BEBIETEE IR

Cliente { Por Cédiga [ ]}

[=] 2 =

Doc. Activo Tipo. Doc ;| Fact. Simplificadz ~

|9, 5 M sac| 20| Stuacién Uds Cartera S Robot | |
Vendedor S.Min 10|Fecha U.M. [20/04/07 | Uds.Pedidas
> 1 S Max 35| Caducidad [~ Uds Encargo
Venta Libre € | Pvp = Pvp Oferta 25 Unidades, 2 Lineas, Total a PVP: 85,00 €
Cédiio o|Descripeion del ariculo o[TA. oo Cant.|o PVP|o Importe|Tipo el
AWENT CHUPETE NOCHE SILICONA 21 20 3.00€ 50.00€ *
113387 * AVENT CHUPETE NOCHE SILICONA 2U 5 500 26006
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P No es posible aplicar simultaneamente sobre una misma venta de articulo
mas de una promocion por PvpAux, Nuevo PVP, Importe Fijo o Importe Unitario.
Por ello, este tipo de promociones dispondran del check Marcar promocion
como preferida, para poder determinar qué promocion aplicar en caso de
coincidencia si se tiene el parametro Promocion a aplicar en Ventas con el valor
“‘Aplicar Todas”. De ser el caso, se aplicara la que esté marcada como
preferida. Si varias de ellas lo estuvieran, se aplicara la mas antigua. De igual
forma, se aplicara la mas antigua si ninguna de ellas estd marcada como
preferida.

E: Edicién de la Promocién CHAMPU MUSSVITAL

Tipo de Promocidn Descripcidn Base Aticulos  Atticulo promocionada
Descuento + | |CHAMPU MUSSVITAL Articulo ~ | |MUSSVITAL CHAMPU ANTICASPA NOGAL Y PIROCTONE OLA ~ Q O
Tipo de Ventas Duracién y Horario Bage Clientes Elemento promocionado
Venta Libre ~ ~ || | Todos ~
Unidades Importes Promocidn
° Desdelc Hastal Desdelc Hastal Imp.Unitario ~
4 10 2,00 €
v
Corfiguracién
Aplicar Marcar promocion como preferida
[ Pvp Audliar [[] Descuento en Euros Observaciones de la Promocion
szl [ hueve PV.P. [] Mostrar observaciones en el ticket de venta || Respetar el formato en el ticket
[1importe Fio
[ Promocién Extendida
[] Promacién Deshabiitada
[[] Se pemiten descuentos en Vertas
[ Aplicable a Lotes
[] Promocién hasta fin de existencias
Total: 0 Bestartes: l:l
Aplicar Aceptar Cancelar

Si se tiene parametrizado “Aplicar Todas” las promociones, al grabar una
promocion por ‘PvpAuxiliar’, ‘Importe Unitario’, ‘Importe Fijo’ o ‘Nuevo PVP’, se
emitira un mensaje explicando el criterio que se aplicara en la venta para elegir
promocién cuando haya coincidencia (la preferida, y si no la hay o hay varias, la

mas antigua).

Si un articulo entra en mas de una promecion de los siguientes tipos:

Descuento - PvpAuzx
Descuento - Nuevo PVP
Descuento - Importe Fijo
Descuento - Importe Unitario

Si no hay ninguna de las premeciones marcada como preferida,

se aplicard la mas antigua.

5i hay varias promociones marcadas como preferidas, se aplicara

la preferida mas antigua.

Si no desea que el programa aplique las promociones de forma
autornatica debera modificar el siguiente parametro:

"Promocidn a aplicar en Ventas" del entorno "Descuentos” y marcar
"Seleccionar promocign”

FARMATIC WINDOWS v.14 - 29 -




CONSOFT

Si no se desea aplicar estos criterios, modificar el parametro Promocion a
aplicar en Ventas y dejarlo con el valor “Seleccionar Promocién”, para que se
pregunte en cada venta qué promocion se prefiere aplicar. Dicho parametro se
encuentra en el entorno DESCUENTOS del proceso CONFIGURACION /
PARAMETROS.

P En las promociones por bonificacion, ahora se permite limitar la vigencia de la
promocion a fin de existencias del articulo que se regala. Para ello bastara con
activar el check Promocioén hasta fin de existencias del bonificado.

Tipo de Promacién Descripcién Base Aticulos  Aticulo promocionado

) Bonficacién Aticlo | [+BO EMULSION HIDRATANTE PH 5.5 TAPON DOSIFICADOR Jen
Tipo de Vertas Duracién y Horario Bage Clientes Elemento promocionado
Verta Libre v v| [Todos  ~
Uridades Importss Promoc Borfficacién
° Desdelc  Hastalo Desdalo Hasta|% Dto.|Tipo  <|Ba..|Un..|Cédi...|Descripcién S
5 9899 0,00 Articulo |0 1 248092 ALOEVERAGELD

< >
Corfiguracion Observaciones de la Promecién

[ Promacién Deshabilitada [ Mostrar observaciones en el ticket de venta [_] Bespetar &l formato en el ticket

[] Se permiten descuertos en Ventas

[ Aplicable & Lotes

] Promocién hasta fin de existencias

Total: 0 Restartes: ljl

[ Promocion hasta fin de de! bonfficad;

Aplicar Aceptar Cancelar

Ahora bien, puesto que las promociones por bonificacién pueden ser de tipo
articulo, de tipo lote de articulos o bien de tipo bonus, debe tenerse en cuenta
que:

. Si es tipo articulo, la activacién del nuevo check implica que la promocion
estara vigente hasta que se acaben las existencias del articulo que se regala.

. Si es de tipo lote, la promocién estara vigente hasta que se agoten las
existencias de alguno de los articulos que componen el lote que se regala.

. Si es de tipo bonus, puesto que el articulo bonificado es el mismo que el que
desencadena la promocién, se permitira o no la aplicacion de la promocion en
funcién de cémo se tenga configurado el parametro Permitir ventas de
articulos con stock<=0.
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P En promociones extendidas se puede ahora ahora aplicar un importe fijo de
descuento. En la columna ‘Tipo’ se indicara si el descuento es en porcentaje o

en importe en euros. En la columna ‘Oferta’ los porcentajes se muestran con %
y los importes fijos con €.

E: Mueva Promocién

Tipo de Promocién Descripcidn Base Aticulos  Aticulo promocionado
Descuenta “ | Aticulo ~ ~ Q [}
Tipo de Vertas Duracién y Horario Bage Clientes Elementa promocionado
Venta Libre ~ ~ | Todos ~
| Unidades | Importes | Promocidn ‘ Promocién Exendida
o Desdelc Hastalc Desde|c Hastalc % Dto.| Unidades|Entorno ¢|Elemento |Tipo ¢/  OfertalPrecio *
1 9.999 1.00€ 9.999.00€ 5,00 0 Euros 1.00 € Cualguie
v
< >
Configuracian Observaciones de la Promocidn
Aplicar Mostrar ab: i el ticket de vent Respetar el formato en e ticket
[ Pvp Aundliar [[] Descuento en Euros e eventa [1Besp
[ Importe Unitario [ Nueva P.V.P
[] Importe Fijo
Promocién Edendida
[ Promocién Deshahiltada
[[] Se pemiten descuentos en Ventas
[[] Aplicable a Lotes
[ Promocién hasta fin de existencias
Total: 0 Restartes: ljl
Aplicar Aceptar Cancelar

P Posibilidad de indicar dia exacto de fin de promocion tipo ‘Vale’. ‘Vale Puntos’

y ‘Vale Servicio’. En el desplegable de periodo de validez se debe escoger
Fecha, e indicar el dia en cuestion.

E: Mueva Promecién

Tipo de Promocién Descripcian Base Aticulos  Agiculo promocionado

|E| Vale v| |Vde Dermofarmacia Aticulo v v D
Tipo de Ventas Duracién y Horaria Bage Clientes Elemerto promocionado

Verta Libre ~ ~ || | Todos ~

Unidades I Importes [ Promocién
© Desdelc Hastalo Desdelc Hastalo % Dto. ~
1 0 25,00 € 50,00 € 5,00
v

Condiciones en Ventas para que esta Promocion sea Aplicable:

Base Articulos Bemento Promocionade

Todos w o0
Configuracion Observaciones de la Promocion
Periodo de validez del Vale: |31/12/16 ﬂ Fecha +| [ Mostrar observaciones a pie de Vale ] Respetar el formato en &l vale

[] Tipe Vale Porcentaje [] Tipo Vale Euros

[ Promocién Deshabiitada

[] Se permiten descuertos en Ventas

[ Aplicable a Lotes

[ Promocién hasta fin de existencias

Total: 0 BRestartes: 0
Aplicar Aceptar Cancelar
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P Se permite incluir en el ticket de venta las observaciones que tenga asociadas
la promocion que se haya aplicado. Para ello, en todas las promociones

(excepto en las de tipo ‘Vale’), se tendra que activar el check Mostrar
observaciones en el ticket de venta. Ademas se dispone del check Respetar
el formato en el ticket. Si se activa, en el ticket se imprimiran las observaciones
de la promocién tal cual se hayan introducido en el campo de observaciones. Si
no se activa, en el ticket las observaciones se formatearan a 40 caracteres por
linea.

{3 Edicién de la Promocién Chupete noche silic.
Tipo de Promocién Descripcién Base Articulos  Articulo promecionado
Descusnto > Aricule | AVENT CHUPETE NOCHE SILICONA 2U 6309 +6 MES M
Tipo de Ventas Duracién y Horario Bage Clientes  Elemento promocionado
Venta Libre ~ ~| | Todos ~
Unidades Importes
° Desdel Hastal> Desdelo Hasta| ~
10 20
v
< >
Configuracién
e [4] Marcar promocién como preferida
[1Pvp Awxiliar U Descuento enEuros  Opservaciones de Ia Promecién
Cimports Unitario ENuewo PV.P [l Mostrar observaciones en el ticket de vente [ Respstar el formato an el tickst
[ import Fijo
[ Promocisn Extendida
[J Promocisn Deshabilitada
[ Se permiten descusntos en Ventas
[ Aplicable a Lotes
[ Promocién hasta fin de existencias
Total: 0 Restantes:
Aplicar Aceptar Cancelar
Fecha: 29/11/16 Hora...: 18:22
EJemplo de t|Cket con Observa0|0nes de Ia F.Simp:DE@@158/2016 Vendedor:3 /3 Vende
., Documento 1 de 1
promocion:
Descripcién Articu Ca P.V.P %A Importe
C.Nac.: 3759@7.6
NUTRIBEM 1 AR 98@ G
1 8,00 4,00
ATotal Lijneas 8,00
Descuento 4,00
Total....... 4,00
JEntrega Eur .....cviveiinannnt 4,00
Devolucidn Eur ....ovuevnnn.at 8,00
Tipo Impositive Base Cuota Importe
Reducido 3,64 8,36 4,00

Descuento por Oferta: 4,80 Euros

Esta promocidn modifica el PVP del
ar‘tikulo en el momento de la venta

Gracias por su visita
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P Se permite seleccionar a qué superfamilias aplicar la promocién. Para ello,
en todos los selectores donde elegir la base de articulos sobre los que es de
aplicacion la promocion, se dispondra de esta opcion.

:E: Edicién de la Promocién CHAMPU MUSSVITAL

Tipo de Promacitn Descripcion Base Aticulos  Agticulo promocionada
Descuents ~ | | CHAMPO MUSSVITAL Aiticulo ~ | | MUSSVITAL CHAMPLU ANTICASPA NOGAL Y PIROCTONE OLA ~ Q )
Tipo de Yentas Dracién y Horario Elemento promocianado
Yenta Libre ~ ~
Unidades Importes Promocidn
° Desdel STl Desde Hastalo Imp.Unitario ~
4 10 200

€& (GESTION DE VENTAS CRUZADAS

P Se incluye informacion del porcentaje de éxito de la venta cruzada. Es decir,
en qué medida se acaba vendiendo el articulo que se propone en la venta
cruzada. Por ejemplo, si se ha propuesto 5 veces pero so6lo se ha logrado
vender 1 vez, nos encontramos ante un 20% de éxito. Situando el cursor sobre
el porcentaje de éxito se presentara un texto indicando el numero de propuestas
y el numero de aceptadas.

E: Edicién de Venta Cruzada

Tipo de Analisis Descripcion [JVenta Cruzada Deshabilitada
Manual ~ |Foto Protector Isdin % Exite:  20%

Condiciones para la Aplicacion de la Venta Cruzada

Base Articulos Articulo

Articulo ~ | |FOTOPROTECTOR ISDIN SPF-30 FUSION FLL v Q O

Base Clientes Destino  Cliente Tipo de Ventas

Todos o Todas las Ventas >~

[ WO Aplicar al vender articulos propuestos por una Venta Cruzada [ Habilitar combinaciones entre el Articule Base y los Elementos Propuesto
Elementos Propuestos
Cédigo °|Descripcién °| Proponer Venta Cruzada © *
3173308 ISDIN AFTER-SUN LOTION 500 ML Si v

£

Apariencia en Ventas

Color del Fondo: Color de |a Parrilla de Articulos Color de la Fuente < | [INO mostrar los articulos sin Stock
Obsenaciones
Mostrar Estadisticas Aplicar Aceptar Cancelar

P Posibilidad de elegir mas de un grupo terapéutico o mas de un conjunto
homogéneo como base de articulos para aplicacién de una venta cruzada.
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& LOTES

P Se permite asociar mas de un sinénimo para venta a un mismo lote de

articulos. Bastara con introducirlos en la petafia “SINONIMOS”.

{3 Edicién de Lote

Cédigo Lote  Descripcidn del Lote Uizl
00130 ||_0te MN214 | ()Dela Famacia (@) Extemo
ZiEEr pock [ Recalcular el Precio en cada venta identficacién de Pocedencia
T : et
[] Lote Deshabilitado
| COMPOMENTES | OBSERVACIONES | HISTORICO | ESTADISTICAS | SINDNIMDS |
Cédigo Sindnimo e
LZ2b6
L2Bg
4
v
Aplicar Aceptar Cancelar

€& HISTORICO DE CAMBIOS DE P.V.P.

» Se incluye el campo Stock Anterior mostrando el stock que tenia el articulo en
el momento de producirse el cambio de su precio. Util, por eje ejemplo, para

poder valorar las pérdidas por bajadas de precios oficiales.

[} Histérico de Cambios de PVP

Periodo Desde Hesta Listas de Aticulos
b i~ 712716 | [12/12716 |G | Amacn Compicto MER
NFecha °\Hora O\CédLgo °\Descripci6n °\Méquina °\Vendedor °\Entomo °\PVP Aniquo‘° PVP Nuevo| Stock Anterior| *
P12/12/16 17:13 651529 7 ZONEGRAN 100 MG 56 C... DOCUO001 Lista 7759¢€ 7505€ 1
12112116 1713 658252 7 STILNOX 10 MG 30 COMP_. DOCU001 Lista 278¢€ 1,19¢€ 2
121216 17:13 667980 7 ZOLPIDEM UR EFG 10 M... DOCUO001 Lista 2,78¢ 2,15¢€ 0
12112116 17:13 6732731 ZOLPIDEM BEXAL EFG 1... DOCU001 Lista 278¢€ 178¢€ 0
12112116 1713 689319 7 ZOLPIDEM TEVAGEN EF... DOCU001 Lista 278¢ 178¢€ 0
12112116 17:13 701474 « ZOLPIDEM SANDOQZ EFG ... DOCUO001 Lista 2,78¢€ 178€ 0
12112116 17:12 000925 LLOPAR LIMA UNAS ACO.. DOCU0O1 Lista 2,00€ 1,00€ 5

Salir
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& HISTORICO DE CAMBIOS DE P.V.P. AUXILIAR

P Nuevo proceso que registra un histérico de los cambios que ha tenido el
P.V.P. Auxiliar de los articulos. Puede acotarse la consulta entre fechas, y por
entornos (listas de articulos, familias, grupos terapéuticos, laboratorios, etc.). Se
puede acceder a este historico desde la opcidon de menu, o haciendo doble clic
en el campo ‘PVP Auxiliar’ de la ficha del articulo.

(23 Histérico de Cambios de PYP Ausiliar o X
Periodo Desde a Listas de Aticulos
e dctial v Aimacén Completo vm - |&]
Fecha °\Hora °\C6digo °|Descripci6n °\Méquina °\Vendedor °\Entorno °|PVP Aniiguo|° PVP Nuevo| Stock Anterior *
1212116 17:34 810168 = PRIMOLUT NOR 10 MG 30 _..DOCU001 Lista 250€ 2,00€ 1
|_|1211216 17:34 809657 2 PREDNISONA ALONGA 10...DOCU001 Lista 250¢€ 3,00¢€ 3
| |12n2ne 17:34 040986 LACTOSA 35G N2040986  DOCUO001 Lista 2,50¢€ 1,00€ 0
| |12112116 17:34 673466 7 BISOPROLOL COR MYLA . DOCU001 Lista 250¢€ 416¢€ 1
|_|12112116 17:34 654828 = |DIGOXINA TEOFARMA 0.2..DOCU001 Lista 250€ 6,15€ 2
| |12n2n6 17:34 989809 7 IBUPROFENO DAVUR EF... DOCU001 Lista 250¢ 5,00¢€ 0
||12n2n6 17:34 676460 2 COROQPRES 6.25 MG 28 C... DOCUQ01 Lista 250¢€ 10,50€ 4
|_|12/12116 17:34 000001 ALGODON INTERSAN 100... DOCU001 Lista 0,00€ 251¢€ -32
||12112116 17:34 000006 TAXA INSERIDA DOCU001 Lista 0,00€ 251¢€ 0
| |12n2né 17:34 000009 DR SCHOLL DUPLO PART... DOCUQ01 Lista 0,00€ 251¢€ 0
| |12n2n6 17:34 000008 NUTRICION GENETICA (T... DOCUQO01 Lista 180,00€ 251¢€ 2
|_|12112116 17:34 000000 | INGRESO PANAL DOCU001 Lista 0,00€ 251¢€ 0
|_|1211216 17:34 000005 'SERVICIOS SPD DOCU001 Lista 20,00€ 251€ 0
||12n2ne 17:34 000002 PDAUREA15SALI3HIDRO,...DOCUQ01 Lista 9,96 € 251¢€ 0
|_|12112116 17:34 000007 BOIRON GLOBULQS DILU...DOCU0O01 Lista 0,00€ 251¢€ 0
v
Salir

& HISTORICO DE CAMBIOS DE MINIMOS Y MAXIMOS

P Se incluye vendedor que efectud el cambio, siempre y cuando se solicitara en
el mismo la identificacion del vendedor.

E: Histérico de Cambios de Stock Minimo y

Periodo
Afio Pasado

Stock Modificado
Ambos

Listas de Articulos
Almacén Completo

“[& ]

<|val. Anti...|Val. Nu...|Vendedor *
2 Marc

2 Marc

1 Marc

121 Vende...
2

w

Desde Hasta
| |01/0115 311215
<|Stock ..|Maqui..|Entorno

|Fecha dHordCédigo |Descripeidn
y 16:20685680 2 EBASTINA OD TEVA ... Stock M...CAIXA7 Ficha de Articulo

03/02/15 16:29685680 2 EBASTINA OD TEVA ...Stock M...CAIXA7 Ficha de Articulo
07/01/15 |16:29695560 .« AMOXICILINA/CLAVU...Stock M...CAIXA7 Ficha de Articulo
26/12/15 |21:46695623 s CEFUROXIMA CINFA... Stock M...PCJOSE Ficha de Articulo
27/01/15 10:42672887 + LOSARTAN HCTZ TE... Stock M...CAIXA2 Ficha de Articulo

"loz2/01/15

1301115

07/04/15 09:04978098 2
06/05/15 11:11755298 7
14/01/15 12:05654824 o
17:12784538 =
17:12784538 &
12:42850727 &
12:15666479 7
09:18666479 7
10:41670343 «
11:54 670362 =

02/0115
071215
08/09/15
281015

15/05/15

EMCONCOR 5 MG 6...
EMCORETIC 10 MG/...
EMOVATE 0.05% CR...
EMPORTAL 10 G 50 ...
EMPORTAL 10 G 50 ...

ENALAPRIL BELMAC..,
DOLOCATIL CODEIN..,
DOLOCATIL CODEIN...

FENTANILO MATRIX ...
FENTANILO MATRIX ...

Stock M...
Stock M...
Stock M...
Stock M...
Stock M...
Stock M...
Stock M...
Stock M...
Stock M...
Stock M...

Ficha de Articulo
Ficha de Articulo
Ficha de Articulo
Ficha de Articulo
Ficha de Articulo
CAIXAT7 Ficha de Articulo
TPV04  Ficha de Articulo
PCJOSE Modificacion por Lista
CAIXA7 Ficha de Articulo
CAIXAT7 Ficha de Articulo

TPV04
CAIXAT
TPVO5
CAIXAT
CAIXAT

I == === === N =]

(RN A= Y Ry R ) P e g

Salir
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Se ha incluido en PROTECCIONES la posibilidad de proteger el acceso a este
histérico.

B GESTION DE CLIENTES

b En la vista total de clientes se incluye el e-mail del cliente.

# Clientes E\@
{E-Mail ‘|Riesgo Max|Descuento|Tipo  JAlias LOPDF..*|  mwew
M cliente0006 @client... 0,00€ 0,00 No Cditar
cliente0009 @client... 60,10 € 0,00 010 Si —
B cliente0010 @client.., 0,00 € 0,00 No Borrar
: cliente0011 @client.., 300,00 € 20,00 No Refrescar
cliente0012 @client... 60,10 € 0,00 No
B cliente0013 @client... 0,00 € 0,00 No
B cliente0014 @client.., 0,00 € 0,00 No
" |cliente0o16 @client... 0,00€ 0,00 010 Si
B cliente0017 @client... 0,00 € 0,00 No
: cliente0018 @client... 0,00 € 0,00 010 Si Eacturar
cliente0019 @client... 0,00€ 0,00 010 Si —
" |clienteno20 @client... 60,10 € 0,00 010 Si Consultar
" |clienteo22 @client... 0,00 € 0,00 010 Si caldos
B cliente0023 @client.., 0,00 € 0,00 No ) :
— | 1 Vista Total
< > | Oincluir Bajas

b En la vista total de clientes, ahora el valor de la columna ‘Saldo Total llevara

incluidos todos los vencimientos pagados, aunque no estén enviados.

Promaociones

b En la ficha de cliente se incluye el botdn
directamente al proceso de asignacién manual de puntos o euros al cliente:

Apunte Manual en Premecién X

Fecha Tipo Puntos
EEmE [ ][ oo
Cliente
Cliente N2 0011 L'
Descripcion
Vendedor

Aplicar Aceptar Cancelar

para poder acceder
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P Se permite indicar en el apartado “VENCIMIENTOS” la ficha del cliente hasta
4 dias del mes fijos de pago de facturas. Si el cliente tiene definida una forma
de pago, cuando se generen los vencimientos automaticos, la fecha de éstos se
ajustara a los dias de pago que se hayan fijado.

{3 Cliente 0002 - Juan Calabuig

| TARJETAS SANITARIAS | PUNTOS, £UR0OS Y VALES

MARKETING

RECETAS PENDIENTES

YENCIMIENTDS i

Forma de Pago por defecto
A 15 dias ~

Codigo Cuenta Cliente

IBAN Banco Oficina D.C. Mdmero de cuenta
N N I 1 I R
Secuencia del adeudo

Cuenta

Dias de pago

s Jfo || | |

Cuenta de Pago por defecto

N2 Orden de domiciliacion

Secuencia

Eacturar Consultar Saldos Operaciones

Promociones Aceptar Cancelar

Por ejemplo, supdngase un cliente con forma de pago a 15 y 30 dias, si
indicamos dias fijos de pago el 10 y 20 de cada mes. Si se le factura a fecha 20
de octubre, segun la forma de pago se deben generar dos vencimientos en
fechas 4 y 19 de noviembre. Pero atendiendo también a los dias fijos de pago,
los vencimientos se generaran con fecha 10 y 20 de noviembre..

Si se establece como dias de pago 29, 30 6 31, pero el mes en el que cae el
vencimiento no llega a ese dia, se ajustara a la ultima fecha del mes. Por
ejemplo, si a un cliente con forma de pago a 30 dias y con dia de pago el 30 de
cada mes, se le factura el 20 de enero, por forma de pago el vencimiento
deberia ser 19 de febrero, que atendiendo a los dias fijos de pago se ajustara al

29 de febrero (no al 30 de marzo).
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P En la ficha de cliente se afiade el check ‘Ventas a Precio de Compra’. Su
activacién implica que a este cliente se le puedan realizar ventas a precio de
coste en vez de a precio de venta.

() Cliente 0009 - Cliente N° 0009

-

DATOS GEMERALES | DATOS AUXILIARES | OBSERVACIONES | TARJETAS SANITARIAS | PUNTOS, EUBOS Y | 4

General Saldo
Codign  Nombre NIF
(0005 | [Cliente N DO | [NiFoDDS 0003 |

D.ODE
Dto(%)  Saldo de aviso Tipo Cliente Alias: ‘u"efﬂa_s :

[ 000 [ 60.10€] |taetaphamacyieeing [v] (3 [MBIEE [ ] Entregas 0.00€

[1Cesion Datos ~ Sexo | Hombre ~ Fec. Alta | 10/01./1957
N2 Afiliacion 5.5, N2 Colegiado Cuenta Contable Saldo Parcial 0,00 £

(0003 | | | [4300009 | [ Seleccién Cta. Contable

+
LOPD. Promociones Vertas a Precio de Compra Rec. Pend. LG

Ermada Purtos: 0,46 ptos  Fecha Nacimiento Vendedor:

Euros: 0.00 & |13/09/1962 |GEH ~| Saldo Total D.00E

[]Cancelada Vales: 0.00 € [ |Marcarcomobaja [ ] Bloguearenventas [ |No R.P.

Estadisticas de Consumos
Lineas R an

Facturar Consultar Saldos Operacicnes Promociones Aceptar Cancelar
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© FACTURACION

P Se permite facturar por operacién. Para facilitarlo se incluye el check
Agrupar por Operacién, cuya activacién hara que las lineas de crédito se
agrupen por operacion. Asi, por cada operacion habra una linea con los datos
de cabecera de la misma, y a continuacién cada una de las lineas detalle de esa
operacion.

o Consulta de Lineas de Crédito del Cliente Juan Calabuig [
w1 ghebh'e

CRITERIDS GENERALES | CARACTERISTICAS DE LAS LINEAS |

Fecha Desds Fecha Hasta Familias Tipo de Cliente Lista de Cliertes Vendedor
(® Todas (® Todos (@ Todos Todos

[ Seleccién Parcial de Lineas

[ Considerar Lineas de Clientes Dependiertes

[1Sélo Lineas Pendientes de Pago (O Seleccién (O Seleccién O Seleccién Seleccion

[ Agrupar por Operacién

SRedireccionar Fact...|Fecha °|C6digo °\Descripci6n °|Cantidad |P.V.P °|Impor1e Neto 9~
Juan Calabuig 12/0115 C013470... 5 434 €
n 656211.65 METAMIZOL STADA EFG 575 MG 20... 1 2,26 113€
N 65621165 METAMIZOL STADA EFG 575 MG 20... 1 226 113€
n 656211.65 METAMIZOL STADA EFG 575 MG 20... 1 2,26 113€
N 97224011 SIMVASTATINA STADAEFG 20 MG ... 1 1,58 0,79¢€
n 972240.1.1 SIMVASTATINA STADAEFG 20 MG ... 1 1,58 0,16 €
|_|Juan Calabuig 16/01/15 C013496.. 1 3356 €
n 308753.7.7 GALENIC OPHYCEE CUIDADO NOC... 1 47,95 33,56 €
__|Juan Calabuig 22/0115 C013523... 5 29,80 €

65621165 METAMIZOL STADA EFG 575 MG 20... 1 226 113€

— v

Ne Lineas 311 N2 Articulos 308 Total Importe Venta 3.589,89 Total Importe Neto 90717

Liness  ~| M3D

100148
501"

Ene. Feb. Mar. Abr. May. Jun Jul Ago. Sep. Oct. Nov. Dic.

Si ademas se activa el check ‘Seleccion Parcial de Lineas’, la seleccion se
realizara por operaciones completas, no presentandose ya el detalle de lineas
sino solo lineas de cabecera para su seleccion.

¥ Consulta de Lineas de Crédito del Cliente Juan Calabuig ==
e Hh o bhfe

CRITERIDS GENERALES ‘ CARACTERISTICAS DE LAS LINEAS ‘

Fecha Desde Fecha Hasta Familias Tipo de Clients Lista de Clientes Vendedor
e (@) Todas (@ Todos (@) Todos Todos
[ Considerar Lineas de Cientes Dependiertes
[1Sélo Lineas Pendiertes de Pago O Seleccién O Seleccién O Seleccion Seleccion
[ Agrupar por Operacién
SRedireccionar Fact...|[Fecha °\C6digo °\Descripci6n °\Can1idad \P.V.P °|Imporle Neto 9~
l{ Juan Calabuig 12/01/15 C013470... 5 434 €
|_|Juan Calabuig 16/01/15 C013496.. 1 3356 €
_|Juan Calabuig 22/01/115 C013523... 5 29,80 €
|_|Juan Calabuig 24/01/15 C013535.. 8 859¢€
_|Juan Calabuig 30/01/15 C013570... 9 12,62 €
|_|Juan Calabuig 04/02/15 C013590.. 1 095€
_|Juan Calabuig 06/02/15 C013597... 2 13,43 €
|_|Juan Calabuig 12/02/15 C013647.. 11 14,75€
_|Juan Calabuig 13/02/15 C013648... 2 4,48 €
|_|Juan Calabuig 20/02/15 C013690.. 1 15,36 € .
Ne Lineas 1 N2 Aticulos 5| Total Importe Venta 4,34 Total Importe Neto FE)

Linsss  ~| 3D

W 2015: (643,94)]
2016: (263,23)

Ene. Feb. War. Abr, May. Jun. Jul Ago. Sep. oct. Hov. Dic.
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P La obtencion de facturas ( i ) y de relaciones de compra ( s ) se obtendran

ordenadas por nombre de cliente o por codigo de cliente en funcion de lo
estipulado en el nuevo parametro Ordenar la Facturacion por Nombre de
Cliente. Esta ordenacion afecta tan sélo al orden de la impresién de dichos
documentos.

k Ahora, al anular facturas, las lineas de venta conservaran la fecha en que se
realiz6 la dispensacion, en vez de quedar con la fecha en que se ha realizado la
anulacion.

M GESTION DE PROVEEDORES

© PROVEEDORES

P En el grid de proveedores ahora se visualiza el nombre y teléfono del

representante.
1 Proveedores EI@
Provincia ¢\ Teléfono °| Fax °| Representante r|TIi. Representante| ~|| Nuevo
» TEL 0002 FAX 0002 Rita Lopez 620151526 Eitar
H TEL 0001 FAX 0001 Manoli Rancio 6201475896
N TEL 0000 FAX 0000 Andrés Crispo 620152603 Borrar
N TEL 0020 FAX 0020
N TEL 0025 FAX 0025
N TEL 0026 FAX 0026
N TEL 0029 FAX 0029
N TEL 0022 FAX 0022
N TEL 0023 FAX 0023
a TEL 0033 FAX 0033
H TEL 0003 FAX 0003
N TEL 0004 FAX 0004
a TEL 0015 FAX 0015
a 5 Consultar

© CONDICIONES DE COMPRA

P Ahora, para cada porcentaje de cargo/abono, se puede indicar si se tiene que
aplicar sobre el importe de linea directamente o en cascada junto al resto de
cargos/abonos. De esta forma se podran incluir todas las modalidades de
aplicacion de los distintos conceptos que los proveedores manejan.

Por ejemplo, si el proveedor aplica 10% + 5% de descuento sobre PVL, y al
resultado le suma un cargo de un 2% sobre PVL. En este supuesto, las
columnas correspondientes a los descuentos del 10% y 5% si son de aplicacion
en cascada, pero el cargo del 2% no se aplica en cascada sino directamente
sobre el PVL. Asi, el calculo que debe hacerse seria como sigue, partiendo de
un PVL de 2,5 €.

25-10% = 2,25
225-5%=2,14
El 2% de 2,5 serian 0,05 .Luego el importe a pagar seria 2,14 + 0,05 =2,19 €
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Para indicar que un determinado campo de descuento/cargo no es de aplicacién
en cascada, situados sobre él se debe activar el nuevo check La celda
seleccionada indica %NO en Cascada. Se debe hacer esto sobre cada
campo de descuento que deba comportarse asi. Los cargos/descuentos que no
sean de aplicacién en cascada se presentaran sobre fondo azul claro.

E: Moedificacién de la condicién Condiciones de ejemplo

Proveedor Tipo C"’?did"’h [ L= celda seleccionada indica valor absoluto (NO %)
PROVEEDOR N2 0000 v Porlinea (Importe) La celda seleccionada indica % NO en Cascada.
Descrinci Parlinea (F.V.F) Priorizar los Descuentos por Lista.
Descripcién )
— - Por global pedide | Dtol Dto2 Dto3 Dtod Dto5
|C0nd|c:|0nes de ejemplo |
General (v v | v v |

Rango Fa..|Uni. D..|Uni.H..lmp. De..[lmp. Ha..]o  Valorlo  Valorle  Valorle  Valore  Valor »

Todas asign.. 1 9.999 0,00€ 999999 10,0032 5,00 % -2.00 24 0,002 0,002
v
Rango familias Condiciones Financieras
Demofammacia,"Familia N2 1","Familia N2 101","Familia N2 102","Familia N2 103","Familia N2 104","Familia N2 105","Familia N2~ A Dia de Fachracan 1 -
106" "Famila N2 1 2 N2 108" "Famila N2 11", "Famiia N2 114", "Familia N2 12" Famila N2 121", "Famiia Ne indotoctrecont: [ 0]
123" "Familia N2 1 : " "Familia N2 135" "Famiia N2 137","Familia N2 142" "Famiia N2 Diadefactracion2: | 0]
151","Fami ","Familia N2 164","Familia N2 165", "Familia N2 166","Familia N2
17", "Familia ", "Familia N2 175","Familia N2 176", "Familia N2 177","Familia N2 Dia de facturacidn 3 : ljl
178","Familia N2 175","Familia N2 18","Familia N2 180", "Familia M2 181","Familia N2 182","Familia N2 184","Familia N2
v Dias de aplaz. del pago : ljl

Dto. porcentual: (12,50 % Dto. absoluto:  |0.00€ % Coste del dinero :

Condicicnes Pedido Especial Aceptar Cancelar

P En el desplegable de seleccidon de proveedor, ahora se mostraran ordenados
alfabéticamente en vez de por codigo.
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™ VENDEDORES

P Se incluyen nuevos datos en la ficha de vendedor:

. Nombre completo. Por defecto se asume el mismo valor que en este
momento se encuentre en el campo Nombre.

. NIF

. Administrador. La activacion de este check conlleva que este vendedor
pueda visualizar, editar e imprimir informes de turnos de trabajo de los
vendedores aunque este proceso esté protegido.

Definicion de Vendedores

Cortraseria para Accesos

Hombre Contrazefia
|I".'1arc | | |
Mombre Completa - .

= etir Cant
|Saa\red|a | |Eep ir rasefia |
MIF
25123968 |
Color para ventana de vertas Opciones de Vendedor

|' Adminigtrador [ Baja

Gestion de Avisos SMS
Mawil: | | Pemitir avisos a SMS
E-Mail: | | Pemmitir avigos a E-Mail

Opciones de Mensajeria

Permitir enviar mensajes intemos
[ Administrador de mensajes
[ Guardar historial de mensajes enviados

Recibir acuse de lectura de los mensajes enviados

Agenda
[ ] Administrader de la agenda

Receta Electrdnica

Usuario Cortrasefia Repetir Cortraseria
12167002 | | | |
Enviar Mensaje Aceptar Cancelar

M PROTECCIONES

& CONTROL BIOMETRICO

P Posibilidad de control de acceso mediante huella dactilar. Es decir, que al
entrar a un proceso protegido por identificacion de vendedor o de especial
proteccion por L.O.P.D., en vez de tener que poner contrasefa se lea la huella
dactilar.
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Para adoptar este sistema basta con indicar en parametros el lector de huella
que se va a autilizar (parametro BIOMETRICO — Lectores de huella disponibles)
o bien el terminal de lectura de huella si es el caso (parametro BIOMETRICO-

Terminales de huella disponibles).

Ambos parametros estan en el entorno

CONFIGURACION GENERAL de CONFIGURACION/PARAMETROS.

A partir de ese momento, al acceder a un proceso protegido se presentara la
ventana de lectura de huella dactilar para comprobar la identificacién del
vendedor, en vez de solicitarse seleccién de vendedor y contrasenia.

/niar Contraseiia

2

Aceptar CanMar
g
e

“Por favor ponga su dedo sobre

o sensor”

=

Por ejemplo, al acceder a VENTAS MOSTRADOR si esta protegido:

8 Ventas Mostrado

Clierte { Por Cédigo [])

Vendedor
Marc

Venta Libre

Beyg v X B

E 5%y & 8m Doc. Active [] Tipo. Doc.: Fact Simplficad:

[=&E]=]

. ) Steck
Sl sact| | swacsn UdsCaters| | SRobot| | , el
SMin.|  |FechaUm Uds Pedidas [ | £ Mmacenes
1 SMax| | Coducidad UsErcaro [ |
o|TA. o Cantlo PVPl  Impone[Tipo o~

[JEFP OEFG ~
[JReceta  [Cicero

[ Psicétrapa. [] Visade

[ Estupefac. [] Caducidad
[JECM.  []Exclido S.S.
OTLD [ Baja Vidmeum
[JHuérano [] Deduc.4%

[ Uni-Dosis [] Deduc. 7.5% |w

Cc’)dii)o c|Descripeion del articulo

‘Por favor ponga su dedo sobre
el sensor.”

~ Ultima Operacion
Importe. 0,00
Fntraga. 0,00
Devolucion. 0,00
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Para que la identificacion sea posible, se tiene que tener registrada la huella del
vendedor. El registro de huella se hara una sola vez, desde la ficha del

vendedor:
Definicién de Vendedores
Contrasefia para Accesos
Hombre Cortraseria
|Marc | | |
Rt o A | Repetir Contrasefia
MIF | |
Color para ventana de ventas Opciones de Vendedor
|' ] Administrader [ Baja

Gestion de Avisos SMS
Mawil: | | Pemitir avisos a SMS
E-Mail: | | Permitir avisos a E-Mail
Opciones de Mensajeria

Permitir enviar mensajes intemos

[] Administrador de mensajes

[ Guardar historial de mensajes enviados

Recibir acuse de lectura de los mensajes enviados
Agenda

] Administrador de |a agenda
Receta Blectronica
Usuario Contrasefia Repetir Contrasefia
[12167002 | | |
Huella Biometrica
E Afiadir ; | Bormrar | Lector biométrico no conectado

Enviar Mensaje Aceptar Cancelar
. Ariadir . .
Al hacer clic en , dependiendo del lector, se iran presentando las

ventanas indicando qué hacer para registrar la huella del vendedor y dejarla
grabada para su uso.

Ejemplo de pasos para registrar huella dactilar:

Paso 1 Asgatro de husla dotsl

Fgiatro e hslta Sighal Pasio 2
I

R-

Fegetin de hoska dgtal Paso 2

. o e

Fsgestr e husta sgtal Paso 3
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Dependiendo de cémo se tenga configurado el parametro BIOMETRICO — Usar
modo biométrico estricto, en los procesos en los que se puede seleccionar
vendedor, sera posible o no seleccionarlo manualmente.

Si no se lleva control estricto: se podra seleccionar vendedor en el selector del
proceso y luego leer su huella.

Proveedor y Condiciones de Compra - E> FmRSaEes S ERiotiet Ao Bk X

Broveedor | PROVEEDOR N® 0033 w
Proveedor | ALLIANCE v
Cordhciones de Comom -

Condiciones de Compra w Vendedor | Marc -

Vendedor [Maro - D e

[JRecepcidMarta

e Mensapes Aceptar Cancelar
Juan L ¥

MNotificar f cagng

Mis Meng 21 Vendedor

Si activa el control biométrico estricto: el selector de vendedor estara
inhabilitado. Habra que leer la huella con lo que se seleccionara el vendedor
correspondiente.

Proveedor y Condiciones de Compra X

Proveedor | ALLIANCE v
Condiciones de Compra v
dendecor | [ Selector de vendedor 2 |:>
- N
[ Recepcién Via Scaner 20 desactivado
MNotificar recibido Notfficar sl incidencias
Mis Mensajes Aceptar Cancelar

En todos los procesos donde es posible seleccionar vendedor, se dispondra del

icono o . Al hacer clic en él se presentara la ventana para lectura de huella.
En el caso de VENTAS MOSTRADOR, no se presentara este icono, sino que la
peticion de lectura de huella para cambiar de vendedor se forzara haciendo clic
sobre el nimero de vendedor:
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# Ventas Mostrador E@
G i 4K B T £i °% 2 @9 Doc. Active [] Tipo. Doc.:| Fact Simplificad:
Cliente { Por Cadign [])
Vo sa Situacién Uds Cariera S.Robot | |
Vendedor S.Min. Fecha U.M. Uds.Pedidas
~ 1 S.Max. Caducidad Uds.Encargo
Venta Libre
Codige  o|Descripcién del articulo oT.A. oo Cantle PVP|o Impore[Tipo oA

e e I | Gitima Operacion

[ Receta [Cicero

[ Psicétropa [] Vieado Importe. 0.00 €
[[] Estupefac. [] Caducidad

CIECM. [ ]Exchido SS. Entrega. 0,00¢
OT.LD. [[] Baja Vdmeum Devolucidn. 0,00 €
[Huéfano []Deduc.4% !
[JUni-Dosis [ ] Deduc. 7.5% W v

I ——— ———

Por ultimo indicar que si en alguin momento se desea deshabilitar el control de
acceso por huella dactilar (por ejemplo, por averia del lector), bastara con poner
‘No usar lector biométrico’ en el parametro BIOMETRICO — Lectores de huella
disponibles (entorno CONFIGURACION GENERAL de
CONFIGURACION/PARAMETROS).

& OPCIONES ESPECIALES

P Se afnade la proteccion a la accion de cambio de cajén en el cierre de caja.
De esta forma, si se trabaja con cajones asociados a vendedores, el vendedor
que cierre la caja s6lo podra ver la informacion asociada a su cajon. Esta
proteccion se engloba en el apartado Caja dentro de Opciones Especiales.

P Se anade la proteccion del envio de pedido al proveedor desde la ventana de
ediciébn de encargos. Esta proteccion se engloba en el apartado Encargos
dentro de Opciones Especiales.

P Se anade la proteccién del envio de pedido al proveedor desde la ventana de
VENTAS MOSTRADOR. Esta proteccién se engloba en el apartado Ventas
dentro de Opciones Especiales.

b Se afade la opcién de proteger las opciones de dormir una venta o dejar
pendiente de cobro una venta desde la ventana de VENTAS MOSTRADOR.
Esta proteccion se engloba en el apartado Ventas dentro de Opciones
Especiales.
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P Se anade la opcion de proteger la aplicacion de vales promocionales desde la
ventana de VENTAS MOSTRADOR. Esta proteccion se engloba en el apartado
Ventas dentro de Opciones Especiales.

E: Protecciones y Accesos |dentificados

NIVELES DE ACCESD | CONTRASENA | ULTIMOS ACCESOS | ACCESOSEF.(LOPD) |

- &, Apertura manual del cajén de dinero desde Ventas | Nivel de acceso
ﬂ Ventas con fecha atrasada
ﬂ Pagos Varios Libre

-8, Recets Electrdnica
q.. Redencion de puntos
ﬂ Canje de puntos el
ﬂ Ventas por encima del Precio Menor
ﬂ Borrado de Encargos

ﬂ Modificacion de la Aportacion en ventas i
&, Realizar pedido

ﬂ Dormir Operacion de Venta
-8, Dejar la Operacién Pendiente de Cobro L
ﬂ Seleccion de Vales Promocionales
B Articulos

5 E Cajm Mivel 4
ﬂ CAJA - Cerrar

- &, CAJA-Cerrar (Consolidada)
&, CAJA- Detalle Nivel 5
ﬂ,. CAJA - Ver Otras

ﬂ CAJA - Resumen Operaciones
&, CAJA- Seleccionar Cajon Nivel §
- Vendedores
#-E Clientes
[

1= Albaranes Mivel 7
- Pedidos
&, Borrado de Pedidos
&, Borrado de Pedidos Recibidos Nivel 8
&, Envio de Pedidos
EIEP Encargos
ﬂ Pedir al Proveedor |dentificado
#-E Informes Generales v
B Nendedomn= ~ | Acceso |dentficado
Permitido
Denegado
v
Perfiles de Proteccidn Aceptar Cancelar
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& GESTION DE ARTICULOS

» Se permite la protecciéon del nuevo proceso HISTORICO DE CAMBIOS DE

P.V.P. AUXILIAR.

» Se permite la proteccién del proceso HISTORICO DE CAMBIOS DE

MINIMOS Y MAXIMOS.

E: Protecciones y Accesos ldentificados

HIVELES DE ACCESD | CONTRASERNA | ULTIMOS ACCESOS | ACCESOSEFR (LOPD) |

5B Protecciones | Mivel de acceso
BE? Menti P-rll"I[:IpEI| Libre
@ Archivo
= Edicidn
% Ver Nivel 1
EIE‘P Maestros
----- ﬂ Arﬁculcn.s Nivel 2
----- ﬂ Aportaciones
----- ﬂ Familias
o e Nivel 3
----- Sindénimos
----- Bunfﬁ{:aclanes Nivel 4
----- ﬂ Conjuntos Homogéneos
----- Gestidn de Laboratorios
----- MonoDosis Mivel 5
----- Situaciones
0@ Lotes Nivel §
1 Promocicnes
1= Gestidn de Ventas Cruzadas
----- &, Histdrico de cambios de PYP Nivel 7
----- ﬂ Histérico de cambios de PVP Auxiliar
----- %, Histdrico de cambios de Cédige Nl 2
----- ﬂ Histdrico de cambios de Minimos y Maximos B
-2 Gestidn de Clientes
#-= Gestién de Proveedores Identificado
-2 Comunicaciones v
» | Acceso dertificado
Pemitida
Denegado
wi Carina [¥]
Perfiles de Proteccion Aceptar Cancelar
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VENTAS

M VENTAS MOSTRADOR

P Cuando se introduzca un nuevo encargo, si manualmente se le asigna el
estado ‘Pedido’, al grabarlo no pasara a cartera. Esta operatoria puede
utilizarse, por ejemplo, si se hace el pedido por teléfono.

» Se ha implementado la posibilidad de proteger el envio de pedido a proveedor
Pedi

desde la ventana de encargos ( = ). Esta proteccion se engloba en el

apartado Encargos, dentro de Opciones Especiales del proceso

PROTECCIONES.

kP En los tickets de encargo ahora se incluyen tanto el teléfono fijo como el
teléfono movil, si estos datos figuran en la ficha del cliente.

b Si se tiene activo el nuevo parametro Imprimir dias de recogida en el ticket de
encargos, en los tickets de encargos se informara de los dias que faltan para
poder recoger el encargo en cuestion.

FARMACIA COMSOFT
Partida mMadrigueres wWord
oénia falacant)

Encargo Mro:l8&659
Fecha: 03,/09/10 Hora...: 18:40

vendedor 3/ Fepe
Cias de recogida: 2|

Cddigo...:
Mombre...: jose manuel
Direccian:
Poblacidan:
CIF O DMI:

FOF1H3.2 SALBUTAMOL ALDOD UMIOM 10 1

Entrega a cuenta: 0,00 Euros

Gracias por su visita
TELEFOMND ATENCIAM A VIOLEMCIA DE GEMERD
Ll6-Centro 24h 900202010-aMAR 90055305888
Pﬁra + dinfo: Consulta a tu farmacéutico
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P Posibilidad de personalizar los pies de tickets de encargos con los textos que
se indiquen en el apartado TICKETS del proceso CONFIGURACION /
PARAMETROS, como se ha comentado anteriormente en el apartado de
parametros. La personalizacion de tickets de encargos es independiente para
cada empresa si se trabaja con MultiNif.

P En la parrilla de encargos (<SHIFT> + <F8>), si se activa la Vista Total ahora
también se mostraran Teléfono y E-Mail del cliente segun consten en su ficha.

o Encargos E=N =R
Niim_|Fecha o|Cadige |Descripcién clc_ || Teléfono|E-Mail clavisar _ |Avisar E-mail AC A|| Muevo

> 18/11/15 | 701257 3 BEXSERD 1 JERINGA | 1] 645008952 Na No
120672 /26/11/15 | 701257 .3 BEXSERO 1 JERINGA .| 2| 636673574 g No Editar

| 120834/3011/15 | 701257 2 BEXSERO 1JERINGA .. 4| 661100679 5i No Borrar
120869 30/11/15 | 701257 .3 BEXSERO 1 JERINGA .| 1| 670041724 g No =

" | 1209400212715 | 701257 2 BEXSERO 1 JERINGA .| 2| 626273188 5i No

" | 120945 02/12/15 | 701257 2 BEXSERO 1 JERINGA .| 4615981122 5i No

"] 120988 02/12/15 | 701257 3 BEXSERO 1 JERINGA .| 1| 605872143 g No

" | 121079/ 04/12/15 | 701257 2 BEXSERD 1 JERINGA .. 1||625265041 No No

"] 121353 121215 | 701257 3 BEXSERO 1 JERINGA .| 1| 665862986 g No

| 121817/24/12/15 | 701257 2 BEXSERO 1 JERINGA .| 4| 626790640 5i No

" | 121935 29/12/15 | 701257 2 BEXSERD 1 JERINGA .| 1| 656650066 5i No

| 122515/13/01/16 | 701257 2 BEXSERO 1JERINGA ... 1) 626218062 g No .
122597 15/01/16 | 701257 2 BEXSERD 1 JERINGA .| 2| 637825285 5i No =

" | 122614 15/01/16 | 701257 3 BEXSERO 1 JERINGA .| 4| 655623494 g No Totalizar

" | 122883 /22/01/16 | 701257 2 BEXSERO 1 JERINGA .| 1| 650461303 5i No

" | 123063|27/01/16 | 701257 2 BEXSERD 1 JERINGA | 4||661171167 Si No o | [Vista Total

< > [ Histérico

P En la parrilla de encargos (<SHIFT> + <F8>), se permite ahora la seleccion
multiple de lineas, lo que facilita, por ejemplo, el borrado masivo de encargos.
Ademas, teniendo seleccionados varios encargos, se puede hacer clic en y
efectuar modificaciones sobre todos ellos a la vez. Los campos que pueden
modificarse mediante este procedimiento son: ‘Vendedor’, ‘Fecha de Entrega’,
‘Reservar Unidades’, ‘Entrega Receta’ y ‘Estado’. Bastara con activar los
campos que se quiere modificar, indicar el nuevo valor y aceptar. Se efectuara
el cambio en todos los encargos que se tenian seleccionados.

E: Edicion multiple de encargos

~ Vendedor
Fecha de Entrega Vendedor
Reservar Unidades Marta -

S Fecha de entrega Reservar Unidades encargadas

Entrega de Receta

Estado
Recibido ~

Aceptar Cancelar
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P Se incluye la identificaciéon de cliente buscandolo por teléfono mévil. Asi, en

, e s . L | . ]

la ventana de identificacién de cliente (<F1> o botén |) se podra seleccionar
la identificacién de cliente mediante teléfono mavil, con lo que en el campo
Lectura de Teléfono Mévil se podra introducir el mévil del cliente que se desea
localizar.

Identificacion de Cliente

|dentificacion del cliente mediante...
Teléfono Méwil w~

Lectura de Teléfono Mavil

Aceptar Cancelar

P Si se trabaja con Receta Electronica de Madrid version 2.0.0 6 superior, en la
ventana de VENTAS MOSTRADOR se podra leer el CIP del paciente, con lo
que se enlazara automaticamente con el modulo de Receta Electronica,

evitandose asi tener que abrirlo con <CTRL> + <ALT> + <R> 0 botdn %E'. Por
tanto, si en el parametro Servidor de Receta Electronica se ha indicado Madrid,
en la ventana de ventas se dispondra del campo CIP del Paciente para poder
hacer su lectura.

o Ventas Mostrador EI@
%X B 4 a5 .t = 815 é Doc. Activo Tipo. Doc.:| Fact. Simplficade ~
Cliente { Por Cédigo [_])
v O, I sA Situacién Uds Cartera S.Robot | \
Vendedar S Min. Fecha UM, Uds Pedidas
- 1 S Max. Caducidad Uds. Encargo
CIF del Paciente: | |
Venta Libre
Cédigo  |Desecripcién del articulo oT.A. <l Cantle PV.PJc Impore|Tipo on
v
CJ=FP. [JEFG. ~ ~ Ultima Operacién
[JReceta  []Cicero
[ Psicétropo [] Visado Importe. 0,00 €
[ Estupefac. [] Caducidad
ClECM. [ Excuido S.5. ErER 0,00 €
[JtLp.  []Baja Vdmeum Devolucion. 0,00€
[JHuédano []Deduc 4%
[] Uni-Dosie [ ] Deduc. 7.5% |+ Y]
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También se tiene posibilidad de indentificar receta y paciente desde VENTAS
MOSTRADOR, para que se realice automaticamente la consulta al SISCATA
para la aplicacion de copago, evitando asi tener que abrir el moédulo de copago

(é)-

3 Ventas Mostrador EI@
=i KRB TEE 8i °Y = &5 Doc. Activa [] Tipo. Doc.:| Fact Simplficads ~
Cliente ( Por Cédigo [])
clog oy sac ] Stuacin [ACMACEN | uUds Cariera S Robot | |
Vendedor SMin|  5|Fecha UM [30/12/16 | Uds Pedidas 5
v 1 SMax| 15| Caducidad [~ Uds Encargo
CIF del Paciente: H | SISCATA
Aportacion T1 1 Unidad. 1 Linea. Total a PVP- 4.50 €
Cadigo <|Descripcisn del articulo o|T.A5|Num.Rec...|Tip... |Cant.| PAV.P.[Impore|Tipe  © ~
FO0120. % ADA L MGML MEBULIZADOR NA.. T i 1 480€ 04B¢€

ROTAA: Simpaticomimeticos, monofarmacos

[ZIEFP []EFG. A |SPD: MEDICAMENTO NO ACONDICIONABLE EN SISTEMAS ... A Total Venta
[JRecsta [ICicen -
] Psicétropo [ Visado PERTODO DE CADUCIDAD: 5 AKOS

[ Estupefac. [ ] Caducidad

[JECM.  [JExcuido 5.5.

OrTLD. [ Baja Vdmeum.

[JHuéfano []Deduc.4% ,
v

[JUni-Dosis []Deduc. 7.5% |\

P Si esta instalado un robot dispensador, se visualizara el stock del articulo en

el robot.
# Ventas Mostrador EI@
I & KB TEE 2i %3 = &n Doc. Activa [ ] Fact.Simplficadz
Cliente { Por Cadigo [])
SO m s Stuacién UdsCatera| | S.Robat
Vendedor SMin|  0|FechaUM.[26/02/16 | UdsPecicss| |
> 1 5. M ljl Caducidad [~ Uds.Encargo l:l
Venta Libre 1 Unidad. 1 Linea. Total a PYP:- 37.30 &
Cédigo ¢|Descripcién del ariculo o|TA. ol Cant o PV.PJo Importe|Tipo =l
WICHY NECWADIOL COMPLEJO SUSTIT... 1 3730¢ 37380¢%

F: COSMETICOS

E E{i: E E'F.G. ~ A Total Venta
Ceta icero

[ Psicétropo [[] Visado
[ Estupefac. [[] Caducidad

[JECM.  [ExchidoSS

TLD. [ Baja Vdmeum.

[ Huéfano [ Deduc.4% ]
v

[JUni-Dosis []Deduc. 75% |w
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P Ahora se puede incluir e-mail y codigo postal en el formato predeterminado de
las facturas, facturas simplificadas nominales, albaranes y presupuestos a
clientes. Estos datos seran solicitados en el momento de emision del
documento.

Datos Cliente x

MHombre DMIMIF

[ N |

Direccion

| |

Poblacidn LCod. Postal

| | | |

E-tail

| |
Aceptar Cancelar

P Ahora se puede incluir correo electrénico y/o pagina web de la farmacia en el

formato predeterminado de las facturas, albaranes y presupuestos a clientes.
Para ello se deben indicar los valores correspondientes en los parametros
Pagina web de la farmacia y Direccion e-mail de la farmacia, ubicados en el
entorno DATOS FARMACIA del proceso CONFIGURACION / PARAMETROS.

b Cuando un producto haya sufrido un cambio de descripcién en el ultimo afio
segun conste en la base de datos del C.G.C.O.F., a pie de pantalla de venta se
mostrara su nombre anterior.

ot Ventas Mostrador EI@
- 4 &g 4K B TEX i °% 5 8n Doc. Activo [ Fact Simplficad:
Clierte ( Por Cédiga [}
<o, & ) sc[MM Stuacin[Géndolsced UceCatera| | SRobot| 0]
Vendedor SMin.|  O[FechaUM.[09/11/16 | UdsPecidas| |
e 1 S.Méx.ljl Caducidad [~ Uds Encargo l:l
Venta Libre 1 Unidad, 1 Linea, Total a PVP: 8,77 €
Cédige ¢|Descripcidn del aricula o|TA. o Cant| PV.P.Je Importe|Tipo oA
ESCITALOPRAM FARMABION EFG 10 MG 1 877€ STTE BEAE

NOBAB: Inhibidores selectivos de la recaptacion de serotonir
CJEFF EFG. A |Hombre Anterior: HEIPRAM EFG A Total Venta
[“Receta  [“ICicero )

DF&CMNDH D\’lsadu I (Cod:1151); Menor: 8,77 €; P.Mas bajo: 8,...

[[] Estupefac. [] Caducidad > €63954 ESCITRLOPRAM STADA EFG 10 Stock: 4 Pvp:&,77 € P.Ref: 8,77 €

LIECH L] Exchido 5.5 > 663982 ESCITRLOPRAM NORMCN EFG 10 Stock: 4 Pwvp:8,77 € P.Ref: 8,77 €

CTLD.  []Bsja Vdmoum g
L4

ClHuéfano [ Deduc.4%
[ Uni-Dosis

g?e",“c'_?f’* ¥ |Grupos P.Menor: ESCITALOPRAM 10 MG / 28 COMPRI (Cod:9210): P.Menor: 8.77 €: P....
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P Se solicitara contrasefia si se ha protegido la generacién y envio de pedido a
proveedor desde la ventana de venta (opcion REALIZAR PEDIDO del menu
LINEA, o <CTRL> + <F9>).

b Se solicitara contrasefia al dormir ventas y/o dejar ventas pendientes de
cobro si éstas opciones del menu OPERACION se han protegido.

P Es posible indicar en parametros que en toda venta que tenga todas sus
lineas sin aportacién se imprima ticket, aunque se tenga seleccionado por
defecto no sacar documento. Para conseguirlo, en el parametro de tickets
Imprimir ticket en ventas cuando se tiene “No Ticket” seleccionar la nueva
opcién ‘Imprimir si No hay lineas de aportacion en la venta’.

» En la consulta de articulos canjeables por puntos (LINEA / ARTICULOS
CANJEABLES), ahora se permite la ordenacion y acotacion en la parrilla. Se
incluye la posibilidad de que se muestren solamente aquellos articulos cuyo
valor en puntos no supere a los puntos disponibles del cliente (activar nuevo
check Mostrar sélo los articulos seleccionables). Ademas, se informa de los
puntos disponibles por el cliente seleccionado en la venta y de los puntos que
suman los articulos que se vayan seleccionando (nuevos campos Puntos
disponibles y Puntos en seleccidén). Si la suma de puntos de articulos
seleccionados supera el numero de puntos disponibles del cliente, se mostraran
estos campos en rojo.

E: Seleccion de Articulos Canjeables

Los articulos que seleccione serdn traspasados a la ventana de ventas para poder ser canjeados por purtos. Factor de Conversion Puntos/Euros

Mostrar solo los art iculos seleccionables

SCadigo °|Descripci6n c>| Stock c>| Pvp °|Puntos °|Euros °| ~

»/154186 4 +BO EMULSION HIDRA. .. 20 12,00€ 12 1200€
34791417 AVENE CREMA INT SO . 0 1369¢€ 13,69 13,69€
156866 2 AVENE SERENAGE CR.. -1 31,95€ 31,95 31,95€
368571 RENE F. SOLAR CHAM... 9 1420€ 142 1420€
156974 = VELASTISA INTIM HIG . 0 1295¢€ 12,95 1295¢€

Puntos disponibles: 85.00 Puntos en seleccion: 12.00

Aceptar Cancelar

b Si se tiene activo el parametro Redencion de puntos limitada en ventas, al
aplicar una redencién de puntos (<CTRL> + <ALT> + <U>) se mostrara una
ventana en la que indicar cuantos puntos/euros del acumulado del cliente se
desea utilizar. Por defecto se propone el valor necesario para cubrir el importe
de la venta. El resto de puntos/euros seguira acumulado para futuras
redenciones. Si se modifica el importe de puntos o el importe de euros, se
recalculara el valor contrario en funcion del factor de conversion.
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Cantidad de puntos para realizar |a redencién

Introduzca el nimero de puntos o euros que desea descontar  Factor de Conversion Puntos/Euros
de |a ficha del cliente. Al introducir cualquier cantidad,

automaticamente se calculara la otra en funcion del factor de

conversién Puntos/Euros. El factor de conversidn se defineen 1 Punto = Euros
Maestros/Gestion de Articulos/Promociones/Ariculos

Canjeables

Aceptar Cancelar

P Se solicitara clave para aplicar vales promocionales (<CTRL> + <ALT> +
<V>) si se ha protegido esa opcion desde el proceso PROTECCIONES.

b Si el cliente seleccionado tiene activo en su ficha el check ‘Ventas a Precio de
Compra’, se preguntara si se quiere efectuar la venta a precio de coste.

Confirmacion

o El cliente tiene activa la marca de "Ventas a Precio de Compra®

;Desea aplicar en esta venta el Precic de Coste a las lineas de venta?

o

En caso afirmativo, en todas las lineas de la venta se aplicara el precio de
compra en vez del PVP. Las lineas en las que se aplica precio de coste

apareceran con el campo de precio en rojo y el icono E. En cualquier caso, se
podra cambiar una linea y aplicar PVP o PVP Auxiliar de la forma habitual
pulsando <CTRL> + <B>.

£ Ventas Meostrador (=N BR[|
o e Béé < X @XKZ:—.H':IEEE Doc. Activo [ ] Tipo. Doc -| Fact Simplficadz
Cliertte { Por Cédigo [_])
Matta Calabuig ~logn o s Situacién UdsCatera| | SRobot| 0]
Vendedor SMin|  OlFechaUM.[28/12/11 | UdsPeddas| |
i 1 5 Max E Caducidad |~ Uds Encargo :|
| Venta Libre [ | 1 Unidad, 1 Linea. Total a PVP- 16.47 £
Cadigo o|Descripcién del arficulo o T.A. clo Cant.|> PV.P.|o Importe|Tipo = fla
246406 8 * LA ROCHE POSAY ACTIVE C PIELSECA30. 1 16.47€
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Ahora bien, no se aplicara automaticamente precio de coste a las lineas que
provengan de dispensacion con Receta Electronica.

Por ultimo, debe tenerse en cuenta que sobre ventas a precio de coste nunca se
aplicaran promociones.

P Ahora, en las devoluciones se puede optar por devolver el dinero al cliente o
por emitirle un vale por el importe de la devolucién para utilizarlo en futuras
compras. Qué comportamiento se prefiere se tiene que indicar en el nuevo
parametro Emitir un vale por devolucién en ventas (si 0 no). En caso de que se
emitan vales, su posterior gestion (consultas, canje...) sera idéntica a los vales
promocionales. Ahora bien, debe tenerse en cuenta que no sera posible dar
vale de devolucidn si en la venta hay lineas de pago o entregas a cuenta. En
estos casos siempre se devolvera el dinero. Si se trabaja con MultiNif, los vales
de devolucion seran independientes para cada empresa.

Farmacia DEMO

Fecha: 251016 Hora: 09:35
vale 000140 Vendedor. 11 Vendedor
VALE DEVOLUCIGN

**VALE POR 50,37 EUROS*

El periodo de validez de los vales de devolucion que se emitan dependera de lo
que se indique en el parametro Fecha de caducidad de los vales de devolucion,
pudiendo tener una duracion mensual, anual o no tener fecha de caducidad.

P Se permite introducir el articulo a dispensar mediante la lectura del codigo QR
Datamatrix que algunos laboratorios ya estan incluyendo en las cajetillas de los
articulos. Cuando se venda mediante lectura de QR Datamatrix, se guardaran
los datos que el QR incluye (lote, serie y fecha de caducidad) para su posterior
seguimiento desde el nuevo proceso DATAMATRIX VENTAS, ubicado en el
apartado VENTAS del menu INFORMES.

m CAA

P Si se trabaja con cajones de dinero asociados a vendedores y se ha protegido
la seleccién de cajon en el cierre de caja para que cada usuario deba
identificarse, al entrar a hacer el cierre el vendedor se tendra que identificar y se
mostrara solo la informacién del cajon que tenga asociado.

P El importe que se indique como retirado de caja, incluira o no el importe de
transferencias bancarias en funcion de lo indicado en el nuevo parametro Imp.
Retirado de Caja incluye saldo de transferencias
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M LIBRO RECETARIO Y DE ESTUPEFACIENTES

b A fin de evitar cancelaciones por error, se elimina el botén Cancelar en la
ventana de introduccién de datos para registro en Libro Recetario y de
Estupefacientes cuando se presenta en el momento de la dispensacién y en el
momento de la recepcion de mercancias. Ademas, si se intenta cerrar dicha
ventana con el aspa de Windows, se emite un mensaje avisando que se debe
aceptar para continuar, no permitiendo el cierre sin la aceptacion.

Confirmacidn

Debe aceptar los cambios para poder continuar cen la dispensacion.
;Desea aceptar la informacion introducida?

Asi, si se cierra la venta es seguro que se han aceptado los datos para su
registro en el Libro. Si la venta finalmente no se cierra, no habra tampoco
registro en el Libro.

| .
P En el apartado de impresién ( SRTEEen ) se incluye el check Respetar

formato de Cabecera. Su activacion permite que en la impresion del Libro se
respete el texto de cabecera tal y como se introduzca en el campo ‘Cabecera del
Informe’, sin centrarlo. De esta forma, si oficialmente se exige un determinado
texto con unos determinados espacios de separaciéon entre sus partes, o por
ejemplo alineado a la derecha, se podra hacer introduciendo el texto con los
espacios que sean necesarios para ello.

Impresién del Libro Recetario

DESDE/HASTA NUMERD | MOVIMIENTOS POR ARTICULO

Seleccién de G p lizar C
Seleccion de Campos ersonalizar Campos Tipo de Fuente

[ Imprimir la seleccién actual
Desde el Niimero.._. Hasta el Niimero... Imprimir en formato apaisado
| 131.058 | [150.012 | [ Ruptura diaria para fima

Numerando Hojas desde Fecha para &l informe Imprimir Fecha
[ | [20112/16 7] imprimir Nimera de Hoja

Alineacion | Superior-lzquierda  ~

Cabecera del informe
++++| jbro Recetarips+++++ D Imprimir Cédigo de Famacia

Farmacia Demo Calle La Via, 33
Seleccion de contenido

(®) Imprimir Cabeceras y Detalle

() Imprimir sélo Cabeceras

() Imprimir sdlo Detalle
Respetar formato de Cabecera

Imprirmir Visualizar Cerrar
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P Se afnade la posibilidad de situar el nimero de hoja en la zona superior
izquierda del listado impreso del Libro: Para ello, en el apartado de impresiéon

( ) se activara el check Imprimir Nimero de Hoja y se elegira la
posicién ‘Superior-lzquierda’ en el desplegable Alineacion.

Impresién

Impresion del Libro Recetaric

I DESDE/HASTA NUMERO | MOVIMIENTOS POR ARTICULO

Seleccion de Campos Perscnalizar Campos Tipo de Fuente

[ Imprimir la seleccién actual

Desde &l Nimero .. Hasta el Nimero... Imprimir en formato apaisado
131,059 | 150,012 | [ ] Ruptura diaria para fimma
MNumerando Hojas desde Fecha para el informe Imprimir Fecha

1 | |20m2/18 2 £ Imprimir Nimero de Hoja
Alineacién | Superior-lzquierda ~

Cabecera del informe
++++jbro Recetarig++++++ I:‘ Imprimir Codigo de Famacia

Farmacia Demo Calle La Via, 33
Seleccidn de contenido

(®) Imprimir Cabeceras y Detalle

() Imprimir =8lo Cabeceras

() Imprimir sdlo Detalle

Respetar formato de Cabecera

Imprimir Visualizar Cerrar

P Se permite indicar el texto de encabezamiento de las columnas del Libro
) . ) . Perscnalizar Campos
impreso. Bastara con hacer clic en el nuevo botén e
introducir los textos que deben figurar en cada columna. Por ejemplo, si en la
columna del numero de colegiado debe figurar el titulo ‘Datos de Colegiado’.

En caso de desear combinar campos, lo que se debe hacer es seleccionar los
campos para que aparezca uno al lado del otro en el informe, y poner el titulo
deseado en el primer campo y el segundo campo dejarlo sin titulo. De este
modo en el informe apareceran uno al lado del otro como si fuesen un Unico

campo.
E: Personalizar Campos

Campo o|Cabecera oo Tamafio
Hdmero Libro M2 Libro 7
Fecha Fecha 10
Codigo Articulo Codigo 7
Descripcion Articulo Reducida Descripcidn 23
Faciente Faciente 2h
DM DML 11
Hdmero Colegiado ' 14
LM | Colegiado 11

W

Aceptar Cancelar
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**% | ibro Recetario ***

Empresa No. 1 ** Farmacia N°: 0001 ** Calle Emp1 *** Denia Emp1

Fecha del Listado: 11/10/16
Hoja Nidmero.; 1

N.Libro Fecha Codigo Descripcién Faciente DM, Datos de Colegiado

43 3000516 8442416 VALILM 10 MG 6 AMPOLLA Pepe 23444555-B

44 111016 8442584  VALILM 10 MG 25 COMPRIN Pepe 234445655-B 215478 25123609587
45 111016 136515  MORFINA CLORHIDRATO 2! Pepe 234445558 215478 25123609587

P Se permite indicar el numero de caracteres que debe ocupar cada una de las
columnas del Libro impreso. Bastara con hacer clic en el nuevo botdn

Perscnalizar Campos ) . ~
e introducir los tamanos deseados.

E: Personalizar Campos

Campo c|Cabecera ol Tamafio »
NUmero Libro 7
Fecha Fecha 10
Codigo Artfculo Cadigo 7
Descripcian Articulo Reducida Descripcion 23
Paciente Paciente 25
DN DN 11
Mdmero Colegiado M® Colediado 14
DM Colegiada D.M.I. Cal 11

L

Aceptar Cancelar
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COMPRAS

M CARTERAS

P Se incluye el campo Situaciéon (ubicacion fisica del articulo en el almacén),
tanto en carteras de pedidos como en carteras de devolucion.

o Edicién de Carteras [ B S
= X HBDB B 2 B2 ? Q@ [ CaneralVenas
Uni.|Re |Proveedo...|S...[S...]S...JU...|U...|U...[Valo..| Val..|P.V.. | P.U.C.|Motivo |Fecha |Hora c|Bonificade  o|Situacién -
0 PROVEED 0 b 16 b 4b0€ 3.24€ 4b0 € 3.24€ Edicién.. 3012161112 Mo ALMACEN
1 0 M 10 0 Q 1.00€ 094€1.00€ 0.94 € Edicidn.. 3012116 11:11 Mo CAJON 3
1 0 M 0 0 Q 312€ 211€5312¢€ 2.11 € Edicidn.. 3012116 11:11 Mo NEVERA
.
< >

b Para facilitar la generacién independiente de pedidos de articulos que estan
en el robot dispensador y de articulos que no lo estan, se ha afadido la columna
Robot en la que se informara de si el articulo estda o no incluido en robot
dispensador. Ordenando o acotando por esta columna se pueden agrupar los
articulos para poder generar los pedidos por separado de los que si estan en
robot de los que no estan.

£ Edicién de Carteras =N ==

= B ey X BO®R B85 2 EE 2 7 @ [y canera Encargos(38) v
ﬁs....|S....|U....|UU....|Van..| Val..|PV..|c PU.C|Motivo |Fecha |Hora c|Bonificado  /|Situacién  o|Robot ¢~

0 0 3796¢€ 240..837.9.. 2402€ Encarg..27/04/1611:23 | B. No Asignado Si

1 1 1 2696€ 1956269, 1968€ Encarg...27/04/1614:09 |B. No Asignado Mo

2 1 1 1 16.75€ 157187 18,71 € Encarg.. . 28/04/1610:38 | B. No Asignado Si

0 0 0 2360€ 146,285, 14.64€ Encarg...26/0411621:16 | B. No Asignado Ha

o 2 2 1 512756111127 1111 € Encarg..26/04/16 1252 | B. No Asignado Mo

07 7 1 22900186, 763 51.71 € Encarg...28/041612:41  B. No Asighado Ho

2 1 1 1 47396 321475, 32.171€ Encarg...28/04/1612:27 |B. No Asignado Si

1 1 1 256.9.173..127....| 86.68€ Encarg...26/04/1616:03  |B. No Asignado Si

4 1 1 Z 3/743.0./b13..|106. 7330 € Encarg...27/0416 1642 B. No Asighado Ho

8 4 9 1 139,0.0941.. 686, 47.08¢€ Encarg..27/04/1612:36 | B. Mo Asignado Ha

0 0 0 2042€ 142204 14.25€ Encarg.. 26/04/1616:46  B. No Asignado Si

0 0 0 1 16,806 10,7188 10.74€ Encarg...28/041161652 | B. No Asignado Si

4 1 1 3 24766 168.826€ BBOE Encarg.. 16/11/1613:01  |No C1-A Si

o0 0 0 1 1680€ 116168 11,66 € Encarg.. 28/04/161652  No Mo

4 2/ B 41206€887€6,03€ 444€ Encarg...26/041161626  |No Si

1.0 0 1 26766182267, 1829€ Encarg..28/04/1610:41  |No Mo

1 1 1 1 571€ 387€b71¢ 3.87€ Encarg.. 28041161828  No Si

11 1 1 1296.0462..129,.. 45.26¢€ Encarg..28/04/16 2067 |No Si

0 o0 0 1 3066¢€ 2015805, 20.10€ Encarg...16/11/161815  |No Mo

o0 0 0 1012€6.85€ 101 5.80 € Encarg.. 26/04/161015  No Si

0 0 0 1 1566€ 9,136 136.. 8.13€ Encarg..28/041162169  |No Ha

1. 0 0 17.75€880€ 177, 880€ Encarg..27/04/161328 No Mo

1 0 0 1 1296€877€ 128 8.77€/Encarg.. 27041161118 [No Si v
< >
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M PEDIDOS

» Al pulsar <CTRL> + <Q> para visualizar la estadistica del Grupo de Precio
Menor o Conjunto Homogéneo al que pertenece el articulo, ahora se visualiza
también el stock total del grupo.

8 Pedido N°7.750 realizado al proveedor PROVEEDOR N° 0235 =N Foh ==
Beyg VX HEHB ? 2E
Tipo de Pedido: | Pedido Nomal | [] Respetar los precios de coste
Cadigo c|Descripcitn olo Stockle  Unidadesle Importe PVP[cImporte PUC ~
554865 .3 @ IMPRIDA 10/160 MG 28 COMPRIMIDOSERE 0 1 2353 € 1694 ¢€
016589 ARTICULD 016599 [Pedida) 0 3 27540 € 109.74 €
159363 ¢ THERMACARE ZONA LUMBAR Y CADERA @ 12 3 23.70¢€ 16,86 €
159364 1 THERMACARE CUELLO HOMBRO ¥ MUNE®., 10 6 39.00¢€ 2384¢€
167426 = THERMACARE ZONA LUMBAR Y CADERA @ 14 3 4650€ 26897¢€
167427 2 THERMACARE CUELL+HOMB+MUN 6 UN @ 17 4 B0.40€ 37.88¢
169129 2 MULTICENTRUM HOMBRE 50+ 30 COMP @ 20 2 2380¢€ 18.28¢€
1713421 THERMACARE ADAPTABLE PARCHES TERE. 12 1 1080 & BITE
1731890 MULTICENTRUM MUJER BO+ 90 COMP @ 16 3 74706 63,90 €
173191 2 @ MULTICENTRUM 90 COMP @ 18 3 b98R & 67.99¢€
264237 9 MULTICENTRUM SELECT B0+ 30 COM @ 5 3 2980 € 2466 €
v
Liness  ~| [Z13D @ Mensual () Decenal () Quincenal (O Dida [ | Tabla [ Acotar Hercicios e f aoumicaoues v s e ki
Ventas / Mes (551488.8-VALSARTAN/AMLODIPING 160MG/10MG 28 COMPRIMIDDS (P33074) (Cod:3074) (Stock Total del Grupo: 1) (Prec. Menor: 14,113} Prov...Res... Des..
= = 12014 PRO... Dto.
E;gle PRO... 1.00% 1.00%
ene. feb. mar. ar;r ma;y. ]u:1 jul. aglu. selu. oct. nnlv. dic. < >
Mostrar Observacionss

P En la ventana de pedidos directos ahora se visualiza el IVA del articulo.

) Farmatic v.14 - dedido realizado al proveedor VICHY]
& Archivo Edicion Ver Maestros Ventas Compras Informes Contabilidad Utilidades Ventana ? -8 x
L82(E St el @ an il
Bey X el P
Tipo de Pedido: | Pedido Directo | [ Respetar los precios de coste [ Usar condiciones del Proveedor
Froveedor = Tekfono cortacto  Fecha Vista Préxima Vista  Forula por Omisién
VICHY 5 I [ | 228 |EER | |E7 | ConsumoDicPrevisto v
La celda seleccionada indica valor absoluto { NO % ) Ugoliall Tzalkzd Tpmlag lzliod s isd -
La celda seleccionada indica % NO en Cascada. [EEEY TS S S [ Imritnir
Cbdigo |Descripcion o|StA_|o Uni|Bonif | PV P|PAl_| P.UC|%DtoG/ _|>Dtollo Dto2|> Dto3|c Dto4|o Dtob|%Tot [Tipo Dto. |Férmula._ | Ud. Ped | |o Ud. Enc [%IVA ~
ADA 5 MG/ML NEBULIZAD. -20 20 0 450 417 450¢ 0,00 0,00% 0,00% 0.00% 0,00% 000% 0,00No Consuma 8,00
964411 5 MONOCID 500 MG 1 VIAL +fig 0 1 0 312¢ 300 312¢ 0.00 0.00% 0.00% 0.00% 0.00% 0.00% 0.00No Consumao 1 4.00
700021 4 AAS 500 MG 20 COMPRIMI... 9 1 0 1006 096 100€ 0,00 0,00 % 0.00% 0.00% 0.00% 0.00% 0,00No Consumo... 1 4,00
v
Valoracién Linea Valoracién Total del Pedido
Vdor PP S0.00€]  %Dto. Boni 0.00]  Valor PP Tota PLLC
Bonif. PV.P. 0,00 €| Bensficio/At 000€e
= = Bonif. PP __nmn. % Dto. Total
Total PV.P.[ 90.00€] Uridades/Dia 0.12
Mostrar Observaciones
Farmatic  Num 2012116 17:26
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P Ahora, para cada porcentaje de descuento/cargo, se puede indicar si se tiene
que aplicar sobre el importe de linea directamente o en cascada junto al resto de
cargos/abonos, activando segun corresponda el nuevo check La celda
seleccionada indica %NO en Cascada. Se debe hacer esto sobre cada
campo de descuento que deba comportarse asi. Los cargos/descuentos que no
sean de aplicacion en cascada se presentaran sobre fondo azul claro.

1 Nueve Pedido realizado al provesdor VICHY E@
B X BEOBE ? R

Tipo de Pedido: | Pedido Directo | [] Respetar los precios de coste [ Usar condiciones del Proveedor

Proveedor Repregentante Teléfono contacto  Fecha Vista Préxima Visita Formula por Omisién

VICHY <] | | | [2012716  |BEE | [FE |consumoDiaFrevisto ~

[1La celda seleccionada indica valor absoluto { MO % ) Uzplal  Uslnp  Umplog  IsDlog  lsnlid |

La celda seleccionada indica % NO en Cascada ‘VL - HVL > ”VL > ”V'L ™ ”VL > ‘ mprime

Cb... |Descripcion st |uni|B.|P..|P. |P. . |%DtoG/. |o Dtollc Dto2lc  Dto3|: Dtod|o Dtoble %Tot[Ti~
7000... AAS 500 MG 20 COMPRI... 9 1 01.0. 09009 0.00 3.00%  2.00 % 1.00% 0.00% 0.00 % 5.94 N

v

< >
Mostrar Observaciones

Valoracién Linea Valoracién Total del Pedide

Velor PVP.[  1.00E]  %Dto Boni Vaor PVP.[  1ODE| Tetal PUC [ 0.94€]

Bonif. PV.P 0.00 €| Beneficio/At 0.06 €

o eneiee Bonf. P V.F. % Dto. Total

Total PV P 1.00 €| Unidades/Dia 0.05

P Cuando se envie el pedido a proveedor, si todas las lineas han sido falta, se
eliminara totalmente el pedido si se activa el check de borras las lineas que son
falta y ademas se contesta afirmativamente cuando se pregunte si se quiere
borrar los pedidos vacios.

B PROGRAMACION DE ENViO DE PEDIDOS

P Si se activa el check Gestiona el Reenvio de Faltas (implica que en el caso
de que al enviar el pedido haya faltas, se reintente el envio hasta que deje de
haber faltas), ahora los reintentos se realizaran con el intervalo de tiempo que se

indique en el nuevo campo Reintentar cada x minutos hasta completar U.
Pedidas.

E: Alta / Medificacién de Programacicn de Envio

. Dias Acti

Descripein Gestiona el Reenvio de Faltaz aLs K Hvi

|Perdidos tardes| | Reintentar cada miruto: hasta completar U Pedidas. Mun;es Slin:s
artes abadad

Fecha de Inicio Fecha deFinalizacion  Horadelnicio Hora Finalizacion— Méquina que realiza el Envia Midreoles Dormingo

[30/08/11 |F2 [0/05m1 FE  [oam | [23:59 | | v] Jueves

Pedidos a Tratar

o Nro. Pedido|ProveedorProtocolo|Cond. Fedi... |Cartera Faltase|Nro. Reintent..|Delegar .. |Ex~
46277 PROVEE... CINFAA. 3 No Mo
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Asi, en la gestion de reenvios hay que tener en cuenta las siguientes
consideraciones:

1.- Si se consigue enviar el pedido al proveedor pero todas las unidades del
pedido estan en falta, el pedido no se dara por enviado y se reintentara el envio
con cada uno de los proveedores incluidos en la programacién, hasta que
alguno de ellos no dé faltas. Cuando se llegue a un proveedor que no delegue
el envio o al ultimo proveedor, si sigue siendo falta se volvera a iniciar el ciclo
por el primer proveedor y asi sucesivamente.

2.- Si se consigue enviar el pedido, pero sélo algunas de las unidades son falta,
el pedido se dara por enviado, si bien se genera un nuevo pedido con dichas
faltas. Este nuevo pedido se intentara enviarlo a los demas proveedores a los
que se les pueda delegar el envio. Cuando se llegue a un proveedor que no
delegue el envio o al ultimo proveedor, si sigue siendo falta se volvera a iniciar
el ciclo por el primer proveedor y asi sucesivamente hasta que se consiga un
envio sin faltas.

En ambos casos, los reintentos cesaran cuando la programacién deje de estar
vigente, segun fechas y horas de inicio y finalizaciéon que se hayan estipulado, y
respetandose los dias activos sefialados.

3.- El campo ‘Nro. Reintentos’ se referira, como en versiones anteriores,
exclusivamente a las veces que hay que reintentar el envio del pedido cuando
éste es defectuoso. No influye en absoluto a los envios correctos pero con
faltas que se ha comentado.

@ HiSTORICO DE ENViO DE PEDIDOS

F Nuevo proceso en el que consultar un registro de los envios de pedido que se
han producido. Se conserva este histérico de tantos dias como se haya
indicado en el nuevo parametro Histérico de Envios (Dias a Conservar). Por
defecto, 30 dias. Si en dicho parametro se ha indicado el valor 0, no se
generard histérico de envios. En el historico quedan reflejados los envios de
pedidos tanto si han sido exitosos como los fallidos. Se tendran en cuenta todos
los envios, también los realizados desde venta, encargos o programacion de
envios.

El proceso HISTORICO DE ENVIO DE PEDIDOS se incluye en el men
COMPRAS (también en el menu PEDIDOS disponible durante la recepcion de
mercancias). La consulta puede acotarse por periodo, por entorno (pedidos,
ventas, encargos, pedidos programados, o todos) y/o por articulo (un articulo
concreto indicando cual, o todos si no se indica ninguno). Se puede excluir los
envios fallidos desactivando el check ‘Ver también Envios Fallidos’.

Se dispone de dos modalidades de vista de la informacion:

1.- Pestafia “VISTA POR ENVIOS”. En esta modalidad se muestra una parrilla
superior con cada uno de los envios, y una parrilla inferior con el detalle
completo de articulos del pedido seleccionado. De cada envio se informa de su
fecha y hora de envio, numero de pedido, proveedor, protocolo de envio
utilizado, resultado (envio correcto o incorrecto), maquina desde la que se
envio, entorno de envio (pedidos, ventas, encargos, pedido programado),
vendedor y condiciones FEDICOM. En el detalle de articulos se muestra cédigo
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y descripcién del articulo, unidades

falta y numero de pedido.

o de Envio de Pedidos

pedidas, unidades servidas, unidades en

Periodo

Fecha Desde

Fecha Hasta Entomos

| Libre

v| [mmns B (20206 |G

|Tndn5

1%

[] Ver también Envios Fallidos

<

191212016

[|02i0912016
[| 0210012016
|| 02i00/2016
[| 02i00/2016
|| 02/09/2016 ..
[|o109i2016

VISTA POR ENVIOS ‘ VISTA POR ARTICULOS ‘

55217 PROVEEDOR N2 _|
55110 PROVEEDOR N2 .|
55109 PROVEEDOR N2
55108 PROVEEDOR N2 _|
55107 PROVEEDOR N2 _|
55091 PROVEEDOR N2 __|
55106 PROVEEDOR N® .|
55106 PROVEEDOR N2

Fedicom consof...
Fedicom consof...
Fedicom consof_ .
Fedicom consof...
Fedicom consof..
Fedicom consof...
Fedicom consof...
Fedicom consof .

Envio COR[&, PC0126
Envio COR[& PC0126
Envio COR[&, PC0126
Envio COR[&, PC0126
.Envio COR[&, PC0126
Envio COR[& PC0126
Envio COR[% PC0126
Envio COR[& PC0126

Pedidos

Pedido Pre
Encargos
Encargos
Ventas
Pedidos
Pedidos
Pedido Prc

Articulos del Envio

5890071 ACEITE SALICILICO 5% 100 ML SOLUCI...
316299 = ACETONA CUVE 25 ML
702944 1 ALDACTACINE 25/15 MG 40 COMPRIMID...

Refrescar

Eliminar

2.- Pestafia “VISTA POR ARTICULOS”. En esta modalidad se muestran todos
los articulos incluidos en los pedidos registrados en el historico, ordenados por
fecha de envio (en primer lugar los envios mas recientes).

B Histérico de Envio de Pedidos

Periodo

Fecha Desde

Fecha Hasta Entomos

| Libre

v| [orons B (201276 |G

|Todas

12

[[] Ver también Envios Fallidos

19/12/2016
19/12/2016

VISTAPORENVIOS | VISTA POR ARTICULDS |

15:43:31
15:43:31
13:12:31
13:12:31
13:12:31
13:11:29
13:11:14
13:10:46
13:10:46
13:09:56
13:09:56
13:09:56
13:09:39
13:09:39
14:58:14
14:58:14
14:57:27
14:56:49

Refrescar

Eliminar

6506851 OXYNORM 5 MG 28 CAPSU...
650687 = OXYNORM 10 MG 28 CAPS..

599007 1 ACEITE SALICILICO 5% 100...

316299 @ ACETONA CUVE 25 ML

702944 1 ALDACTACINE 25/15 MG 40 ...
154186 « + BO EMULSION HIDRATAN...
951392 « FLOGOPROFEN 5% SOLUCI...
440076 = A-DERMA SENSIPHASE EM...

302459 « ABSORB INC ORINA LIGER. .
700013 5 AAS 100 100 MG 20 COMPR...

7000211 AAS 500 MG 20 COMPRIMID...

7001201 ADA 0.5% NEBULIZADOR N...
700013 & AAS 100 100 MG 20 COMPR..
7001201 ADA 0.5% NEBULIZADOR N...
700013 5 AAS 100 100 MG 20 COMPR...
7001201 ADA 0.5% NEBULIZADOR N...
951392 « FLOGOPROFEN 5% SOLUCI..
7001201 ADA 0.5% NEBULIZADOR N...

—_
—

PR 3 VG = (G PR P TS PG PG S RS N

JEPS =0 VR == (R R P Y PG DRSS RS PN

23 23
1 1
23 23
3 3

—_
—

[=Ji=jl=llellejiellejeijel=l=l=le}lell=)ie]felfe]

552
552
591
551
551
551
551
551
551
550
550
550
551
551
551
551
551
551
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En ambas vistas, haciendo clic sobre el icono [& se presentara una traza del
proceso de envio del pedido seleccionado, asi como informacion mas detallada
sobre posibles incidencias que hubiera.

E: Recepcion de Lineas de Incidencia

| OTRAS INCIDENCIAS | INICIO DE SESION | CABECERADEPEDIDO | TRAZA DEL PROCESO DE ENVIO |_

Preparando Pedido en fomatao fedicom

Pedido Preparado

Intentando conexidn con Servidor de Pedidos 1592.168.4.30, Puerto 2000
Conexidn establecida con Servidor de Pedidos 152.168.4.30, Puerto 3000
Transmitiendo pedido...

Enviando mensaje

Envia. 010220161215154321332 2323

Enviando mensaje
Envia.:1010000000000000955955217  tp 00000000000COFVIGO

Enviando mensaje
Envia.:10400000006506851000100005555101602388

Aceptar

Se dispondra de informacion mas detallada sobre el desarrollo del envio en la
pestana “OTRAS INCIDENCIAS”. Ademas, si el pedido fue correcto, se podra
consultar la informacién de inicio de sesién y cabecera del pedido, activando las
pestafias “INICIO SESION” y “CABECERA DE PEDIDO”.

Por ultimo, se podra eliminar un registro del histérico o eliminarlo en su totalidad

Eliminar
haciendo uso del botéon

E: Eliminar Inform...

Informacion a Eliminar
(®) Sdlo la Linea Actual

() Toda la Informacién Visualizada

Aceptar Cancelar

® RECEPCION

P En el listado impreso de valoracion de entradas se incluira el campo
Situacion (ubicacién fisica del articulo) si asi se ha indicado en el parametro
Mostrar Situacion del articulo en el Informe de Valoracion de entradas. Téngase
en cuenta que, por cuestion de espacio, si también se tiene activo el parametro
Mostrar PVP y PUC anteriores en el Informe de Valoracion de entradas, en el
informe no se mostraran los datos de stock minimo y maximo.

FARMATIC WINDOWS v.14 - 65 -



CONSOFT

P Ahora, durante la recepcibn de mercancias se tendran visibles las
observaciones que se anotaron al generar el pedido correspondiente. Si se
estdn recepcionando varios pedidos conjuntamente, se daran de forma
diferenciada las observaciones de cada pedido. Si no se desea esta
visualizacion, basta con desactivar el check Mostrar Observaciones.

o3 Recepcion de Pedidos del Provesdor PROVEEDOR N° 0003
H ey X EBMNBEITCH S 0
N2 Pedido: 7.759

IVA Incluida: Si
% IVA: 8

=N o )

Proveedor: PROVEEDOR N2 D002

% Desvio {=/-): 5
% Dto. Obtenido: 32,97

La celda seleccionada indica valor absoluto [ NO %)
La celda seleccionada indica % NO en Cascada.

[ Do Manual o b Dy, 1 Dlo2 Dio.3 Dio.4 Dio. 5 “Total

f . B"?‘ [ 33.00][ noo[ 0.00] aoo] 0.00] nooj[3zs7]
Cadigo /|Descripeién o Ped|> Recle PvploPAlbaranlc P.Costel> Importe *
B COMPLEX BASE VEGETAL (SURA .. 1 1 22954 1536¢ 16.38¢ 16.38€
365457 # G LANCETS NODOL B0 LANCETAS | 1 1 9495¢€ 8.86 € BEBE BAGE
F00021 1 AATBI0 MG 20 COMPRIMIDOS 1 1 1.00€ 090¢ 0.90€ 090<
v
[Pedido n2 7759]
Avisar a Juan si hay incidencias en |a recepcidn.
[/] Mostrar Observaciones
Stock Actual: 0| PVF Acual: 22,95 Familia: Familia N2 70 APedr| 0] Ceducidad:
Stock Minimo 0 |PUC Actual: 15,38 | Presertacion: = ADeuoIver'EI Stuscion: o
Stock Maximo: 0 | PVL Actual: 0,00 Laboratorio: = =
Lote Optimo: ] A ﬁuniﬁcar.lj| Baia []
Situacisn: Encargos: Descuamo:

Waloracién del Pedido por Familias

Familia o| Valor P....| Bonif. P....|Total P.V..| Valor Alb.[Valor P.U..| % Dio.] N.Ar.|o N.Lin.|N.Modif.|N.Cer...~
Farnilia N2 70 2295¢€ 0,00 2295¢€ 15,38€ 16.38¢€ 32,97 1 1 0 0
Farnilia N2 97 9,96 € 0,00 9,96 € 5,56 € 686 € 31,07 1 1 0 0
Farnilia N® 201 1.00€ 000 1.00€ 090 0.80€ 9,66 1 1 0 0
Totales 33.90¢€ 0.00€ 33.90¢€ 23.15 € 23.15€ 31.72 3 3 0 0

También en la parrilla de recepciones se mostraran

asociadas a la recepcion seleccionada.

las observaciones

# Pedidos a Proveedor EI@
= = =
SELECCION DE PEDIDOS | RECEPCIOMES ‘
8o Pedid0|Fecha °|Hora °|Aclua|izada \Proveedor °|C0ndiciones °|Vendedor °| ~
Id 7.759 20112116 17:50 Si PROVEEDOR MN20... EUROSERV ... Marc
7.762 14112116 15:18 Si PROVEEDOR N2 1... Marc
M 7.766 14/12/16 15:18 Si PROVEEDOR N20... COFARES Marc
M 7.742 16/11/16 13:01 Si PIERRE FABRE A... Marc
M 7.74915/11/16 11:10 Si PIERRE FABRE A... Marc
M 7.75815/11/16 11:06 Si PROVEEDOR N20... ALLIANCE Marc
7.754 14111116 11:22 Si PROVEEDOR N2 0... chicco Marc
| Directo 09/11/16 12:15 Si PROVEEDOR N20... ALLIANCE Marc
M Directo 28/04/16 16:55 Si PROVEEDOR N20... MC NEIL Carina
M 7.567 28/04/16 16:47 Si PROVEEDOR N20... ORDESA Carina
7.718 28/04/16 16:28 Si PROVEEDOR N20... FEDE Carina
v
[Pedido n2 7759]
Awisar a Juan si hay incidencias en |z recepcidn.
[*] Mostrar Observaciones
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P Ahora, para cada porcentaje de cargo/descuento, se puede indicar si se tiene
que aplicar sobre el importe de linea directamente o en cascada junto al resto de
cargos/abonos, activando segun corresponda el nuevo check La celda
seleccionada indica %NO en Cascada. Se debe hacer esto sobre cada
campo de descuento que deba comportarse asi. Los cargos/descuentos que no
sean de aplicacion en cascada se presentaran sobre fondo azul claro.

3 Recepcién de Pedidos del Proveedor ALLIANCE =N EER =
ke = By X BHMBPEZTCH & 2 Proveedor: ALLIANCE
N2 Pedido: 7.761 % Desvio (+): o [ La celda seleccionada indica valor absoluto ( NO % )

IVA Inc,l.uidu Mo % Dito. Obtenido: 7,00 La celda seleccionada indica % NO en Cascada.
%IVA 4 %&:ﬂaﬁfl %Dto.G. Dto.]1 Dto2 Dto.3 Dto.4 Dio.5 %Total
Verficacién 000 500] 200] 000 0.00] Dooj7.00 |
Codigo <|Descripeion cle Pedle Reecle PuwplcPAlbaranlc P.Costelc Importe 4
345142 7 WITIS CEPILLO DURD ACCESS 1 1 450 € 2EHE 3.00¢€ 3006
757443 9 FABROWEN 60 CAPSULAS @ 1 1 14,86 € 14,29€ 13.82¢€ 1382¢€
161571 = N+5 CISPREVEMN 30 COMP 1 1 15.16 € 940€ 10,15¢€ 1016€
W
[] Mostrar Observaciones
Stock Actual: || PVP Actusl: 1485 Familiz: Familia N2 201 APedr| 0] Caducidad:
Stock Minima: 1| PUC Actual: 10,06 | Presentacion: 1 A Devolver El Siuacian o
Stock Méxmo: 1 |PVLActual:  0,00| Laboratorio: PIERRE FABRE IBERICA < 2
Lote Optimo: ] A ﬂunﬂicar.ljl Baia []
Situacion Encargos Descue:rta:
Valoracion del Pedide por Familias
Familia o| Valer P....| Bonit. P...| Total P....| Valor Alb.| Valor P....| % Dto.| N.Art.|> N .Lin.|N.Modif.N.Ceros
Familia N 61 460€ 0.00% 460§ 266 E 3.00€ 3336 1 1 1 ]
Familia N® 201 14,86 € 0,008 14,86 € 14,296 13,82¢€ 7.00 1 1 1 0
Farniliz M2 157 16,16€ 0,008 16,15 € 9408 10,15€ 3299 1 1 1 0
Totales 3461¢€ 0.00€ 34b1€ 26.24¢ 26.97€ 21.8b 3 3 3 0,

P Si se activa el nuevo parametro Las U. Bonificadas afectan a las
Devoluciones, cuando en la recepcién haya unidades bonificadas se tendra en
cuenta en el calculo de importes.

P Ahora se pasaran a positivo las unidades bonificadas cuando se haya
indicado que se trate la recepcién como devolucion y luego se rectifique para no
tratarla como devolucion.
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M REAPROVISIONAMIENTOS

F En la pestana “RESULTADOS” se incluye la columna Laboratorio, a fin de
que pueda ordenarse la informacion por laboratorios y facilitar asi las consultas.

3 Reaprovisionamientos EI@
CALCULOS | RESULTADOS [ FORMULAS |
Cédigo|Deseripeidn o|Previsi..| St.Mi...|St. Act..|PV.PIP.M.C|P.U.C| St ..| St. Max.|F.U.Sa..|Laboratorio | ~
112223 LLOPAR FAJA LUMBOS 2.00000 & 14996 2897€ 2897¢€ 0 0 11j0416 BOLTON CI
338434 (LLOPAR TALONERA SP 3,00000 9 1 976¢ 556€ bhEbHE 0 0 20/04/16 JUFRAMA™
153920 (LLOPAR TIPICALLOS 10 ... 35,00000 105 8 426€ 18b€ 18b¢€ 0 0 28/0416 NAKAMICHI
190609 (LLOPAR FINZA DEFILAR... 2.00000 G 4 b.7be 3.01€ 3.01¢€ 0 0 140216 QRTO-LLOP. |
190608 ' LLOPAR PINZAS DEPILA.. 600000 18 3 2495€ 1563€ 153¢€ 0 0 2704016 ORTO-LLOP..|
190612 (LLOPAR CORTAURNAS A 14.00000 42 9 260E 1266 1.2B€ 0 0 19/0418 ORTO-LLOP
190610 (LLOPAR CORTAURNAS A 14.00000 4z 7 345€ 175€ 1.76¢€ 0 0 24/04/16 ORTO-LLOP..|
190613 LLOPAR CORTACUTICU 2,00000 & 4 295€ 1676 157¢€ 0 0 08/0316 ORTO-LLOP..|
157833 LLOPAR SEPARADOR D... 3.00000 9 1 4896€ 281€ 281¢€ 0 0 26/0416 QORTO-LLOP. |
157832 'LLOPAR SEPARADOR C... 2,00000 5] 4 495€ 281€ 281¢€ 0 0 10/0216 ORTO-LLOP. |
168310 (LLOPAR MOLESKIN LAM | 900000 27 8 5.86E 381€ 381¢€ 0 0 2B/04/18 ORTO-LLOP
1Q0RNR | OPAR | IMA CRISTAI 7 00000 21 R1RTR 1011 €10 116 0 0 PRINANR ORTO-LIOP | Y
Actualizar St Minimo

M DEVOLUCIONES

» En el proceso CONTROL DE ARTICULOS DEVUELTOS, ahora en el
desplegable ‘Proveedor’ apareceran ordenados alfabéticamente por nombre.
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INFORMES

M ALMACEN

© |NVENTARIO

P Se permite la obtencién del inventario sin I.V.A. Para ello se debe activar el
nuevo check Ver PVP sin IVA. Los valores de P.V.P: y valoracion a P.V.P. se
mostraran sin I.V.A. En ambos casos las respectivas columnas apareceran
sobre fondo verde.

o Almacén Completo del 21/12/16 a las 16:34:20 (= |

= K | Lsta: | Amacén Completo vE v @] Periodo:[2016 ~ E’:‘:f’:; ri:td;zi" g

Ver PVF sin IVA

RESUMEN | DETALLE | GRAFICOS (RESUMEN) | GRAFICOS (DETALLE) | INVENTARIO COMTINUO | Comparative []

Familia ‘|o Cédigos|e  StockMalor PAV.P..|Valor PM.Cle  %Dio.|o Retacién|Uds Estadi. [Valor Estad..|>°  %Rdto. ~
Farilia N2 101 260 923 8.056.31€ 6.059.82¢€ 37.86 0.71 514 5.8788b¢€ 4298
Familia N® 102 168 284 1.417.95€ 1.062.34¢€ 37.94 1.91 608 3.23496€ 116,64
Farmilia N® 103 204 337 584028¢€ 444083 € 3715 0.80 323 5.681.97¢€ 4753
Farnilia N2 104 43 34 36866 € 29036¢€ 3312 1.04 54 46365 € 51.7b
Familia N® 105 1.229 1.764 42.021.81¢€ 31.16692¢ 38.72 0.60 1.211 3074691 € 38.19
Familia N® 106 41 346 5071.21€ 4107.78¢€ 35.08 0.67 242 4.096560€ 52.99
Farnilia Ne 107 278 260 422912¢€ 3.18883¢ 37.71 058 160 298530€ 35.06
Farilia N2 108 53 13 92806 € 75726 3261 0,55 46 622,75 € 26,82
Familia N2 11 102 432 6E63.40€ 664767 € 752 3.08 1.206 22107.44€ 24.99
Farnilia Ne 114 673 1.565 2631668 ¢ 205635608 34,94 0,47 894 14384698 € 26,28
Farmilia Ne 12 7 466 585747 € 573147 ¢ 9,43 3.45 1.621 21.836.05€ 35,93
Familia N2 121 131 237 200067¢ 1.661.69¢€ 36.62 1.67 372 3.80470€ §6.64
Familia N® 123 513 2.024 1661216 € 1281416¢€ 56,18 0.74 1.701 14.911.98¢€ 4212
Farnilia N2 124 28 51 8483b€ 709.43€ 30.91 1.34 54 1.376.10€ 69,96
Familia N® 125 134 1.060 10.285.72€ 7361.40¢€ 39.83 0.23 249 2.78879¢€ 16.06
Farnilia N® 13 32 432 492446 ¢ 479326¢€ 9.92 293 1.228 16600564 € 32.27
Farnilia N° 135 102 405 1187756€ 9.361.24¢€ 34.88 0.28 118 4.08756b€ 16,15
Farilia N2 137 07 2297 2933792¢ 2383054¢€ 32.80 0,64 1.606 22702.37¢€ 31.24
Familia N® 142 516 3.968 53,856,568 € 43644.48¢ 33.13 017 666 10.793.44 € 8.21
Farnilia N° 161 544 1.620 19.466,93 € 13276,73¢€ 36,92 1.06 1.662 22.068,04€ 61,36

Farnilia N2 164 1711 2102 2274819 ¢€ 16317.11€ 3770 1.20 2836 29529.79¢€ 7278 .

o Almacén Completo del 21/12/16 3 las 16:34:20 =N B

% & Lista: | Amacén Completa <8 +|[@) periodo: 2016 ;‘;‘:‘;ﬁgi&ﬁj’ E

Ver PVP sin IVA

RESUMEN | DETALLE | GRAFICOS (RESUMEN) | GRAEICOS (DETALLE) | INVENTARIO CONTINUD | Comparative [ ]

SCadigo |Descripeisn JFamilia__¢|Pres. <|Situ...S.A..|SMi..|SMa..Px.p. siVAIP.m.c. dP.u.c. {Valor a Pyp siVA| ~
M 1784254 MUSSVITAL DERMACTIV LOC .. Familig N2 .. *** 1 0 0 11,52€ 959€ 959€ 11,52¢€
| |178428 = MUSSVITAL DERMACTIV GEL . Familia N¢ . GEL 3 0 0 9,04€ 7,76€ 776€ 2714¢€
| 1178434 ¢ SEBAMED CLEAR FACE PAS®.. Familia N° ... 5 3 0 0 739€ 521€ 526¢€ 22,19¢€
|_|178465.¢ ZIVEREL 20 SOBRES BEBIBL... Familia N2 7CSOB 0 0 0 18,84€ 1364€ 1364€ 0,00€
|_|178477 = PEDIALAC LACTIPLUS SUPLE . Familia N¢ 13SUP 8 0 0 921¢€ 6,73€ 6,73€ 7370€
1178509.1 NUTRIBEN PAPILLA 8 CEREA® Familia N° 176 6 0 0 337€ 292€ 292¢ 20,27 ¢€
|_|178525.1 BLEMIL 2 PLUS AE 400 G Familia N2 129 0 0 0 11,67¢€ 9,90€ 990€ 0,00€
1178530 = CHICCO TERMOMETRONOT... |Familia N® 979 0 0 0 52728 2578€ 3437€ 0,00€
11785312 RODALON GEL 200 ML. Familia N2 ... 9 0 0 0 762€ 519€ 519¢€ 0,00€
| |178537 + FEMIVIT FOLICO 30 CAPS Familia N2 . 9 0 0 0 1851€ 13,70€ 13,70€ 0,00€
|178540 + BONSALT SAL SIN SODIO 85 G |Familia N® . |9 C2-E 0 0 0 3,24¢€ 234€ 234¢€ 0,00€
|_|178543 5 FOTOPROTECTOR PEDIATRIC.. Familia N2 ... |9 0 0 0 1436€ 1048€ 1048¢€ 0,00€
|_|178546 = UREADIN RX LOC ESP PIEL P [Familia N® . 9 0 0 0 12,66 € 8,80€ 889€ 0,00€
1178547 2 UREADIN RX LOC HIDR PIEL®..Familia N° ... 6 5 0 0 18,14€ 1386€ 13,93¢€ 90,70 €

< > v

Lineas D @ Mensual (O Decenal (O Quincenal () Diana [ Tabla - Acolar Eercicios [ Comparativa Compras/Vertias

Sere ° Ene| Feb.| Mar | Aor | May. | dun.| dul. | Ago| Sep Oct Nov Dic.| Total s..| ~
Ventas Afio20116 2 5

v
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P Si se trabaja con MultiNif, se podra consultar el inventario especifico de cada
empresa. Para ello se ha incluido el selector de actividad para eleccién de la
empresa a consultar. Cuando se guarde un inventario referido a una empresa,
se guardara el detalle de los articulos de ésta. En el caso de trabajar con
MultiAlmacén y tener asociadas las empresas a almacenes, se guardara el
resumen de familias asociadas a la empresa seleccionada para consultar el
inventario, y los articulos y stocks en los almacenes asociados a ésta.

& GENERACION DE LISTAS

P Se permite generar listas de articulos acotando por un color representativo
asociado. Por ejemplo una lista de todos los articulos que tengan en su ficha
asociado el color rojo. Para ello, se debe activar el check Color representativo
y seleccionar el color por el que se desea filtrar.

Condiciones de filtro para articulo

GEMERALES | CARACTERISTICAS | STOCKS | FRECIOS | VENT « [+

Familias Superfamilias

(®) Todas () Seleccion... (®) Todas () Seleccidn...

Laboratorios Proveedor

(® Todos () Seleccién... (®) Todos () Seleccidn...

Situaciones Supersituaciones

(®) Todas () Seleccion... (®) Todas () Seleccidn...

Categor
[m] Articulos en Categorias Faanas
Todas Seleccion...

Presentacion Acotar Descripcion Por
| | () Patrén (®) Rango
Codigo Desde  Codigo Hasta Descripcicn Desde

Descripcion Hasta

Caolor representativo: _h:} | |

Cargar Guardar Aceptar Cancelar
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M VENTAS

& CUADRO ESTADISTICO DE CAJAS

b Se permite obtener un informe de contabilizacion de los cierres de caja
seleccionados en el grid, que contendra la siguiente informacion:

VENTA DIARIA LIBRE
COBRADA POR CAJA
EN EFECTIVO
TARJETA/OTROS
PENDIENTE DE COBRO

VENTA DIARIA RECETA
APORTACION CORRESPONDIENTE AL CLIENTE
EFECTIVO
TARJETA/OTROS
A CREDITO
PENDIENTE DE COBRO DE LA SS

PAGOS REALIZADOS POR CAJA

COBROS SALDOS PENDIENTES
EN EFECTIVO
TARJETA/OTROS

SALDO DE CAJA
SALDO INICIAL
ENTRADAS EN CAJA
POR VENTAS
POR COBROS
SALIDAS DE CAJA
SALIDAS POR PAGOS
SALIDAS A BANCO
SALDO FINAL CAJA

Para obtener el informe de contabilizacion hacer clic en el boton

Informacién de caja para contabilizar
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Ejemplo de informe:

E: Informacién de cierre de caja para contabilizar

Concepto ‘o Importe|
***Consolidada™*
cajon Nomeros
Lesde ef 312075 3/35 833
RE513 &f QL6 2 135 §58.5
Yenta Libre {con dtos) 24 880.21 €
Cobrada por caja 24684501 ¢€
Efectivo 12.460.32¢€
Tarjeta/Otros 12236.19¢€
A Crédito 19570 €
Venta Receta 2283496 €
Aportacion cliente 2806.14¢€
Efectivo 1.783.16¢
Tarjeta/Otros 1T017.74€
A Crédito 424¢€
Pendierte cobro 55 20.02982¢€
Pagos realizados por caja 8b1.60 €
Cobros saldos pendientes 404,23 €
En Efectivo 189.29¢€
Tarjeta/Otros 264,94 €
Saldo de caja 15.373.34 €
Saldo Inicial 2b0130¢€
Entradas 27.86964¢€
Por Ventas 2748041 €
Por Caobros 404,23 €
Salidas 1601760€
For Pagos 861.60€
A Bancos 14.166.00 €
Saldo final en caja 186447 ¢

© COMPARATIVO DE VENTAS POR VENDEDOR

b Si se trabaja con MultiNif, ahora se podra seleccionar la empresa a la que

referir la consulta de estadisticas en el

Selector de Actividad: | 1-Empresa Mo. 1 hd

selector disponible para ello:
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© DATAMATRIX VENTAS

P El nuevo proceso DATAMATRIX VENTAS permite la consulta de los
articulos que se han vendido en la farmacia mediante lectura de su cddigo QR

Datamatrix: %

£ Consultas Ventas Damatrix =R ERE=
Artfeulo: Lote: Serie Caducidad
& I I |
splicar Filio
Numero Doc.  9Fecha Q\Hc)ra Q\Vendedor Q\Late °|Serie V\Caducidad Q\Descripcion 0\ ~
4 B155 )16 091116 1013 1 Vendedor 5050505060 1234567891 02/20 SERVICIOS SPD
B1661312/2016 0911116 1018 1Vendedor 6660605050 1111667891 0219 WICHY LOCION MICELAR LIMPIAD PURETE THERMALE .
B1B661313/2016 091116 18:02 1 Vendedor BL1757 0318 ATORVASTATINA CINFA EFG 20 MG 28 COMPRIMIDOS
B1661314/2016 0911116 18:23 1 Vendedor BL1767 03118 ATORVASTATINA CINFA EFG 20 MG 28 COMPRIMIDOS

De cada linea vendida mediante lectura Datamatrix se muestra su numero de
documento, fecha y hora de realizacion, vendedor, lote, serie y caducidad de la
unidad vendida y descripcion del articulo.

Si se desea visualizar el detalle completo de la operacién de venta
correspondiente a una determinada linea, hacer doble clic sobre ella, con lo que
se abrira en el DIARIO DE VENTAS.
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© (GENERACION DE LISTAS DE CLIENTES

P Se permite crear listas de clientes cuyas facturas estan redirigidas a un cliente
en concreto. Asi pues, cuando en la generacion de un filtro para crear una lista
se seleccione ‘Clientes Dependientes’ en el campo Redireccion de Facturas,
se habilitara un nuevo campo llamado Dependiente de...
seleccionar el cliente padre oportuno.
‘Cualquiera’ se generara una lista con todos los clientes que tienen sus facturas

redirigidas, sea cual sea el cliente al que se redirijan.

Condiciones de filtro para Cliente

DATOS BASICOS | DATOS AUXILIARES | SALDOS | CONSUMOS D| 4

en el que poder
Si en dicho campo se selecciona

Codigo Tareta de Fidelizacion Desde Codigo Tarjeta de Fidelizacion Hasta

Descuento Desde  Descuento Hasta  Saldo Aviso Desde  Saldo Aviso Hasta

[o.00¢€ | [o.00e | [oooe | [0.00e |
N2 Medico Asociado Ultima Operacion Desde  Ultima Operacion Hasta
| | | | 2]
Cadigo Cuenta Contable Descripcion de la Cuenta Contable
Cadigo del Vendedor MNombre del Vendedar Asociado
o | | |
LOPD Ermada LOPD Cancelada Cliente Blogueado
Régimen Fiscal Redireccidn de Facturas  Dependientes de. .

~ | |Clientes Dependiente ~ | | Juan Calabuig |

Tipos de Pagos
Indiferente w

[J Mo Pemitir Recetas Pendientes

Cargar Guardar Aceptar Cancelar
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M COMPRAS

& CUADRO ESTADISTICO DE COMPRAS

P Se incluye la posibilidad de incluir en la consulta a todos los proveedores o
solamente aquéllos que se seleccionen. Ademas, se amplia la informacion
proporcionada, incluyendo nuevos datos:
. Unidades bonificadas.
. Importe de compras a PVP.
. % Margen (calculado a partir del importe de ventas y el importe de compras
mediante la formula: %Margen = 100 - (importe PUC x 100) / Importe de
ventas.).

. Numero de pedidos.

INFORMACION COMPRAS | DETALLE COMPRA | DETALLE ARTICULOS | COMPARATIVO COMPRAS/VENTAS | COMPARATIVO ARTICULOS |

¥ Cuadro Estadistico de Compras EI@
Modo de Vista: ( ] Comparativo ) Listas de Articulos
Dia - Mes - Afio ~ Almacén Completo v B v Q ﬁ = E &
Periodo de presentacion Compras Desde Compras Hasta Proveedores
Periodo Libre v|[osns R (310117 [BE [ATodes [ Seleccin

Recibidas|°Devusltas| Bonificadas|> Importe Puclc  Importe Pvple  %Margen|c Nro.Padidos|
462 2 ] 4750b6€ 6.837.00¢€ 3062 33
439 0 ] 412932¢€ 593800¢€ 30.46 37
466 0 ] 347806¢€ 5.026,00€ 30,79 25

1.356 35 59 7554501¢€ 1171400 3551 58
1177 19 28 946926¢€ 14016.00€ 32.44 101
1995 19 2b 1093491 € 1845100 40,74 78
1541 12 3 962273¢€ 16176.00€ 4051 59
2073 10 17 1439631 € 22974.00€ 37.34 71
528 o] 0 454897 € FO01.00se 3074 50
379 0 0 289070¢€ 4 266,00 € 3222 o5
1.296 26 58 972139¢€ 1502700 3631 68
2388 3 23 1023466 € 165669.00€ 3823 32
2091 15 34 12124.97¢€ 1971400 3850 102
16816 51 18 10.833.00¢ 1714000 36,80 67
1.038 21 1 742147 € 1125900 3408 65
413 1 ] 374967 € 5.461.00€ 31.34 38

>

~

W

Lineas e 3D

Recibidas

[ 452 1imay./2015
M 439 2imay./2015
[ 465 3imay. /2015
[ 1.355 4/may /2015

EAA A ’ : . : L ; g . A
1imay /2015 Sun/2015 12/ulf2015 22/ago./2015 1/oct. 2015 Sinov./20M5 19Mdic/2015 30/ene. /2016 13/mar./2016 25/abr./2016
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CONTABILIDAD

M ASIENTOS

P Se incluye la posibilidad de importar los movimientos bancarios contenidos en
un fichero Excel generado siguiendo el formato estandar correspondiente a la
Norma 43. Con este procedimiento se podra incorporar a la contabilidad de
Farmatic extractos bancarios de forma automatizada, con el consiguiente ahorro
de tiempo y eliminacién de errores de digitalizacion. Es decir, se crearan
asientos contables en Farmatic con los movimientos bancarios del fichero
proporcionado por el banco.

, . . Importar .
Asi, se dispone del nuevo boton = ° P que dara paso a una ventana en

la que cumplimentar los campos necesarios para la importacion.

En la pestafia “GENERAL” se debera indicar fichero a importar, cuenta del
banco al que corresponden los movimientos, cuenta por defecto a la que cargar
contrapartidas cuando no esté especificada en el fichero, fecha a asignar al
asiento (puede optarse por la fecha de operacion o la fecha de valor del
movimiento bancario).

E: Importacién de Fichero

GENERAL | ACOTACION

Fichero a Importar

Cuenta Banco Fecha del Asiento
w q Fecha Operacion w

Cuerta Contrapartida
Cuerta por defecto

w Q
Cuenta segun condiciones de campo

Campo c|Desde c|Hasta o|Mascarac|Cuenta o~

Cargar Guardar Aplicar Aceptar Cancelar
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En la pestafia “ACOTACION” se pueden incluir condicionantes a cumplir por los
movimientos del fichero para ser importados, de forma que no se importen
aquéllos que no los cumplan. Estos condicionantes se pueden referir a la fecha
de operacion, fecha de valor, importe, tipo de movimiento (al debe o al haber)
y/o al concepto del movimiento.

3 Importacién de Fichero O *

GENERAL | ACOTACION |

Concepto

[ Por Mascara

[]Por Ranga

Fecha Operacion Fecha Valor

Desde I:Iﬁ Hasta I:Iﬂ Desde I:Iﬁ Hasta I:Iﬂ

Imparte D/H
Desde |0.00€ | Hasta |D-DD€ () Debe () Haber
Cargar Guardar Aplicar Aceptar Cancelar

Las configuraciones para importacibn pueden ser guardadas (botén

Guardar - .
) de tal forma que la préxima vez que se vayan a importar

movimientos con esas mismas condiciones se puedan reutilizar sin tener que

P Se permite la consulta de extractos de cuentas directamente desde la
ventana de introduccion/consulta de asientos. Para ello, se ha incluido el botén

Wer Extractos Cuenta

- , Cargar
volver a definirlas (boton =

que presentara el extracto de la cuenta que se tenga
seleccionada en el asiento correspondiente. Por defecto se mostraran todos los
movimientos del ejercicio del asiento, si bien se podra acotar por fechas. En el
caso de que en el asiento se haya indicado una mascara de cuenta, al consultar
extractos se dara a elegir entre todas las cuentas que cumplan con dicha
mascara. Por ejemplo, si se ha indicado cuenta 5727777, se dara a elegir la
consulta de extractos de todas las cuentas de banco (todas las que empiezan

. , , Filt
por 572). En la ventana de extractos se dispondra del botén = que

permite afadir nuevos condicionantes a la consulta que se esta realizando.
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M GESTION DE IVA

P En el proceso LIBRO REGISTRO DE IVA, en el momento de incluir un nuevo
registro al libro, ahora se podra indicar fecha de factura, ademas de la fecha de
registro, puesto que ambas pueden ser diferentes. También se podra indicar
fecha de factura al introducir apuntes en el libro desde la creacion manual de
asientos (proceso ASIENTOS).

§=3 Alta en el Libro de LV.A,

M2 Asiento Fecha de Registro Fecha de Factura
[NPA | |27 R |eemnaz R

M2 Factura M.LF./D.MN.I. Tipo de Factura
| || | v

Titular

| |
Grupo IVA o|Base Imp.|%IV..]° Cuota|% Rec|c Re~

Exento 0008 0,003 0.00€ 0002

Super Reducido 0.00€ 4002 0.00€ 1.00%

Reducido 0008 8.003% 0,00€ 2002

Mormalizado 00062100 % 0,00€ b20%

Infnlnq 0 00£ 000 % 0 00€ 000 % )V
Aceptar Cancelar
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UTILIDADES

M CoNnsuLTASALC.G.C.O.F.

P En los campos de introduccion de articulo, ahora se permite la lectura del
cbdigo via scanner.

M SISTEMA DE CONTROL POR OBJETIVOS (S.C.0.)

» En el apartado DEFINICION DE INDICADORES se incluye un nuevo
apartado denominado “ENCARGOS”. En él se dispondra de los siguientes
nuevos indicadores para poder incluir en los cuadros de mando:

% de encargos realizados respecto al total de articulos vendidos.
Corresponde al total de encargos * 100 / total de articulos vendidos.

. % de encargos entregados dentro del plazo de entrega. Un encargo se
considera entregado dentro de plazo si se entrega durante las 24 horas
siguientes a su realizacion. Este porcentaje se calculara asi: Total encargos
dentro de plazo x 100 / total de encargos.

. % de SMS de encargos enviados. Se consideraran todos los SMS de
encargos que han sido enviados correctamente. El porcentaje se calculara:
total sms encargos x 100 / total encargos.

4 Sistema de Control por Objetivos (5.C.0.):
Archivo Ver Utilidades 2

QY XED BB RS

b Cbjetivo Estratégico 9 b Asignacidn de metas b Calcular Proyeccidn b Indicadores - Detalle b Resumen

Paso 2: Definicion de Indicadores "o
€5

Se deben seleccionar los indicadores para obtener la informacidn del objetivo estratégico definido anteriomente

Periodo: 01/01/2016 - 31/12/2016

Lista de Indicadores Indicadores Seleccionados

1@ VENTAS Descripcién _ o|Titulo o|Filtro oA

=i COMPRAS

=@ INVENTARIO

e
b %de encargos realizades respecto al total de articulos vendidos
- P % de encargos entregados dentre del plaze de entrega
P % de SMS de encargos enviados

- LIBRE

000

Filtro
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B FARmATIC PIN

Nuevo proceso que permite crear y gestionar planes de incentivos, consistentes
en ‘premiar a los vendedores si se alcanzan unos objetivos de venta fijados
previamente. Estos ‘premios’ o incentivos pueden consistir en pagos en dinero
(porcentajes sobre ventas o importes fijos en euros), o bien ser incentivos
subjetivos (horas libres, una cena....). Un plan de incentivos podria
considerarse un sistema de retribucion variable.

La aplicacién de planes de incentivos puede ser de interés, entre otros, para
aumentar la rentabilidad de la farmacia de forma directa por aumento de las
ventas, o del margen de las mismas. También puede suponer un complemento
salarial mas flexible en su aplicacion que las actuaciones directas sobre las
noéminas de los empleados de la farmacia.

Las diversas herramientas de analisis y gestion que incluye Farmatic Windows
nos ayudan a determinar situaciones en las que puede interesar establecer un
plan de incentivos. Veamos algunos ejemplos:

1.- Con un Analisis ABCD se puede concretar qué articulos tienen un exceso de
stock sin salida. A partir de ahi podemos crear un plan de incentivos para
fomentar la venta de esos articulos.

2.- El detalle de inventario de una determinada familia nos muestra el margen
de beneficio de cada articulo, con lo que podriamos crear un plan de incentivos
para primar la venta de los que mas margen tienen. Por ejemplo, podemos ver
qué cremas solares tienen mayor margen y asi, cuando tengamos que vender
una crema solar, vender la que mas beneficio nos aporta.

3.- En el proceso de definicién de ventas cruzadas tenemos el porcentaje de
éxito de cada una de ellas, asi que podemos detectar si alguna no esta dando
los resultados esperados. Puede resultar interesante establecer un plan de
incentivos sobre dicha venta cruzada, para fomentar que los vendedores se
esfuercen mas en conseguir un mayor éxito de la misma.

Con FARMATIC PIN se podran definir tantos planes de incentivos como se
necesiten, pudiendo convivir al mismo tiempo, ya que se controla que no
interfieran entre ellos y se facilita la toma de decision sobre qué plan es mas
conveniente aplicar en cada momento. Incluso podemos establecer nuestro
propio ranking al respecto.
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La definicion de planes de incentivos con FARMATIC PIN es sencilla. Sélo hay
que entrar en cada uno de estos apartados y cumplimentar los datos que se
solicitan:

= DEFINICION: En este punto se establecen los aspectos generales del
plan:

o Periodo de vigencia.

o Horas y dias de la semana en que aplicarlo.

o Siha de ser visible por todos los vendedores o no.

o Siesta en fase de evaluacién o en fase de aplicacion real.

o Sies compatible con otros planes de incentivos.

o Estado: en fase de disefio, activo, finalizado, pausado o en espera.
= PARTICIPANTES: En el que decidiremos:

o Vendedores que participaran en el plan.

o Forma en que se repartiran entre ellos los incentivos que se
consigan.

= INCENTIVOS: En este apartado decidiremos:

o Condiciones que deben darse en la venta para que se considere
que esta dentro del plan y por tanto ha de generar incentivos.

o Qué articulos vamos a incentivar.
o A qué clientes se ha de vender para conseguir incentivos.
o Qué incentivos vamos a dar.

o Cuando dar incentivos.
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Ventana de definicion general de un plan de incentivos:

Periodo de vigencia, diasy
horasde aplicacion del plan

Incentivos por linea o por
operacion.

Quién puede ver los datos del
plan.

¢Este planse puede aplicaral

mismo tiempo que otros?

Plan en fase de estudio o listo
paraaplicar.

Estado del plan:

|/Configuracién

*Espera

n vents perfumeris

=) X
Nuevo PIN Guardar  Ceprar
DEFINICION PARTICIPANTES INCENTIVOS

Nombre: Reactivaciin venta perfumeria

Tipo a [ncentivar: Eachas de Aplicacién
Incentives por Linea de Venta v Desde 01/11/16
Visibdidad del PIN:

izl W

Blan Horas de Aplicacién
OEvaluacion @ Real

Plan Exclusivo
Osi @no

Ohservaciones Administrador:

[Datos del plan de incentivos:

|El plan incentivars las lineas de venta.
[l plan se configura en Real y no es Exclusivo.

De aplicacién todos los dias de la semana.

FINALIDAD: Relanzar la venta de perfumeria|

Bl mtervalo de fechas de aplicacion sera desde <l martes 1 de noviembre de 2016 hasta el sdbade 31 de diciembre de 2016.

Definicién del Plan de Incentivos.
Oafiricidn de In duracién, tipo  observaciones del Plan de Incentivas. I plan incentivard las lineas de venta.
Estado: Inicial/ Configuracion

Fechas Aplicacién: 01/11/16 - 31/12/16

ks perfumeris

Qué vendedores participan
en el plan.

En cuantos planesparticipa
ese vendedor.

Como se repartiran los

vendedoreslos incentivos
que genere este plan.

=) X
Nueve PIN Guardar Cegrar
DEFINICION PARTICIPANTES INCENTIVOS

Editar

tes:
Mombre ofo Total Planes ~
s E
IMarta 0

Reparto de Incentivos:
| Individual B
Observacionas Participantes:

Participantes del Plan de Incentivos.
los. en el Plany las . E plan
Estado: Inicial/Configuracian

lineas de venta.

Fechas Aplicacién: 01/11/16 - 31/12/16
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Ventana de configuracion de condiciones de venta para generacion de incentivos:
(3 puanificacion de incentives: Reactivacidn venta pedfumeria

Incentivar cuando se venda a
estos clientes

CONDICIONES DE APLICACION  OBJETIVOS E INCENTIVOS
Uineas a incentivar: [ Todas < Banking: € Sin Roniing ~
Seleccion Clientes

unidades vendidas. Desde: | 0 masw:[ 9]
Bage Clientes: Cliente
= ~ ] importe de la lnea. Desde: Hasta:[ 0,00

Ver..
Nivel de importancia ) _
Seleccion de Articulos Tipo de Uigea Forma de Page Tipo de Pago
asignado a este plan Base rticulos: 9 Venta kibre @® Contado BEfective
Conjunto de Articulos | |Pefumeria <8 /& OventaconRecets o crggito B Tarjeta

O Talsn
ver... © ambos [OMixto

<|conjunto de Articulos  <[ctientes <[venta <lobjetive > obj. 1
Lista Todos Sin Receta Unidades 0 € Sin Ranking

Incentivarcuando se alcance
este volumen de unidades
y/oimportes de venta

-
19

Tiposde linea, formas de
pagoy tipos de pago que
admiten incentivo

Incentivos Del Plan
Creacién de los distintas tipos de incentivos de un Pfan. €l plan incantivar las lineas de venta.
Estado: Inicial/ Configuracion Fechas Aplicacion: 01/11/16 - 31/12/16

Ademas, puesto que no tendria sentido incentivar las ventas que sabemos que
se van a hacer normalmente, sin necesidad de incentivar al vendedor, y
teniendo en cuenta que una vez cumplido nuestro objetivo puede no tener
sentido seguir dando incentivos, al definir un plan en FARMATIC PIN, se fijaran
‘Suelo’, ‘Meta’ y ‘Techo’. Son éstos términos especificos que se manejan para
definir los siguientes conceptos:

. Suelo: Volumen de venta en unidades o importes a partir del cual el plan de
incentivos empieza a aplicarse. Mientras no se consiga ese objetivo, no se
generan incentivos. Fijar un suelo es la forma de no incentivar las ventas
habituales que normalmente ya van a hacerse sin necesidad de incentivar.
Por ejemplo, si el afio pasado se vendieron 1000 unidades de bronceadores
sin necesidad de incentivo alguno, mi plan de incentivo para este afo excluira
las primeras 1000 unidades que se vendan. Empezaré a dar incentivos
cuando se supere esa cantidad. 1000 unidades sera el ‘suelo’ del plan de
incentivo para bronceadores que voy a poner en marcha.

. Meta: Importe de ventas o unidades que queremos fijarnos como objetivo de
venta a alcanzar. La forma de motivar a los vendedores a esforzarse en
conseguirlo es determinar que solo se tendra acceso a los incentivos cuando
se alcance dicho objetivo, si bien este ultimo término queda abierto en
FARMATIC PIN a la rigurosidad de cada usuario. Siguiendo con el ejemplo
de los bronceadores, podemos fijar como meta alcanzar las 1300 unidades de
venta (300 mas que el afio pasado). Asi, sélo en el caso de que se alcance la
meta de 1300 unidades vendidas, se daran incentivos por cada unidad
vendida mas alla de las 1000 unidades ‘suelo’ fijadas (las vendidas el afo
pasado).
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. Techo: Importe de ventas o unidades de venta a partir de las que ya no
queremos seguir incentivando. Llegada la venta a ese limite, deja de
generarse incentivos, o bien se pasa a incentivar en menor medida ya que el
objetivo perseguido esta mas que cumplido. Por ejemplo, si el objetivo era
vender 1300 bronceadores, podemos determinar que a partir de ese punto la
venta de bronceadores la vamos a incentivar en menor medida y solamente
hasta alcanzar las 1500 unidades de venta.

El proceso SISTEMA DE CONTROL POR OBJETIVOS (S.C.0.) de Farmatic
permite fijar objetivos de venta basados en incrementos sobre ventas pasadas,
y calcular una proyeccién del volumen de venta que se debe hacer para llegar a
ese objetivo. Estos datos seran muy utiles en la asignacion de suelo, meta y
techo de un plan de incentivos destinado a alcanzar dicho objetivo.

Ventana de configuracion de objetivos e incentivos en un plan:

¢El principal objetivoa

alcanzar(Meta) es el mismo - “Jconjunta de Articulos _<[cliontes “[venta Jovietive <] nuj.Mu-I'sgm_an —
o o3 Snrecs ndades o st

paratodos los vendedores?

Unidades o importes de

Objetivo actual:

ventaa alcanzarparallegaral
Suelo, Meta y Techo del plan.

GBRRNS]tipo Incentivo. <|psrgen 67 Temmiivae
T (PvP - PuC) 010%
(PvP - PuUC) LXTE
(Pv - Puc) 0,00%

FEE

fm

Cuantia delincentivo en cada
tramo del plan (en porcentaje
oen importe en €).

Campoinformativo: Objetivo
yacumplido por aplicacion
delplan.

Incentivos Dal Plan

Estado: Inicial/ Configuracion Fechas Aplicacion: 01/11/16 - 31/12/16

Un plan de incentivos finalizara cuando finalice el periodo de vigencia que
hayamos establecido o cuando se supere el limite de ventas establecido
(“Techo’), lo que suceda primero.
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Durante toda la vigencia del plan podremos ir haciendo un seguimiento del
mismo, sabiendo en cada momento el total de ventas incentivadas, los costes
de las mismas, los incentivos que han generado, hacer simulaciones, etc.
Podremos controlar en todo momento qué margen de beneficio estamos
teniendo con esas ventas después de aplicados los incentivos.

£) ESTADISTICAS DEL PLAN: Plan Incentivacisn Cosmética

Ty Q
o . . X Estadisticas Actuales

Refrescar  Ver Simulacién  Simulacién Cerrar

Planes Incentivados Desde Hasta

Plan Incentivacién Cosmética v @, joyos/1is |FE  3y12/16  [fE

ESTADISTICAS GENERALES | META VENDEDORES ESTADISTICAS VENDEDORES ESTADISTICAS ARTICULOS DETALLE ARTICULOS ESTADISTICAS OPERACIONES DETA| + | »
Tipo Evaluacién Exclusivo  Estado Visibilidad Reparto Incentivos
o factvo | [rvada | [indvidu
Descripcién < Total
Total Ventas Incentivadas: 1.122.915,26 €]
Media importe por venta: 22,53 €
Total Incentivos: 4.614,42 £|
Media Incentivos por venta: 0,09 €|
Total Beneficios: 427.978,42 €|
Media Beneficios por venta: 8,59 €|
Cantidad

Namero Ventas Incentivadas: 49.845
Lineas Incentivadas: 120.268
Media Lineas por venta Incentivada: 2,4
Unidades Incentivadas: 118.704
Media Uni por venta 2,38
Periodo ©[¢  Total Ventas|o Costes|® Incentivos|® Beneficios|© 9%Costes|c ObIncentivos|c  ObBeneficios
Ago./2015 115.808,60 € 71.977,17 € 721,63 € 43.109,80 € 62,15 % 0,62 % 37,23 %
Sep./2015 111.053,25 € 68.794,50 € 423,26 € 41.835,49 € 61,95 % 0,38 % 37,67 %
Oct./2015 112.703,34 € 70.371,51 € 425,53 € 41.906,30 € 62,44 % 0,38 % 37,18 %
Nov./2015 125.612,33 € 77.026,24 € 485,54 € 48.100,55 € 61,32 % 0,39 % 38,29 %
Dic./2015 123.292,95 € 75.939,97 € 476,53 € 46.876,45 € 61,59 % 0,39 % 38,02 %
Ene./2016 129.211,00 € 79.878,28 € 493,74 € 46.838,98 € 61,82 % 0,38 % 37,80 %
Feb./2016 139.575,85 € 85.160,63 € 544,40 € 53.870,82 € 61,01 % 0,39 % 38,60 %
Mar./2016 135.020,84 € 81.668,63 € 533,37 € 52.818,84 € 60,49 % 0,40 % 39,12 %
Abr./2016 130.500,14 € 79.421,17 € 509,93 € 50.569,04 € 60,86 % 0,39 % 38,75 %
May./2016 105,28 € 60,16 € 0,42 € 44,70 € 57,14 % 0,40 % 42,45 %
Ago./2016 1531 ¢€ 11,04 € 0,04 € 4,23 € 72,11 % 0,26 % 27,63 %
Nov./2016 16,37 € 13,12 € 0,03 € 3,22¢€ 80,15 % 0,18 % 19,67 %
Totales 1.122.915.26 € f(9N.2322.47 € 4.614.47 € 477.978.42 €. 61.48 % N.41 % AR.110m ¥
[JMostrar Gréfico

I_IQUIDAC](')N TOTALES

Pendiente de liquidar: 4.614,42 ¢ Total Ventas Incentivadas: 1.122.915,26 €

Liquidado: 0,00€ Total Coste Ventas Incentivadas: - 690.322,42 €

Total Incentivos Generados: -4.614,42 €

Total Beneficio Ventas Incentivadas: 427.978,42 €

Podremos ir efectuando las liquidaciones de incentivos a los vendedores
cuando se alcancen los objetivos o cuando consideremos oportuno, teniendo

siempre un total control sobre las liquidaciones efectuadas y pendientes.

Los

incentivos en dinero seran contabilizados automaticamente, teniendo la misma
consideracion que un asiento de némina.
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General
Liquidacion del Plan de Incentivos: Plan Incentivacion Cosmeética. Total Pendiente
Reparto de Incentivos: Individual. 4.614,40 €
Participante
Participante Total Pendiente participante

22 Vendedor w

Liquidacion Individual

Fechas a liquidar

Desde [17/08/15  [EH Hasta [28/04/16 [EF :
Seguros Soc. TC-1: 0,00 € Retenido S.5. y A.T.: 0,00 €

Retenido L.R.P.F.: 0,00 €

3

o

e
=] L) (=]
"~ Nni =]
e 5 ClF =
o (=2 =4 o
IN] M| & [N
™ m| o ™

Total a Pagar: .

Incentivo Subjetivo Incentivo Euros Total Subjetivo
| J& = ooe
Pago por

‘ %

Observaciones

Aceptar | | Cancelar

Para facilitar la creacién de planes, un plan puede copiarse con otro nombre
para poder hacer modificaciones sobre él y asi no tener que repetir la definicion
de los elementos que compartan. Ademas, podemos crear planes en fase de
evaluacion, de forma que podamos ir viendo céomo funcionan, para ir
ajustandolos y poder decidir finalmente si ponerlos en marcha de forma real.

Por ultimo, indicar que si se trabaja con MultiNif se podran establecer planes de
incentivos independientes para cada empresa con la que se trabaje.

Para mas informacion sobre FARMATIC PIN, véase su manual de uso.
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M CONTROL HORARIO

» Nuevo proceso que permite dar cumplimiento a la normativa que exige a las
empresas el control de las horas diarias y mensuales trabajadas por los
empleados contratados a tiempo parcial, en base al calendario laboral anual de
la empresa. Asi, el proceso CONTROL HORARIO permite registrar la hora de
entrada y de salida de cualquier vendedor, para que los periodos trabajados
queden registrados y se pueda asi obtener los informes requeridos. Se podran
registrar tanto las horas trabajadas dentro de horario habitual, como las horas
extraordinarias.

Por defecto, estara protegido el acceso, de forma que para entrar se solicitara
identificacion de vendedor y contrasefa, o el registro de huella dactilar si se
trabaja con control biométrico. Se puede quitar esta proteccion desde el
proceso PROTECCIONES del menu MAESTROS.

Al entrar en CONTROL HORARIO, y tras la identificacion si es el caso, se
presenta esta ventana:

Control Horario x

Marc w

@ Registrar Entrada ) Registrar Salida

'E? Registrar Intervalo \9 Administrar

Todos los vendedores podran registrar sus entradas y salidas.

Solamente podran administrar horarios (visualizarlos, modificarlos y obtener
informes) los vendedores designados como administradores.

Los vendedores que no sean administradores podran registrar intervalos

solamente si asi se configura. Si no se les permite, la ventana inicial del
proceso sera:

Control Horario hod

Marta e

@ Reqgistrar Entrada ) Registrar Salida
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Cuando un vendedor quiera registrar su entrada, hara clic en

@ Registrar Entrada

Si el proceso esta configurado para que el vendedor
solamente pueda registrar entradas sin modificar fecha, simplemente se
registrara la fecha y hora de entrada, presentando una ventana de notificacion:

Control Horario

j) Registro de Entrada:

Yendedor Marc

Fecha Enfrada 21/dicf2016 16:09

Si se tiene configurado que el vendedor pueda modificar fecha y hora al
registrar entradas, se presentara la ventana para hacerlo:

|2'II12I2[J'IE5 16:10  E-

Cancelar

Cuando un vendedor registre una entrada, no podra volver a registrar otra hasta
que no haya registrado una salida o hayan pasado 18 horas o mas desde la
ultima entrada. Del mismo modo, para registrar una salida, primero se tiene que
haber registrado una entrada. Si al entrar a registrar una entrada se encuentran
en los ultimos 30 dias entradas anteriores sin salida, se avisara de ello:

Control Horario

Mo puede haber una diferencia mayor a 18 horas entre la fecha de
! Entrada y Salida
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@ Reqgistrar Salida

Para registrar una salida, clic en . Al igual que para el
registro de entrada, dependiendo de como esté configurado se permitira o no al
vendedor modificar fecha y hora. En el registro de salidas se puede activar o no
el check ‘Apunte Horas Complementarias’, en funcién de si se desea registrar
como horas extraordinarias (fuera de horario habitual del trabajador) las horas
trabajadas desde el ultimo registro de entrada.

Hay una opcion para registrar al mismo tiempo la entrada y la salida, es decir,

'E? Reqistrar Intervalo
para registrar un intervalo trabajado: Como hemos

dicho antes, esta opcion puede vetarse a los vendedores que no sean
administradores.

Al acceder a registrar un intervalo, se abrird una ventana en la que elegir
vendedor, fecha de registro e intervalo horario trabajado ese dia. En cada
intervalo registrado se dispondra del check ‘Apunte Horas Complementarias’.

Registre Control Horario - Nueve

Marc w

Fecha Entrada [21/dic. /2016 @~ Hora
Fecha Salida [21/dic /2016 5| Hora

O &punte Horas Complementarias

No se permiten registros solapados, avisandose si se produce esta situacion al
indicar las horas:

Control Horario >

El rango horario se solapa con otro turno del mismo vendedor y fecha.
! Revize los valores introducidos,

Los vendedores que estén marcados en su ficha como ‘Administrador’, podran
entrar a visualizar los registros horarios mediante el botoén

@ Administrar
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Los periodos introducidos se visualizaran a modo de grafica, apareciendo en
color azul los periodos trabajados correspondientes a horario normal y en verde
las horas complementarias.

En la parte superior se dispone de un desplegable donde seleccionar el
vendedor a consultar, asi como el mes a visualizar.

E: Control Horario
|Marc v| 2016 E| | MNuewo Registro || Imprirnir || Configurar
09:00 11:00

11fnov o [t13:013:11 b 16:00 20000
05:00 15:00]00] 15:00
[T 13:00 16:00 zo:o0{ooffz1:00
03:00 13:00
07 oy o 02:00 13:00(13:00 17:00

T T T T T T T T T T T T T T T
0g:00 09:00 1000 1100 1z:00 1300 1400 1500 16:00 17:00 1&:00 1900 20:00 2100 22:00

TOTALES DETALLE

[Fedna Horas Ordinarias Horas Complementarias Total Horas
12/11/2016 2:00 2:00
11/11/2016 5:37 0:01 5:38
10/11/2016 7:00 3:00 10:00
09112016 8:00 1:00 9:00
08/11/2016 400 400
07/11/2016 12:00 12:00
TOTAL 36:37 6:01 42:38

M Wer Detalle

Se puede hacer zoom sobre la grafica haciendo uso de la rueda del raton.

Si se activa el check ‘Ver Detalle’, en la zona inferior se dispondra de dos
pestafia adicionales: TOTALES y DETALLE.

En la pestafia “TOTALES” se visualizan los mismos horarios que en el grafico,
pero en formato texto, figurando de cada registro la fecha, horas totales
ordinarias, horas totales complementarias y la suma de ambas. Esta
informacién se da dia a dia (se visualizan primero los registros mas recientes) y
totalizada para el mes que se esta consultando.
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En la pestana “DETALLE” se visualiza la hora de entrada y la hora de salida de
cada periodo registrado (dia a dia), indicandose si son horas normales o
complementarias:

TOTALES DETALLE
"Fed’\a Hora Entrada Hora Salida | Complementarias 1~

12/11/2018
11/11/2016
11/11/2016
11/11/2016
11/11/2018
11/11/2016
11/11/2016
10/11/2016
10/11/2018
09/11/2016
09/11/2016

Ani1sinnae

[ Ver Detalle

. . Muewo Registro o
Se dispone del botén para poder afadir nuevos

registros.

Registre Control Herario - Nuevo

Marc w

Fecha Entrada [21/dic 2016 @~ | Hora
Fecha Salida [21/ dic /2016 B~ Hora

] Apunte Horas Complementarias

Para modificar o eliminar un registro, hacer clic sobre él en la grafica con lo que
se presentara una ventana en la que modificar los datos, o hacer clic en el boton

Elirminar

. ! [rmgrirmir . . .
Mediante el boton & se podra obtener un informe impreso

de los turnos de un vendedor (o todos) en un mes determinado. En caso de que
se trabaje con MultiNif, se podra también seleccionar la empresa a la que referir
el informe.

Impresion Control Horario

-

Fecha |noviembre 2016 =

Yendedor [Mare e

Imprirmnir
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En la cabecera del informe impreso figuraran los datos de la empresa (razén
social y CIF), mes y afo del informe y datos del vendedor (nombre completo y
NIF que constan en su ficha). En él se detallara dia a dia los turnos oficiales y
extraordinarios del trabajador, totalizandose también las horas de todo el
periodo. A pie de informe figurara la fecha de su obtencion y espacios
habilitados para la firma y sello de la empresa, y firma recibi del trabajador.

Farmacia de pruebaz octubre
11111111H 2016
Marc Saavedra Castejon
251439651
1 |09:00-13:00 4:00
2 12:00-14:00 2:00
3 |09:00-13:00 4:00
4 |09:00-13:00 4:00
5 |09:00-13:00 4:00
6 |09:00-13:00 4:00  |13:00-14:00 1:00
7 |09:00-13:00 4:00
8
9 12:00 - 14:00 200
10 |09:00 - 13:00 4:00
11 |09:00 - 13:00 4:00
12 |09:00-13:00 4:00
13 |09:00-13:00 4:00
14 |09:00 - 13:00 4:00
15
16
17
13
13
20
21
22
23
24
25
26
27
28
29
30
Ell
44:00 5:00
En Denia a 06 de octubre de 2016 Recibi:

Firma y sello empresa

Firma del Trabajador

- — . , Canfigurar )
Por ultimo, indicar que se dispone del botén que permite

acceder a la configuracion en la que se determina si se permite a los
vendedores registrar intervalos y si se les permite 0 no modificar fecha y hora al
registrar entradas y salidas.

Configuracién Contrel Horaric

Fermitir modificar Hora en registro EntradalSalida

Permitir afiadir Intervalos a Wendedores
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UTILIDADES (MENU ARCHIVO)

M UTILIDADES DE ARTICULOS

» En el proceso ASIGNACION DE MINIMOS Y MAXIMOS AUTOMATICOS se
permite tener activa mas de una programacion, lo que permite establecer
criterios de actualizacién automatica para grupos diferentes de articulos.

» En el proceso ACTUALIZACION DE ARTICULOS DESDE LA BD DEL
CGCOF se incluye la opcion de actualizar el Precio Laboratorio del CGCOF en
el campo P.V.L. de la ficha de articulo en Farmatic. No se actualizara si el
precio en base del CGCOF no es mayor que 0. Se incluye esta posibilidad tanto
en opciones de actualizacién manual como actualizacion automatica.

Actualizacion de datos desde Base de Datos del CGCOF

OPCIOMES PARA ACTUALIZACION OPCIOMES PARA ACTUALIZACION AUTOMATICA | ACTUALIZALZ « | »
Frigorifico Especialidad Farmacéutica Publicitaria (EFP)  [] Diagnéstico H. - Visado
Caducidad Excluido Sequridad Social Especialidad Farmacéutica Genérica (EFG)
Beceta Visado de Inspeccidn [ Descripcién del CGCOF Especialidades
Psicdtropo Tratamierto Larga Duracion |:| Descripcion del CGCOF Parafamacia
Estupefaciente Grupo Terapéutico [1P.V.P. del CGCOF
Diagnéstico Hospitalario  [] Especial Control Médica (ECM) [ Laboratorio del CGCOF
Uso Hospitalario Aportacién Reducida (Cicero) Excepcion Prescripcion Principio Activo
[] Presentacisn [] Huérfano Precio de Facturacion
Af Deduccitn Baja en Vademecum Libro Recetario
Excluido con Excepciones Precio Laboratorio del CGCOF
Tipo de Atticulos
(® Todos los articulos () Solo Especialidades () Solo Parafamacia () Mediante Lista
Lista de articulos
Aceptar Cancelar
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M UTILIDADES DE CLIENTES

» En el proceso MODIFICACION DE CLIENTES MEDIANTE LISTA, ahora se
pueden modificar también los siguientes datos:

. Forma de pago . Cuenta de Pago . Cédigo Cuenta Cliente

. N° Orden Domiciliacion . Email . Factura por E-Mail

Seleccion e Introduccién de nueves valores

Cta. Contable A DATOS GEMERALES | DATOS AUXILIARES | OBSERVACIOMES | |4 [ »

LOPD Firmada .

LOPD Cancelada Direccidn

Bloguear en Ventz .

Marcar como B aja Paoblagién

Mo permitir B.F.

Poblacién Provincia

Provincia

Cod. Pastal Cad. Postal

~ E-ail

Permitir avisos 5M

Permitir avisos E-k E-Mail

Fégimen Fizcal -

5l C Permitir avizos SMS Fiégimen Fizcal

ggzﬁg:c?oonn;sl:ac Fermitir avisos E-kail [CIFactura por e-bail

Remarcar con Cal Remarzar con Colar

Tipoz de Pagos

Forma de Pago po Redirecciogy » »

Cuenta de Paga p Seleccion e Intreduccién de nuevos valores

Cadigo Cuenta Clie

N2 Orden de darmic v Cta.Contable | | DATOS AUXILIARES | OBSERVACIONES | VENCIMIENTOS o
LOPD Fimada
LOPD Cancelada
Bloquear en Venta Forma de Pago por defecto
Marcar como Baja -
Mo permitir R.P.
Eoblac:l_on Cuenta de Pago por defecto

Tovincia

Cod. Postal w
E-Mail
Pemitir avisos SM Cédigo Cuenta Cliente
Pemitir avisos E-M

Régimen Fiscal IBAN Banco Oficina D.C. Mdimero de cuenta
Factura por E-Mail

Opasrvasiones N
Redireccionar Fac
Remarcar con Cale

v dP N2 Orden de domiciliacion
~ Cuenta de Pago pr | |
~ Codigo Cuenta Clie

i N2 Orden de domic v

Aceptar Cancelar

M ELIMINACION DE INFORMACION

& SELECTIVA

P Se revisa la eliminacion de estadisticas cuando se refiere a todos los articulos
del almacén.

M CONTROL DE PROCESOS AUTOMATIZADOS

P Nuevo proceso que permite consultar de forma global todas las tareas
automatizadas que se tienen programadas en Farmatic que estén en vigencia
(no caducas ni inactivas): copias de seguridad programadas, envios
programados de pedidos, inventarios continuos, etc. Asimismo, permite cambiar
de forma coémoda la maquina en la que éstas se ejecutan, lo que facilita ‘mover’
las programaciones de forma controlada si se produce un cambio de maquina
en la farmacia.
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Al entrar al proceso CONTROL DE PROCESOS AUTOMATIZADOS se muestra
una ventana en la que figuran todas las automatizaciones existentes, que no
estan caducas ni estan desactivadas.

De cada una de ellas se muestran los siguientes datos:

. Tipo: Tipo de programacion. Puede ser:

Programacion de envio de pedidos

Programacion de asignacién de minimos y maximos.
Programacion de envio a cartera.

Programacion de cartera a pedido.

Programacion SACS (control automatizado de stocks)
Programacion de copias de seguridad

Mensajes programados

Inventario continuo

Automatizacién de listas de articulos

Automatizacién de listas de clientes

Ventas cruzadas

Desabastecimientos

Actualizacion de PVP desde CGCOF

Automatizacién de cierre de bloques de recetas
Automatizacién de la deteccion de existencias minimas

También puede haber programaciones asociadas a los modulos que se tengan
instalados (Extractor Alliance, extractor Alphega, extractor Alcura, extractor
Infonis, extractor XF, extractor Isdin, envios a CloseUp, Envios a TravelClub,
envios a IMS, envios a ClubCecofarma, envios a RedFarma, envios a Cofares,
envios a LogistaPharma, envios a hmR, envios a Promofarma o Cecofar-
Compensacion bajadas precios).

. Descripcidn: Descripcidon con la que esta definida la programacion.

. Maquina: Nombre de la maquina en la que se ejecuta la tarea programada.
En caso de tareas no vinculadas a una maquina en concreto, como puedan ser
las copias de seguridad, se mostrara en este campo ‘N/A’ (no asignada).

. Ultima Ejecucién: Fecha en que se ejecuté por Gltima vez la programacion.

E: Control de procesos automatizados

Refrescar

O

x

o|Ulima Ejecucién _~

Tipo c|Descripcion o|Maguina
Inventario continuo (familias) [EaiElResanaW IR ii=Inlll=t] DOCU001

Inventario continuo (detalle) Inventario continuo (detalls) DOCU001

Meowver Programaciones seleccienadas a Maquina..

29112186
011218

>

Cerrar

v
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Si se desea cambiar la maquina de ejecucién de una o varias tareas
programadas de la lista, una vez seleccionadas hacer uso del botén

Mover Programacicnes seleccicnadas a Maguina... - S
e indicar la maquina a la que se

quieren mover:

Mover programaciones X

Hija a que maguina desea maover las
programaciones seleccionadas:

FARMATICO0S P

Aceptar Cancelar

Se solicitara confirmacién y una vez movida la programacion se avisara de que
se reinicie Farmatic para asegurar que los cambios tengan efecto, ya que
algunos de ellos necesitan de dicho reinicio.

Atencion
Las programaciones seleccionadas se moveran a la maquina

| FarmATICODS

;Desea continuar?
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ENTORNO DE TRABAJO

M INTERFAZ DE FARMATIC

P Se dispone de dos estilos de interfaz: Moderno o Clasico. El clasico es el

habitual de versiones anteriores. El nuevo incorpora un cambio de iconos,

haciéndolos mas visuales en cualquier resolucién de pantalla y mas
homogéneos en su disefio.

3 Farmatic v.14

Archivo Edicion Ver Maestros Ventas Compras Informes Contabilidad Utilidades Ventana 2

OlaalgacmaeewimgoxE ali

E.D
=2

~d
LS

Farmatic

Num  12/12/16 09:39

Nuevos iconos de la barra principal:

Oles B &€

oo
CEy
fam

Qe AREO B 1D

Detalle de nuevos iconos en VENTAS MOSTRADOR:

o Ventas Mostrador

[= [ )

K> + 20 v X BOEE E B DO D0 e i fuswbe]

Cliente ( Por Codigo [])

[ mlanm oMl suen[ ] wcne[Jsra[ ]

Vendedar SMin[  O]Fecha UM.[07/1246 | UdsPedides[ 5|

1 5 Mae | 0] Caducidad [~ | Uds Encargo | |
| Venta Libre I | 3 Unidades. 3 Lineas. Total a PVP: 26.35
Cédigo o|Deseripeién del articulo o|T.A. oo Cantle PV.Pl  Impore|Tipo g~
TO0021 * AASBOO MG 20 COMPRIMIDOS 1@ 1.00€ 1.00€ €

7001201 ADAEMGML NEBULIZADOR NASALT 1 4508 4806 €
182545 2 * GALENIC ALQUAFULFE CREMA FRESC. 1 2085¢€ 20.85¢€

La eleccion del estilo de interfaz, Moderno o Clasico, se establece en el
parametro APARIENCIA GENERAL.- Estilo interfaz, ubicado en el entorno

CONFIGURACION GENERAL del proceso CONFIGURACION/PARAMETROS.
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P Tanto en interfaz Clasico como Moderno, se puede optar por visualizar los
iconos grandes o pequenos.

Iconos grandes:

E: Farmatic v.14

Archivo Edicion Ver Maestros Ventas Compras Informes Contabilidad Utilidades Ventana 2

Oleas B & €@ Qe AlREORE| 21

j= i)
oy
[

Iconos pequenos:

E: Farmatic v.14

Archivo Edicion Ver Maestros Ventas Compras Informes Contabilidad Utilidades Ventana ?
Ole s |#| &€ @ ee|liAlHeEE 21

=
=2

~d
.

La activacion/desactivaciéon de iconos grandes se hace en el menu VER /
BARRA DE HERRAMIENTAS / BOTONES GRANDES

E: Farmatic v.14

Archivo Edicién Ver Maestros Ventas Compras Informes Contabilid

3 =] == Barra de Herramientas * | ¥ General
ns=s
¥ Linea de Estado Ventana
Filtros ¥  Botones Grandes
Graficos Menus 4
Actualizar
Propiedades
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P Se permite aplicar zoom sobre la ventana en la que se esta trabajando. Es
decir, ampliar o reducir su tamano de visualizacién en ese momento. La
ampliacion, reduccion o restauracion de tamafio origianal se pueden realizar de
varias formas:

= Desde el meni VENTANA / ZOOM

= Con el ratén, rodando la rueda manteniendo pulsada la tecla <CTRL>.

= Vija teclado

Ventana ?
Zoom b
Ventana Compl Aumentar Ctrl+TECLA DE ADICION

Disminuir Ctrl+TECLA DE SUSTRACCION
Restaurar Ctrl+TECLA DE MULTIPLICACION

Cuando se aplica zoom, momentaneamente se informa del porcentaje de
aumento o disminucion aplicado, y se ofrece la posibilidad de restablecer el
tamano original (zoom 100%).

E: Cliente D001 - Marta Calabuig

Zoom: 120%
Reestablecer a 100%

DATOS GEMERALES | DATOS AUXILIARES | OBSERVACIONES | TARJETAS SANITARIAS | Plg
General =

O O =
Cédige  MNombre MIF
(IR == Calabuig | [NiFo0D1 0001 |
. . . . Ventas 12821€
Dio(%) Saldo de aviso Tipo Cliente Alias: -
] £ 00 LT — v 0300
[JCesién Datos  Sexo v Fec. Alta [04/11/2003
N2 Afiliacién $.5, N? Colegiado Cuenta Contable Saldo Parcial 63276
[0001 | | 4300002 | Oseleccion cta. Contable +
. ] Ventas a Precio de Co Rec. Pend. 0.00€
LOPD. Promociones Yentas a Frecio de Lompra
O Firmada Puntos: 85,00 ptc Fecha Nacimiente  Vendedor:
Euros: 0.00 € l:l e ~| 5 Saldo Total 68.27¢
DCanDeIada Vales: 33.84 £ .
ales: X [ marcar como baja [ | Bloguear en ventas [Ne RP
Estadisticas de Consumos

Lineas v Hap

P Posibilidad de ocultar el marco de la ventana principal de Farmatic. Para
ocultarlo, activar la opcion VENTANA COMPLETA en el menu VENTANA, o
pulsar <F11>. Para desactivar ventana completa, desactivar dicha opcion o
volver a pulsar <F11>.
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P Se permite elegir el estilo de visualizacion de los menus. En VER / BARRA
DE HERRAMIENTAS / MENUS se dispone de varios estilos de visualizacion, a
semejanza de los utilizados en diferentes versiones de Windows y MS Office.

Estilo Windows 10:

[ Farmatic v.14 - O
Archivo Edicién Ver Maestros Ventas Compras Informes Contabilidad Utilidades Ventana 2

j-]_ ‘ g‘ Barra de Herramientas *| ¥ General E M ‘ ‘:t:]‘| E? |1;£
¥ Linea de Estado

Eiltros ¥ Botones Grandes

Menus 4 Estilo: Office 2003 Azul
Estilo: Office 2003 Oliva
Estilo: Office 2003 Plata
Estilo: Office 2007 Grafito
Estilo: Office 2007 Luna
Estilo: Office 2007 Plata
Estilo: Office 2010 Azul
Estilo: Office 2010 Grafito
Estilo: Office 2010 Plata
Estilo: Office 2013 Blanco
Estilo: Office 2013 Grafito
Estilo: Office 2013 Gris
Estilo: Office 2016 Blanco
Estilo: Office 2016 Grafito
Estilo: Office 2016 Cris
Estilo: Office XP

* Estilo: Windows 10
Estilo: Windows 7
Estilo: Windows 8
Estilo: Windows Vista

0912116 12:08

Estilo Office 2003 Oliva:

() Farmaticv.14
Archivo Edicién | Ver | Maestros Ventas Com

ras Informes Contabilidad Utilidades Ventana 2

j-:|_| g‘ [ Barrade Herramientas *||v| General E ™ ‘ e ‘ # ‘ ‘;:‘
v | Linea de Estado Ventana
Filtros Botones Grandes
Menus ’ Estilo: Office 2003 Azul

Estilo: Office 2003 Oliva
Estilo: Office 2003 Plata
Estilo: Office 2007 Grafito
Estilo: Office 2007 Luna
Estilo: Office 2007 Plata
Estilo: Office 2010 Azul
Estilo: Office 2010 Grafito
Estilo: Office 2010 Plata
Estilo: Office 2013 Blanco
Estilo: Office 2013 Grafito
Estilo: Office 2013 Gris
Estilo: Office 2016 Blanco
Estilo: Office 2016 Grafito
Estilo: Office 2016 Gris
Estilo: Office XP

Estilo: Windows 10

Estilo: Windows 7

Estilo: Windows 8

Estilo: Windows Vista

091216 12:11
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P Se mejora la visualizacion de los textos de menus. Ahora se muestran en
una fuente mas adaptable a diferentes resoluciones, y su tamafo se adapta
automaticamente a la resolucién de la pantalla en la que se visualiza.

] Farmatic v.14

Archivo Edicion Ver | Maestros | Mentas Compras Informes Contabilidad Utilidades Ventana 2

Ol @

[]

1

Articulos

~d ‘
FLS

v AREOBRRE U

Aportaciones

Familias

Gestidn de Articulos
Gestion de Clientes
Gestidén de Proveedores
Comunicaciones
Vendedores

Formas de Pago
Tarjetas de Crédito
Series

Grupos de lva

MultiAlmacén

Protecciones

Farmatic  Num May 12/12/16 09:25

P Los botones de la aplicacién pasan a contener solo texto, sin iconos, y se
muestran en un formato plano (sin resaltados o sombreados).

{3 Cliente 0001 - Marta Calabuig

DATOS GENERALES | DATOS AUXILIARES | QOBSERVACIONES | TARJETAS SANITARIAS | PUNTOS, €EUROS Y VALE « | *

General Saldo
Cédigo  Nombre MIF
BN =1t Calabuig | [MiFoo01 0001 |
] ] . . Venta 12821¢€
Dio(%) Saldo de aviso Tipo Cliente Alias: en _S
Jowm [ crvogs 50300
[Cesién Datos ~ Sexo v Fec. Alta [04/11/2003 -
N2 Afiliacidn 5.5, N2 Colegiado Cuenta Contable Saldo Parcial 63.27€
o001 || | [4300002 | Ossleccion cta. Contable +
LOPD. Promociones Ventas a Precio de Compra Rec. Pend. 0.00¢
I Firmada Puntos: 85,00 ptc Fecha Nacimiento  Vendedor: -
Euros: 0,00 € i v Saldo Total 68.27€
[Jcancelada Vales: 33.84 £ .
ales: ¥ [ Marcar como baja [] BEloguear en ventas [N BP
Estadisticas de Consumos
Lineas v aD ‘
100 W 2015: (8,37)
a0 W 2016: (111,66}
60
40
20
0
Ene. Feb. Mar. Abr. May. Jun. Jul. Ago. Sep. Oct. Nov. Dic.
Facturar Congultar Saldos Operaciones Promociones Aceptar Cancelar

FARMATIC WINDOWS v.14 - 101 -



CONSOFT

P En todos los puntos donde se muestren importes, iran acompafiados del
simbolo de la moneda al que estan referidos. Normalmente, euro: €

d Utilidades Ventana ? - & X
o o e o
&€ M Qe AlEO @B 1] ®

G v X B m s [ Corpo L& ¥[8, Eeioco Corsaerr S0

Ver PVPsn VA [

RESUMEN | DETALLE ‘ GRAFICOS (RESUMEN) ‘ GRAFICOS (DETALLE) ‘ INVENTARIO CONTINUC ‘ Amacén |Amacén Total ~| Comparativa []

Familia oo Cadigos|e Stock|c ValorPV.P.]> Valor PM.CJc  %Dtoo Rotacién|Uds.Estadist.. Valor Estadis..|]c  %Rdto. ~
Familia e 107 250 923 0761.90¢ 6.06982 ¢ 3786 0.71 514 687855 € 42,08
Farmilia N® 102 168 264 1695.78¢€ 105234 € 37,94 1.91 608 323495 € 116.64
Familia N2 103 204 337 7.065.94 € 444085¢ 3715 0.80 323 5651.97¢ 4753
Familia N° 104 43 34 434,15 € 290.36 € 3312 1.04 54 45365 € 51.75
Farvilia N2 105 1229 1764 B0857.018 31166926 38,72 0.60 1211 30 746,91 € 38.19
Familia N2 106 41 346 6.13816¢ 4107788 33.08 067 242 400650 € 3299
Farmilia N2 107 276 260 5119.10¢ 3.188.83¢ 37,71 0.58 160 296530 € 35.06
Familia N2 108 63 113 112375¢ 767.26€ 3261 055 46 62275 € 26,82
Farnilia N2 11 102 452 7.18785¢ 564767¢ 752 3.08 1.205 2210744 € 24.99
Farmilia N2 114 878 1666 81564136 20635.60 & 3494 047 804 1484598 € 26,26
Familia N2 12 7 465 6328206 5.731.47¢ 943 3.45 1521 2183606 € 36.93
Farvilia N2 121 181 237 242202 1668169 380470€ 86.54
Familia N2 123 513 2021 20.071.31€ 12.80657¢€ |° Valor P_V_P_lo Valor P.M.C.l'm a8 42,15
Familia N2 124 28 51 1026.80¢€ 709.43€ 9751.90€ 6.069.82¢€ 1376.10€ 59.95
Familia N2 125 154 1.060 12.267.06€ 7.381.40¢ 169578 € 105234 ¢ 2786798 16.06
Familia N° 13 32 452 532081 € 479325¢ —— ——- 1660064 € 3227
Familia N2 135 102 405 1437486¢€ 9.361,24 6 7065.94€ 444083 € 106785¢ 16,15
Familia N2 157 a07 2207 35460636 2383064 ¢ 43415 € 290 36 £ 2270257¢ 31.24
Farmilia N® 142 516 3968 B5.122876 43544,48¢€ 1079344 € 8.21
Familia M2 151 544 16200 21.04720¢ 1327678 ¢ 50867.01 € S1166.92€ 5, 055046 61.36
Familia N* 154 1711 2102 24 606,81 € 15817116 6.13816€ 410778 € 20400208 2.7
Farvilia Ne 157 1125 2135 33262998 20.786.35 8 1870683 € 87.89

: : 1101 1 ; .

Familia N2 16 a7 174 36505256 2660348 6.119.10€ 8.188,83¢€ 7863608 7116
Familia N2 164 562 122 701370€ 5.24257¢ 1.12375¢€ T57.26€  1305¢ 0.02

Familia N2 17 197 671 3.767.20¢€ 319038 ¢ 718785 € 6647676 1371743¢ 5487,

Borrar registro ( Ctrl + Del) 3] 564 ] 3 € 20 535 60 e m

632820€ 5.731.47€

P Nuevo splash de entrada a la aplicacién y nuevo icono de Farmatic.

v14.00.9002

N® de Serie: 80609998
BD CGCOF: 757 (08/12/2016)
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M BUSQUEDA DE ARTICULOS

» En las busquedas de articulos en el almacén de la farmacia (<F5>) ->
pestafia “ALMACEN?”"), si se trabaja con robot dispensador se mostrara el stock

que hay del articulo en el robot.

E: Seleccién de Articulo en Ventas Mostrador

ALMACEN | CONSEJO | EXTERNAS [ CONJUNTOS HOMOGENEOS | ACUERDO GRUPOSP.MENOR | P.ACTIVO [ LOTES | LISTAS [ CATEG( <[+

‘ Desctipcién o|cadigo ITipe <> P.V.P.|> Stock|: St. Robot|»
_|RENE F. TRIPHASIC SUERO ANTICAIDA@RE. 239442 1 69,00€ 13 6
_|PROPRANOLOL ACCORD EFG 10 MG 50 CO®: 6969311 Cicero £ 126¢€ 6 6
_|PRAVASTATINA STADA GENERICOS EFG 4@ 695847 ¢ € 16,30€ 4 6
_|PRANAROM CITRUS 1501 @ 190828 = 11,55¢€ 17 6
_|PRANAROM BUCCAROM GEL BUCODENTA... 012018 895¢€ 12 6
__|RELEC EXTRA FUERTE 50% SPRAY REPEI®. 166764 ¢ 795¢€ 136 6
_|RAMIPRIL TEVAGEN EFG 10 MG 28 COMPR®./699947 @ |Cicero € 9,68€ 6 6
_|RAMIPRIL NORMON EFG 5 MG 28 COMPRIM®. 658164 = [Cicero € 4,84¢€ 6 6
_|QUETIAPINA NORMON EFG 100 MG 60 COM... 664123 1  Cicero € 3241¢€ 5 6
_|POSITON UNGUENTO 30 G @ 6941255 Exc.SS € 1046¢€ 6 6
__|PIDOKIND CHAMPU PEDICULICIDA 200 ML 171513 ¢ 1495¢€ 9 5
_|PEROXIBEN 10% GEL 60 G @ 994277+ EFP. 1453¢€ 5 5
_|RABEPRAZOL TEVA EFG 20 MG 28 COMPR®. 677417 = £ 2437¢€ 5 5
_|RAYLEX UNAS 15 ML @ 1771765 21,00€ 21 5
P RENE F. ACANTHE BALSAMO ATERCIOPBL® 152938 1 16,65€ 8 5 .
E Avanzada ; Aceptar Cancelar

M SELECTORES DE ENTORNO

P En los procesos en los que se puede seleccionar entorno de aplicacion (por
articulos, familias, superfamilias, etc.), ahora se dispone del boton para poder
ver/modificar los elementos seleccionados ya.

Dermafarmacia ~ | & v@ 1

Seleccion de Familias

Familias Disponibles

Q‘ Familias Seleccionados Q‘

Familia M2 1
Familia M2 101
Familia M2 102

” Demofamacia
Familia N2 104

Familiza N2 105
Familia N2 106
Familia N2 107
Familia M2 108
Familia N2 11

Familia M2 114
Familia N2 12

Familia M2 121
Familia M2 123
Familia N2 124

Famiia N2103 ..

PP

Aceptar

Cancelar
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FARMATIC MULTIALMACEN

¥ En las 6rdenes de traspaso, ahora se mostrara el icono 'ﬁ'junto al codigo de
articulos que estén en el robot dispensador.

&3 Gestién de Orden de Traspaso

X R BES
Almacenes de Asignacion General Opciones
Descripcion de la Orden de Traspaso Drigen Destina Sidln Lineas Pendientes [ Traspasn Wia Scanner
|Drden del 1011415 | Principal (20836) | | Rabat [13055) ~ Limitar Uridadzs al Stack en Origen
Anticulos a Incluir en Almacén Destino
Lista: V| B o~ Q Unidades por defecto: ljl
Cédigo  o|Descripcién o|5.T..|Almacén Crigen ©|S.0r |Situa. [Almacén Desti|S.De. |Situa... |Unida.. »
onoz14 f# IBARIEZ JARABE PROPOLEC § DROSERA 200 ML 73| Asignacion General 2 Asignacion General 71 [
7548461 ff IBUPROFENGD NORMON EFG B00 MG 40 COMPRIMI E03 Asighacion General 0 Asignacian General B4 (i
v
< b3
EQHAFICU‘ BT ALMACEMES | En Almacén Origen [Principal] En Almacén Desting [Robat]
Stock Tipo 0 Stock Tipo B4
Lineas klnl ® Mensual (O Decenal O Quincenal O Diaria Tabla Acotar Ejercicios = | Sock Achyal 0 Stock Actual B4
Serie 0‘ Ena.‘ Feb.‘ Mar.‘ Abr.‘ May.‘ Jun.‘ Jul.‘ Ago.‘ Sep.‘ Dct.‘ Nov.‘ Dic.‘ Total s...| ~ gtoct :'in'_m g gtoct :in[mo ;
VenlasARe2016 5 % 132 423~ = = = = = = = G0l tock Masimo tock Maximo
Late Optima 0 Lote Optima 1]
Vemashfor20lS 4 8 5 7 B 3 B 5 4 8§ 3 7 67 . .
Ventas Afio:2014 7 4 2 4 4 4 5 5 3 4 2 g 52 || Fecha Caducidad Fecha Caducidad

P Cuando se realiza un traspaso de un articulo, en el almacén destino se
actualizara la fecha de caducidad si no tiene ya una fecha asignada, siempre y
cuando en él no haya stock. Ahora bien, si en el almacén destino hay stock y
tiene fecha de caducidad asignada distinta a la de almacén origen del traspaso,
se pedira conformidad para asignar en almacén destino la fecha de caducidad
del almacén origen, avisando si la fecha de origen es anterior o posterior a la de
almacén destino. En el propio mensaje de aviso se dispondra del check
‘Realizar esto siempre que la fecha sea anterior/posterior’ (segun sea) para
poder activarlo si se desea que se obre igual en todos los casos similares que
se den en el mismo traspaso.

Actualizacion fecha caducidad

La fecha de caducidad del articulo:
IBAMEZ JARABE PROPOLEQ 5 DROSERA 200 ML
en el almacén origen es posterior a |a del almacén destino.

;Desea actualizar la fecha de caducidad en destino?

IR SR N Actualizacion fecha caducidad

La fecha de caducidad del articulo:
IBAMEZ JARABE PROPOLEO § DROSERA 200 ML
en el almacén origen es anterior a 2 del almacén destino.

;Desea actualizar la fecha de caducidad en destino?

(] Realizar esto siempre que la fecha sea anterior

]
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